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IDENTIFICACION: 1.118.560.905 COD: 21424243
Realizar practica empresarial, apoyando las actividades del area de la Coordinacién
ACTIVIDAD: de Asuntos Internacionales y Cooperacion, a la misma vez presentar apoyo en areas
recomendadas de la Gerencia de Competitividad.
FECHA INICIO DEL LA 05/03/2018
PASANTIA:

ACTIVIDAD REALIZADA: | Camara de Comercio Colombo Americana de Washington

NOMBRE DEL ACTIVIDAD O PROYECTO Camara de Comercio Colombo Americana de
Washington

COORDINADOR DE PASANTIA / PROYECTO Juan Carlos Ortiz Archila

DEPARTAMENTO Casanare

MUNICIPIO Yopal

COBERTURA Casanare

POBLACION IMPACTADA Empresarios casanarefos

TIEMPO DE EJECUCION DE LA ACTIVIDAD 13 de juliO

ACTIVIDADES DE LA PASANTIA

1.

Apoyar la promocion, organizacion, logistica y seguimiento de las misiones comerciales
internacionales del 2018, visitas empresariales, participacidon de ferias, exposiciones
sectoriales, ruedas de negocios, estudios de mercados, consultorias, asesorias,
capacitaciones, seminarios y conferencias con prospeccion de nuevos mercados, contactos y
seguimiento de participantes potenciales.

Acompafiar en el desarrollo y proceso de formulacién y gestién de proyectos que tengan que
ver con asuntos internacionales enfocados a mejorar la competitividad de los empresarios
regionales.

Apoyar las gestiones para la obtencidon de recursos ante instancias y organizaciones
regionales, nacionales e internacionales para la financiacibn de programas, proyectos, y
convenios de cooperacion.

Desarrollar actividades de promocién y procesos de exportaciones e importaciones, promocion
de inversiones, e identificacién de oportunidades comerciales para los empresarios. Apoyo en
procesos de patrocinio a eventos.

Coadyuvar en fortalecer y promover las relaciones entre C.C.C. las camaras nacionales, las
camaras binacionales, embajadas y centros académicos por medio del desarrollo de
actividades previstas para este fin.




6. Mantener el sistema de informacion y control que permite evaluar el resultado de las
actividades desarrolladas que incluye el directorio de organizaciones internacionales publicas
y privadas de cooperacion.

7. Apoyar los procesos que se gestan desde de la cAmara de comercio con otras entidades del
orden regional en relacién con temas internacionales y asistir al Comité Departamental de
Cooperacion Internacional.

8. Efectuar labores de oficina; elaborar y manejar bases de datos, redacciéon de informes sobre
temas especificos, efectuar llamadas y establecer contactos para la entidad; asistir a
reuniones, conferencias y elaborar actas y registro fotografico sobre el contenido de las
mismas; traduccion de documentos; redactar resumenes de prensa para afiliados y
comunicaciones; apoyar en la organizacion de diversas actividades

9. Elaborar informes mensuales de la pasantia y sus actividades, para ser entregado al
supervisor asignado por la camara de comercio de Casanare.

INFORME NARRATIVO

Detalle del desarrollo de las actividades 05 julio - 05 agosto de 2018

Actividad: Camara de Comercio Colombo Americana de Washington.

Por solicitud de la coordinacién de asuntos internacionales y cooperacion la camara de comercio
desarrollo tres ruedas de negocio enfocadas al desarrollo de la regién y una conferencia enfocada al
comercio exterior para que las empresas de la region ampliaran su vision sobre el marcado americano
y las oportunidades que tienen en este.

Esta agenda se programé y se coordiné desde que se hizo la invitacion a la cAmara colombo
americana de Washington, a la inauguracién, el dia de la inauguracion se coordiné horas antes una
reunion con empresarios con procesos de exportacion adelantados para hacer un primer
acercamiento, esta reunion se coordind en la sala de juntas Carlos Julio Salcedo el 12 de julio con
empresarios con perfiles de: Chocolate Nuchuac, Colombian & Healthy Frutis, Sua Soluciones,
Fundacion Catarubén, Nutrimaz y otros empresarios. En este primer acercamiento como lo
mencionamos anterior mente era para productos con perfiles altamente exportables con capacidad
de produccién para crear una oferta.

En la segunda rueda de negocios se programa para el mismo dia, pero en horas de la tarde donde
con ayuda de los conferencistas invitados se desarrolla ya una charla sobre oportunidades para que
las empresas importen sus insumos a precios mas econdémicos y logisticos eficaces. Rubén
Mosquera, Aureliano Niquepa y Fabio Rico, expertos en temas logisticos y tratados de libre comercio
y energias renovables.

Un dia después de la inauguracion el 13 de julio, se hizo la rueda de negocios abierta donde
participaron todos los empresarios que sabian que su producto tenia una oportunidad alta de ser
exportado, este taller y socializacion se desarrollé en el salén bandola, donde en la mayoria de los
encuentros se llevaban muestras de los diferentes empresarios para poder mostrar las posibilidades
gue tiene en el mercado americano. Todo esto con ayuda de la estrategia de cAmara de comercio
Casanare exporta, donde los productos llegan al mercado y tienen pruebas de evaluacion y
desempefio para ver si es factible traer mas productos a medida que el mercado se abra.

En la conferencia de comercio exterior como estrategia de crecimiento empresarial, los empresarios
recibieron todas las pautas para poder tener éxito en estrategias de comercio internacional frente al
marco de los tratados de libre comercio y las falibilidades que estos brindan a los colombianos.
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