|Caracteristica correspondientg

Necesidad de logro y de recor

Necesidad de desarrollo profe

Percepcion del beneficio econ

Necesidad de afiliacion o ayud

Necesidad de independencia

Aceptacion de riesgos moders

Orientacién hacia metas espe

Relaciones sociales

Perseverancia/constancia

Capacidad para solucionar prq

Vision compresiva de los prob

Habilidad de planificacion y s

Capacidad para analizar el am

Interés en la verdad y la inforn

Evaluacion por indice de respues

Factores Motivacionales
Nivel Muy Alto Alto Medio
Preguntas Siempre Casi siempre A veces

30,0 [NNNAGITE  233%

Son muy nece Son necesaric Son irrelevant
Sobre los estudios profesione_ 23,3% 6,7%

Siempre Casi siempre A veces
20,0% 20,0%
Siempre Casi siempre A veces

¢Cuando trabajo en equipo, | 23,3%_

Cuando hago Cuando recibc De cualquier f

Considero que tengo mejores_ 16,7%_

Promedio 43,3% 27,3% 18,0%

¢,Con que frecuencia logro lo

¢ Cuando tengo una oportuni

Factores Personales
Nivel Muy Alto Alto Medio
Las tomo con Las tomo con A veces las to

Facilidad para tomar decisiondAl momento de tomar decisio 20,0%_ 26,7%

Siempre Casi siempre A veces
¢, Cuando tengo oportunidade_ 36,7% 36,7%
Dedico todo i Dedico mas diDedico apena

Cuando quiero conseguir un _ 16,7% 33,3%

Son muy nece Son necesaric Son irrelevant

Sobre las relaciones persona 40,0%_ 10,0%

Siempre Casi siempre A veces
¢, Cuando hay dificultades pa 23,3% 13,3%
Promedio 33,3% 24,0%
Factores Intelectuales

Nivel Muy Alto Alto Medio
Siempre Casi siempre A veces

33,30 INNSEIE  300%

¢,Cuando tengo que solucion

Siempre Casi siempre A veces
¢Considero que los problemz_ 30,0% 10,0%
Siempre Casi siempre A veces

¢Pienso que tener una planif_ 36,7% 23,3%

Siempre Casi siempre A veces

¢Me es facil identificar y dest 33,3%_ 26,7%

Siempre me ir Casi siempre | A veces me in

¢ Cuando me hablan de un te 30,0% 16,7%
Promedio 34,7% 21,3%




Orientacion al cliente

Orientacién hacia la calidad

Red de contacto

Capacidad de administrar recy¢ En general considero que d 16,7%

Facilidad de comunicacion

—

Nivel Muy Alto Alto Medio

Muy important Importnate  Irrelevante
3,3%
Muy important Importnate  Irrelevante

¢,Cuando estoy comprando a

¢Para mila calidad es?
Irrelevante
6,7%

Muy important Importnate

¢ Para mi una red de contactc

Siempre Casi siempre A veces

Nunca Casinunca A veces
¢ Tengo dificultad para iniciar 23,3%
Promedio 12,0%

Nivel Muy Alto 41% Alto 34% Medio 19%

Promedio 18,8%
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Investigacion “perfil

Bajo Muy Bajo Total
Casinunca Nunca
TG 100.0%
Son poco nec No son necesarios
NG  200.0%
Casinunca Nunca
NG  200.0%
Casinunca Nunca
10,0% [ EEA 100,0%
Cuando trabaj Cuando alguien dirige lo quehago
13,3% 100,0%
7,3% 100,0%

Bajo Muy Bajo Total
Las tomo con No tomo decisiones
10,0% |GG 100,0%
Casinunca Nunca
Dedico muy prNo me esfuerzo paraconseguirlo
6,7% [ NOI0% 100,0%
Son poco nec No son necesarios
3,3% 0% 100,0%
Casinunca Nunca
3,4% 100,0%
4,7% 100,0%

Bajo Muy Bajo Total
Casinunca Nunca
IO 1000%
Casinunca Nunca
IGO0  1000%
Casinunca Nunca
100,0%

Casinunca Nunca
UG  100.0%
Me intereso ptNo me intereso

6,6% 100,0%

1,3% 77,3%

Factores M

7,3%

A

\

Factores

4,7%

Factores In

1,3%

-




Bajo Muy Bajo Total
Poco importar Nada importante

100,0%
Poco importar Nada importante
100,0%
Poco importar Nada importante

33O  1000%

Casinunca Nunca

133G 100.0%

Casi siempre Siempre
13,4% 100,0%
5,3% 100,0%

Bajo 5% Muy Bajo 2% Total

4,7% 100,0%

H Muy Alto 41%

= Alto 34%
Medio 19%

M Bajo 5%

B Muy Bajo 2%

Competenc

5,3%

4,0%



emprendedor de los jovenes colombianos

otivacionales éCon que frecuencia logro lo que
me propongo?

= Muy Alto
= Siempre
= Alto
= Medio = Casi
Bajo siempre
= A veces
= Muy Bajo
Casi nunca
= Nunca
Personales Al momento de tomar decisiones:
= Las tomo con mucha
facilidad
= Muy Alto = Las tomo con
facilidad
= Alto
. = A veces las tomo
= Medio facilmente
Bajo Las tomo con
= Muy Bajo dificultad
= No tomo decisiones
itelectuales ¢Cuando tengo que solucionar un

problema, lo hago con facilidad?

= Muy Alto “




= Alto = Siempre

= Medio = Casi siempre

= Bajo = A veces

= Muy Bajo = Casi nunca

= Nunca
ias Generales éCuando estoy comprando algo
considero que el servicio al cliente
es?

= Muy Alto 3,3%

= Alto = Muy importante

= Medio ‘ = [mportnate

= Bajo = Irrelevante

= Poco importante

> = Muy Bajo

= Nada importante



residentes en valencia Espafna”

Sobre los estudios profesionales, ¢Cuando tengo una
considero que: ganar dinero extra,

= Son muy
necesarios

= Son
necesarios

= Son
irrelevantes

= Son poco
necesarios

= No son
necesarios

Cuando quiero «
propos

¢Cuando tengo oportunidades, las
aprovecho, aun cuando reconozco
posibles riesgos?

= Siempre

= Casi siempre

= Aveces
= Casi nunca
= Nunca
¢Considero que los problemas ¢Pienso que tener u
pueden tener diferentes previa es important

soluciones? los result:

0,0%

e — e —



= Siempre

= Casi siempre

= A veces
= Casi nunca
= Nunca
¢Para mila calidad es? ¢Para miunared (
profesional
3,3%

6,7%

= Muy importante
= [mportnate
= Irrelevante

= Poco importante

= Nada importante




oportunidad de
la aprovecho?

u Siempre

= Casi
siempre

= A veces
= Casi nunca

= Nunca

zonseguir un
ito:

= Dedico todo mi
tiempoy
energia

= Dedico mas del
tiemponecesario

= Dedico apenas el
tiemponecesario

= Dedico muy poco
tiempo

na planificacién
‘e para mejorar
ados?

¢Cuando trabajo en equipo,
prefiero tomar el rol de lider?

3

= Siempre

= Casi
siempre

= A veces

= Casi nunca

= Nunca

Sobre las relaciones personales,
considero que:

3,3%

&\

= Son muy necesarios
= Son necesarios

= Son irrelevantes

= Son poco necesarios

= No son necesarios

¢Me es facil identificar y describir
situaciones, problemas o

necesidades?

e —



= Siempre

= Casi siempre
= A veces

= Casi nunca

= Nunca

de contactos
eses?

= Muy importante
= Importnate
= Irrelevante
= Poco importante

= Nada importante

<

= Siempre

= Casi siempre
= Aveces

= Casi nunca

= Nunca

¢En general considero que doy

buen uso a mi dinero?

6,6%

2

m Siempre

= Casi siempre
= Aveces

= Casi nunca

= Nunca

|



‘onsidero que tengo mejores resultados
cuando:

m Cuando hago las cosas
independientemente

= Cuando recibo un poco
deayuda

= De cualquier forma
seobtienen los

mismosresultados
= Cuando trabajo en equipo

¢Cuando hay dificultades para obtener
el resultado? lo intento nuevamente

m Siempre

= Casi siempre
= A veces

= Casi nunca

= Nunca

¢Cuando me hablan de un tema
desconocido?

‘-‘ = Siempre me interesoy



buscoinformacion

= Casi siempre me
intereso

= A veces me intereso

= Me intereso poco

= No me intereso

éTengo dificultad para iniciar una
conversacion ?

= Nunca
A = Casi nunca

= A veces

= Casi siempre

= Siempre




