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Glosario

IMPORTACION: Es la introduccion de mercancias de procedencia extranjera o de una

zona franca industrial de bienes y servicios al territorio nacional.

ACCESO A LOS SERVICIOS INFORMATICOS ELECTRONICOS: El acceso a
los servicios informaticos electronicos para la ejecucién de los procedimientos propios del
Proceso de Importacion.

PLANILLA DE ENVIO: Transportador internacional, agente maritimo, agente de carga
internacional o puerto, segin el modo de transporte e Intermediario de trafico postal y
envios urgentes para los casos de cambio de modalidad de mercancia que ingresé por la

modalidad de trafico postal y envios urgentes.

PLANILLA DE RECEPCION: Depésito habilitado o zona franca e intermediario de
trafico postal y envios urgentes.

LA PLANILLA DE ENVIO: Es el documento que ampara el traslado de una mercancia
desde el lugar habilitado para el arribo de la mercancia en el territorio nacional, hasta el
depdsito o zona franca correspondiente, cuando se haya indicado como disposicion de la

carga en el documento de transporte ingreso a depdsito o ingreso a zona franca.

FACTURA COMERCIAL.: Es un documento administrativo de caracter contable que

emite el vendedor en el momento de la expedicion de la mercancia.

CIF: El término costo, seguro y flete, determina que el vendedor debera de entregar la
mercancia a bordo del buque (en su caso transporte fluvial) en el puerto de embarque

maritimo.
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FOB: Puerto de carga convenido Libre a bordo, significa que el vendedor entrega la

mercancia a bordo del buque designado por el comprador en el puerto de embarque.

FACTURA PROFORMA: Documento que declara el compromiso del vendedor de
proporcionar los bienes o servicios especificados al comprador a un precio determinado.
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Resumen

Se realiz6 la practica empresarial en laempresa UNIK S.A.S en el cargo de pasante como
Asistente Comercial en  Negocios Internacionales en el departamento de Gestion
Comercial, dando soporte en la formulacion y seguimiento de procesos y procedimientos
vigentes que permiten la importacion de todos los productos que conforman el portafolio
de servicio de la empresa desde diferente partes del mundo. Ademas de la responsabilidad
de seleccionar el proveedor extranjero, realizar todo tipo de cotizaciones de la
importacion y la realizacion de la importacion de la manera mas conveniente para la

empresa.

El resultado de esta practica fue un 6ptimo y satisfactorio aprendizaje sobre el campo
laboral de la carrera y como poner en préactica algunos de los conocimientos adquiridos
durante la misma, asi mimos la experiencia tan enriquecedora adquirida en el campo de
los negocios internacionales generada por la oportunidad de trabajar como asistente

comercial de negocios internacionales.

Palabras claves: préactica, gestién comercial, importacién, negocios internacionales.
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Introduccion

Una las opciones de grado que ofrece la Universidad Santo Tomas a los estudiantes de la
Facultad de Negocios Internacionales, es el desarrollo de las Préacticas Empresariales; las
cuales son un punto importante en el futuro profesional; y que a su vez amplia la

experiencia y conocimientos laborales.

El presente informe de précticas empresariales titulado ASISTENTE COMERCIAL EN
NEGOCIOS INTERNACIONALES en el departamento de Gestion Comercial de la
empresa UNIK S.A.S; da cuenta de las funciones de soporte en trdmite de importaciones

realizados en el periodo 2015- 1.

El informe consta de 4 capitulos, el primero describe las generalidades de la practica; el
segundo, los aspectos generales de UNIK S.A.S; el tercero, la descripcion de las funciones
realizadas como Asistente comercial en negocios internacionales en el departamento de

Gestion de la empresa y el cuarto, los aportes como practicante durante este periodo.
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1. Generalidades de la practica

1.1.  Objetivos de la practica

1.1.1. Objetivo general

Dar conocimientos del desarrollo de la practica empresarial realizada en el primer

semestre del afio 2015 en la empresa UNIK S.A.S a la Universidad Santo Tomas.

1.1.2. Objetivos Especificos

e Mostrar el perfil organizacional de la entidad donde se realizaron las practicas

empresariales.

e Consolidar los conocimientos practicos adquiridos en la presentacion del

presente informe.

e Retroalimentar las funciones que hicieron parte del desarrollo de la Practica

empresarial

Sefalar los aportes obtenidos con el desempefio de la préactica.

1.2.  Justificacion de la Practica

Esta Practica Empresarial se hace con el propdsito de aplicar los conocimientos
académicos adquiridos durante la carrera, desarrollar actitudes, habilidades y destrezas en
los contextos donde le corresponda actuar. También porque esta permite poner a prueba
la solidez, coherencia y pertinencia de los enfoques teoricos, metodologicos e
investigativos que el cargo a desempefiar en UNIK S.A.S como pasante requiera.
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La préactica es el escenario perfecto para que como Profesional en Negocios
Internacionales lidere con éxito el desarrollo de actuales y nuevos mercados
internacionales, ejerciendo actividades profesionales relacionadas con la planeacion,
consultoria, direccion y toma de decisiones con vision global, atendiendo las demandas
de entidades privadas propendan por el desarrollo internacional de la region y del pais.

En cuanto a la empresa, contratar practicantes universitarios se ha convertido en una
oportunidad para gque estas retengan talento joven que aporte a su crecimiento y es que las
compafiias no solo le apuestan a cubrir sus necesidades en las diferentes areas sino también
a la formacion de jovenes que lleven a cabo un plan de carrera, tengan un perfil definido
acorde con las expectativas del negocio y se identifiquen plenamente con la cultura

organizacional.

Finalmente, la préctica se constituye en un espacio académico de interaccién con lo social,
en la que se debe hacer un trabajo que de un valor agregado al contexto en donde se lleva

a cabo la practica.
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2. Aspectos generales de la empresa

Es importante conocer cdmo se conforma la empresa UNIK S.A.S. y el conjunto de
procesos que esta desarrolla para generar los bienes y servicios que la misma ofrece

al comercio Metense.

2.1.  Perfil de la empresa

2.1.1. Quienes UNIK S.A.S

UNIK.S.A.S es un empresa pionera en los Llanos Orientales, especializada en el disefio,
confeccion, comercializacion de ropa de un solo uso, y reutilizable para los sectores: salud,
estético, industrial, hotelero y empresarial, asegurando primordialmente la calidad en sus
productos servicios y procesos productivos de manera integral, pensado en el cuidado del

medio ambiente y generando empleo para nuestra region.

2.1.2. Historia

Nace en el afio 2010 como respuesta a la necesidad de cobertura en cuanto a proteccion
personal hospitalaria del departamento del Meta. Dado a su crecimiento fue incursionando
en nuevos mercados como el estético, hotelero, empresarial e industrial; siendo hoy una
de las principales empresas del sector contando con el reconocimiento de sus clientes por

la calidad y precio de sus productos.

2.1.3. Misién

Disefar, confeccionar y comercializar elementos de proteccion de la mas alta calidad,
respondiendo a la necesidad de nuestros clientes, para todo escenario que involucre

higiene y seguridad. Siempre de la mano de las tendencias actuales y la innovacion.
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2.1.4. Vision

El propdsito de UNIK S.A.S, es ser lider a corto plazo a nivel regional, nacional e
internacional, por medio de sus productos y servicios, enfocandose en el mercado de ropa
desechable en la linea médica, odontolodgica, estética, hotelera e industrial. Y lograr asi,
convertirse en la mejor opcion en precio, calidad, y rentabilidad teniendo en cuenta de las

necesidades de sus clientes.

lHustracion 1. Sede de la Empresa.

Fuente: UNIK S.A.S

En UNIK estamos comprometidos, en la implementacion del Sistema de Gestion de
calidad, identificando las necesidades del cliente y asegurando el cumplimiento de los
requisitos de los productos bajo la mejora constantes en los procesos de manufactura y

tecnologia, logrando asi salvaguardar la salud, seguridad e integridad de las personas.

2.1.5. Datos Generales

>

L)

*

Teléfono: (058) 668 11 88

Celular: (+57) 311 270 05 76

+ Direccion: Diagonal 23 No. 25 -117 /129 — Local 2
++ Barrio San Marcos

L)

>

L)

S

L)
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% Email: pedidos@uniksas.com.co - servicioalcliente@uniksas.com.co

« Ubicacion: Villavicencio — Meta

2.2.  Servicios

UNIK S.A.S, ademas de comercializar ropa de un solo también presta el servicio de:
¢ Disefiar
¢+ Confeccionar
« Comercializar

« Esterilizacién a vapor

2.2.1. Portafolio de productos.

lHustracion 2. Portafolio de productos

Linea hospitalaria:

Productos para la limpieza e higiene de empleados,

- pacientes y visitantes de areas médicas. Toallas de
mano desechables en rollo y dobladas, sanitizantes,

; dispensadores, ambientadores, elementos de

/ proteccién y de seguridad.
Esta linea incluye:
Kits de paquetes quirdrgicos

Paquetes quirurgicos estériles

Referencias individuales (Kkit de paquetes)



Linea de dotacion empresarial:

UNIFORMES:

CAMISAS:
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Ref. 00339-UN

Compuesto por: Uniforme (Hecho en tela
Genero 100% algoddn).

BLUSA, En cuello en v manga corta, con
bolsillos (opcional)

PANTALON, largo con bolsillos delanteros
(opcional).

Presentacion: KIT

CAMIBUSOS
Ref. 00341-CB

Incluye:(Hecho en tela Género 100 %
algodon).

En cuello en v manga corta, con bolsillos
(opcional)

Colores: bajo pedido.

Presentacion: UNIDAD

CAMISA MANGA LARGA MUJER
Ref. 00342-CM

Incluye:(Hecho en tela Oxford 100%
algodédn).

CAMISA: manga larga con botones bolsillo
(opcional), con inscripcion del logo de la
empresa (opcional).

Colores: bajo pedido

Presentacion: UNIDAD
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CAMISA MANGA LARGA HOMBRE

Ref. 00343-CH

Incluye:(Hecho en tela Oxford 100%
algodon).

CAMISA: manga larga con botones bolsillo
(opcional), con inscripcion del logo
de la empresa (opcional).

Colores: bajo pedido.

Presentacion: UNIDAD

REFERENCIAS INDIVIDUALES (LINEA DE DOTACIONES)

BATA DESECHABLE

Ref. 00344-BD

Incluye:(tela SMS 15 gramos)
f | En color blanco. Cierre con 4 corchetes.
! Cuello tipo camisa. Mangas montadas 2
bolsillos bajos superpuestos. Talla L, XL.
,’ Presentacion: UNIDAD

GORRO CON VISERA DESECHABLE
Ref. 00345-GD

Incluye:(tela SMS 15 gramos)

En color blanco. Con visera redonda en tela
absorbente, con elastico para cobertura total
del cabello, ideal para el procesamiento de,
fabricacion, construccion, aplicacion de
higiene y uso diario.

Presentacion: UNIDAD
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BABERO DESECHABLE

Ref. 00346-PD

Incluye:(tela SMS 15 gramos)

En color blanco. Atados al cuello con lazo, o
cierre al cuello con velcro, su medida es
40cm de ancho por 50cm de largo.
Presentacion: UNIDAD

CUBIERTA DE LA MANGA

Ref. 00347-CDM

Incluye:(tela SMS 15 gramos).

En color blanco. Cubierta de manga/pufio
con ajuste en elastico. Tamafio estandar 400
X 200mm. Ideal en areas de los servicios de
alimento y de la transformacion de los
alimentos, laboratorio, proteccion ligera
farmacéutica, médica, dental, industrial,
general del chapoteo.

Presentacion: PAR



Linea Industrial
OVEROLES EN TELA DESECHABLE
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Ref. 00448-OV

Incluye:(Hecho en tela SMS de 35 gramos).
Manga larga, tipo mameluco, con pufio en
Ribs, gorro encauchado y cremallera de
ajuste. Por tallas.

Presentacion: UNIDAD

CAMISA EN DRILL

Ref. 00449-CD

Incluye: Camisa en dril 100% algodon
manga larga con cuello reforzado. Con 06
botones en pasta.

DISENO: tipo camisa, cuello con refuerzo
manga larga, terminacion en la manga con 02
botones, bolsillo a la altura del pecho en la
parte derecha.

Presentacion: UNIDAD

OVEROL EN DRILL

Ref. 00450-OV

Incluye: Overol en dril 100% algodon
Manga larga con cuello reforzado. Con 06
botones en pasta o cremallera. En diversos
tipos de colores y tallas, con logo estampado
0 bordado, con reflectivos a convenir segun
la necesidad del cliente.

Presentacion: UNIDAD



Linea hotelera
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JUEGO DE CAMA

Ref. 00551-JC

Incluye: Juego de sabana (tela genero 100%
de algodon), 1 encimera. 1 bajera. 2 fundas
de almohada.

Medidas bajo pedido.

Presentacion: JUEGO

TOALLAS
Ref. 00552-T
Incluye: Toalla (tela 100% de algoddn)
% Medida 1: 30x30cm, toalla de mano.
< Medida 2: 30x60cm y 34x86cm,
toalla de cara.
+ Medida 3: 60x120cm y 70x140cm.
+ Medida 4: 75x150cm para el bafio o
toalla de playa.

Presentacion: UNIDAD

ZAPATILLAS DESECHABLES

Ref. 00553-Z

Incluye: zapatillas tipo hotel (tela 100% de
algodon)

Cerrada en la parte delantera.

Calzado para interiores. Diferentes tallas.
Ideales también para centros de Estética y
Belleza, clinicas y hospitales.

Presentacion: PAR



Linea Odontolégica
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ALMOHADA SILICONADA

Ref. 00554-AS

Incluye: almohada siliconada

Medida: 65 x 45

Relleno: 100% Algodon siliconado
Peso: 500 Gramos

Forro interior: Politex 40 gramos.
Forro exterior: Dacron hilo 100% algodon,
Cierre lateral con cremallera en el forro
exterior.

Presentacion: UNIDAD

BATA ODONTOLOGO

Ref. 00124-BO

En tela SMS de 35 gramos, manga larga con
pufio en algoddn talla XL, con cremallera en
la parte posterior, tela repelente a fluidos,
desechable.

Presentacion: UNIDAD

BABERO ODONTOLOGICO ADULTO
Ref. 00125-BBO

En tela SMS de 35 gramos, con amarradera
en la parte posterior 2 a nivel de cuello,
medida de 42x45cms, tela repelente a fluidos
desechable.

Presentacion: 42 X 45
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GORRO MEDICO

Ref. 00126-GO

En tela SMS 35 y 40 gramos. Ofrece una
barrera de proteccion entre el cabello y el
medio externo para la prevencion de
infecciones. Talla Unica.

Presentacion: UNIDAD

BABERO ODONTOLOGICO NINO

Ref. 00127-BBO

En tela SMS de 35 gramos, con amarradera
en la parte posterior 2 a nivel de cuello,
medida de 34x34cms, tela repelente a fluidos
desechable.

Presentacion: UNIDAD

GUANTES VINILO

Ref. 00128-GV

Guantes no estériles, con polvo o sin polvo:
Para tareas de corta duracion, con riesgo
minimo o nulo de exposicion a sangre u otros
fluidos corporales.

Presentacion: PAR

GUANTES LATEX

Ref. 00129-Gl

Estériles; Para uso quirdrgico (riesgo
biolégico alto) y técnicas sépticas de
enfermeria/curas (riesgo bioldgico medio).
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Buena resistencia a la rotura y a los pinchazos
accidentales. Pueden ser con polvo o sin

polvo

Presentacion: PAR
Fuente: UNIK S.A.S

2.3.  Estructura Organizacional

A continuacion, encontraran los sistemas de organizacion de la empresa UNIK S.A.S.

que se representa los canales de autoridad y responsabilidad, los cuales sefialan la

vinculacion que existe entre si de los departamentos a lo largo de las lineas de autoridad

Principales.

2.3.1. Organigrama gerencial

lustracion 3. : Organigrama Gerencial de la empresa UNIK S.A.S.

JUNTA DE SOCIOS

DIRECTOR GENERAL

GERENTE

DIRECTOR SECRETARIA
FINANCIERO GENERAL

DIRECTOR DIRECTOR
COMERCIAL TECNICO

ASISTENTE COMERCIAL EN
NEGOCIOS INTERNACIONALES

JEFE DE PRODUCCION

ALMACENISTA
MENSAJERIA

AUXILIARES DE
PRODUCCION

SERVICIOS
GENERALES

AUXILIARDE
ESTERILIZACION

Fuente: UNIK S.A.S
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2.3.2. Mapa de procesos

lHustracién 4. Mapa de procesos la empresa UNIK S.A.S

GESTION GERENCIAL GESTION COMERCIAL

ESTRATEGICOS

PRODUCCION

Empaque y
Corte Confeccion Doblado almacena Distribucion
miento

Planifwacion

L5 ]
o
=
>
w
=

¥ disedfio

MISIOMNALES
SATISFACCION DEL CLIENTE

w
'—.
=
i
p=|
o
|
y
(=]
0
g
=
2
[ 4
w
=
o
w
'3

RECURSODS
COMPRAS CONTABILIDAD MANTENIMIENTO
DMPRAS NTABILIDAD HUMANOS

iy

Fuente: UNIK S.AS
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3. Descripcion de las funciones realizadas

3.1. Datos Generales del Cargo

Cargo: Asistente comercial en negocios internacionales.
Horario: tiempo completo

Periodo de la practica: 2015-1

Duracion de la practica: 6 meses.

3.2.  Funciones del area del puesto

v" Dar soporte en la formulacion y seguimiento de los planes de gerencia.

<\

Identificar oportunidades de mejora en los procesos de procedimiento vigentes.

v" Organizar y analizar la informacion de la gerencia referida a prondsticos,
presupuestos, indicadores de gestion, entre otros con objetivo de identificar
desviaciones y plantear acciones de mejora.

v’ Elaboracion y gestion de reportes y presentacion de la gerencia.

v" Asistir el proceso de actualizacion de la empresa antes la camara de comercio y
DIAN.

v Monitorear los procesos de comercio internacional como los son las

importaciones que ejecuta la empresa.

3.3. Técnicas e instrumentos utilizados

Durante el desempefio de las funciones de la préactica empresarial se emplearon

instrumentos como:

+» Lista de proveedores
+«» Correo empresarial

< Internet



3.4.

X/
L X4

X/
L X4
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Departamento de Gestion Comercial
Microsoft office

Desarrollo de las funciones asignadas

Dar soporte en la formulacién y seguimiento de los planes de gerencia: apoyar
todos los procesos de coordinacion logistica que se estén llevando a cabo en el
departamento. Hacer sequimiento a todos las 6rdenes de pedido que estén abiertas
en el departamento de importaciones y que se contemplen dentro del plan de

gerencia.

Identificar oportunidades de mejora en los procesos de procedimiento vigentes:
Ser parte activa de las actividades llevadas a cabo para el bienestar de los
integrantes de la compafiia e identificar las necesidades por cubrir identificadas en

los procesos designados por gerencia al cargo correspondiente.

Organizar y analizar la informacion de la gerencia referida a pronésticos,
presupuestos, indicadores de gestion, entre otros con objetivo de identificar
desviaciones y plantear acciones de mejora, con la ayuda de programas de office
como lo es Excel, Word, y alguna matrices se recopila la informacion para su

posterior analisis.

Elaboracion y gestion de reportes y presentacion de la gerencia sobre los resultados
de los procesos asignados, de cotizaciones de importacion y de transporte, metas

cumplidas y de imprevistos, entre otros.

Asistir el proceso de actualizacién de la empresa antes la cAmara de comercio y
DIAN: hacer acompafiamiento de cada etapa que conforma la actualizacion de
documentos ante la camara de comercio y la DIAN, como lo es la actualizacion

del RUT, firma del mecanismo digital, acciones y demas.
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Monitorear los procesos de comercio internacional como los son las importaciones
que ejecuta la empresa. Dentro de los procesos que se desarrollaban dentro de la
gestion para la importacion de los producto: Acceso a los servicios informaticos
electronicos, Aspectos generales, Documento de Transporte, Manifiesto de Carga,
estar pendiente del Aviso de llegada, Finalizacion, descargue e inconsistencias de
las muestras médicas, Planilla de Envio, Condiciones de pago, Medios de

transporte .

Otras funciones :

Busqueda, seleccidn y contacto de proveedores extranjeros: el proceso comienza
desde que se hacen los primeros contactos con los proveedores iniciales ubicados
en China, los cuales conforman una base de datos y tablas comparativas que se
componen diferentes criterios como lo son los productos que comercializan,

precio, facilidades de pago, calidad, acuerdos de envio y cantidad a ofrecer.

Manejo de cotizaciones fisicas de importaciones: las cotizaciones se solicitaban y
se recibio en forma magnética a través del correo institucional; dentro de los
productos que mas se cotizaban para el proceso de importacion estan las compresas
desechable, la cuales se utilizan para fabricar los paquetes de procedimientos
quirdrgicos, ya que las compresas no se ven al menudeo, porque estas son un
elemento dentro de otro producto; tapabocas, polainas y gorros desechables, tela

desechable y tela reutilizable.

Posteriormente se hacen los primeros acercamientos y gestiones con los
proveedores, posteriormente para evitar inconvenientes los productos que
necesitan INVIMA se retiran del pedido de importacién, y solo se dejan las
polainas, gorros Yy telas en la negociacién. Mientras que las prendas retiradas, se
elaboran en la empresa y se pasa al INVIMA los formatos, procesos y

procedimientos de los productos que se elaboran dentro de la empresa.
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= Lo siente era solicitar las cotizaciones a través del correo empresarial, para que
quedara la espera de la recepcion de las mismas, cuando ya se tiene repuesta de
cada proveedor, se selecciona la cotizacion que mas se acerca al presupuesto
destinado, y se le solicita al proveedor seleccionado unas muestras de los productos
aimportar, junto con la factura Profora (Proforma Invoice). Por ltimo, se clasifica

la informacién obtenida en tablas.
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4. Aportes del practicante.

4.1.  En EIl Aspecto Cognoscitivo

Los aportes durante la practica empresarial en el aspecto cognoscitivo fueron los
conocimientos previos adquiridos durante el desarrollo de la carrera profesional, como el
conocimiento de gestion logistica, busqueda, andlisis y seleccion del transporte

internacional y conocimiento del proceso de importacion.

Por otro lado, el aporte de conocimiento especifico en las operaciones de importacion;

ademas, de aportar agilidad y facilidad comunicativa con paises cuyo idioma es diferente.

4.2.  En El Aspecto Procedimental

Los aportes fueron la aplicacién del manual de procedimiento con eficiencia logrando
cumplir satisfactoriamente con las funciones delegadas a mi cargo durante el desarrollo
y transcurso de la préactica, ademas de asistir a los diferentes procesos relacionados a la

carrera que maneja la empresa y retroalimentar con el grupo de trabajo.

4.3. En El Aspecto Actitudinal

En cuanto a los aportes actitudinales generados fueron: la capacidad de negociacion, la
proactividad y el ser polivalente, en las diferentes funciones desempefiadas en la empresa,
las cuales se realizaron de manera 6ptima y eficaz; sin dejar de lado la actitud de

compromiso con la misma.
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Conclusiones

Para concluir, cada una de las funciones desarrolladas en el cargo de Asistente comercial en
Negocios internacionales, tiene una responsabilidad diferente, algunas de informacién en donde
se tiene acceso a toda la informacion referente al departamento de importaciones y de la
informacidén referente a proveedores y agentes de carga internacional y de los transportistas
nacionales; otra en caso de que se lleguen a cometer errores se es responsable ante el jefe por los
errores que se cometan al ejecutar sus funciones o por la mala informacion que transmita a los
interesados. Ademas, de la responsabilidad de responder a los compromisos corporativos que le
sean impuestos. Asimismo, la discrecién que se debe guardar con los contactos, ya que la
informaciéon de los proveedores y agentes de carga internacionales y de los transportistas

nacionales es confidencial.

Finalmente, el hecho de tener que cumplir con las funciones asignadas en la préactica empresarial,
dejan de ensefianza la importancia de asumir oportunamente las disposiciones preventivas
tomadas por el &rea gerencial; la necesidad de promover los procesos de gestion importadora
dentro del departamento comercial, y el valor de acatar cada una de la responsabilidades

delegadas para cada funcion ejecutada dentro de la empresa.
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Recomendaciones

La empresa UNIK S.A.S es un campo laboral afectivo de aprendizaje laboral, enfocada
al disefio, confeccion y comercializacion de ropa de un solo uso. UNIK S.A.S, dentro de
sus procedimientos internos emplea procesos logisticos y de intercambio internacional
como lo es la importacion de todos sus productos comerciales e insumos para su
maquinaria, lo que hace posible el desarrollo del perfil profesional y personal el &mbito
de gestion logistica y comercial a nivel internacional, ademés de adquirir conocimientos
de solicitud y gestion de cotizaciones, trasporte internacional para la importacion de

acuerdo a las modalidades y productos.

Por esta razon se recomienda a la Universidad Santo Tomas de Aquino que continie con
el proceso de vinculacién con UNIK S.A.S, para que los estudiante de ultimo semestre de
la facultad de Negocios Internacionales tengan la oportunidad de realizar sus préacticas en
esta empresa Metense; aprovechando que las puertas de esta empresa estan abiertas para

los pasantes tomasinos que deseen realizar su practica empresarial en ella.
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Anexo 2. Facturas de envio de Muestras
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Anexo 3. Factura Comercial

Anexo 4. Precios de productos
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Anexo 5. Cotizaciones de Trasporte




