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1. SCHLUMBERGER  

 

Usuario: cristian.velandia@co.dsv.com 

Contraseña: Colombia721* 

 

 

CONTACTO 

 

• Nidia Esperanza Gómez Ortiz 
      LCT International Logistics Specialist – LAN 
      Phone: +57 1 6 68 7437 
      Mobil   +57 320 4850082 
      E-Mail: Ngomez1@slb.com 

• Luz Angela Arciniegas 
LAM Logistics Control Tower 

      Phone: +57 1 6 68 7431 
      Mobil   +57 320 4850252 

             E-Mail: LArciniegas@slb.com 

• Giovanny Ramirez  
LAM Logistics Control Tower 

      Phone: +57 1 6 68 7429 
      Mobil   +57 313 484 7045 

             E-Mail: GRamirez20@slb.com 
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6 
 

Al ingresar a la plataforma aparecerá de la siguiente manera: 

 

La imagen anterior es el inicio de la plataforma, en la misma encontramos cuantas ofertas están 
disponibles para dar respuesta, es necesario dar click sobre el mismo para ver la información básica de 
cada una como se muestra en la siguiente imagen 

  

Como podemos observar en la imagen anterior encontramos la siguiente información 

1. Number: Numero de la oportunidad 
2. Shipment Id 
3. Status: Demuestra en que estado se encuentra la oferta (Open, Closed, Cancel, Hold) 
4. Opening date: Dia en que esta abierta la oferta 
5. Closing date: Dia en que se cierra la oferta 
6. Commodity: Se especifica el tipo de modalidad que requiere la cotización aérea o marítima 
7. Origen Country : CO = Colombia 
8. Destination Country: Depende el destino a el que se dirija la carga 
9. Action: Esta casilla es la indicada para poder iniciar con la cotización como se demuestra en la 

siguiente imagen 
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En esta sección siempre es necesario hacer click sobre View/ Edit para  

1. Conocer información pertinente de la carga como: Origen-Destino, dimensiones, pesos, si se 

trata de carga peligrosa o carga general, etc. 

2. Subir la oferta a la pagina 

3. Subir archivos debidamente diligenciados (Revisar capitulo correspondiente)  

Una vez seleccionamos la oferta que vamos a realizar en este caso vamos a tomar como ejemplo la 

operación number SP2020032500145 nos va a aparecer como en la siguiente imagen  

 

La estructura para todas las ofertas de la plataforma Schlumberger siempre tiene la misma estructura, a 

continuación se explicara algunas de ellas para su óptimo conocimiento y manejo 

A 
B 

C 
D 

E 

F 
G 

H 

I 
J 
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A. En esta parte nos va a mostrar siempre si se trata de carga general o carga SPOT es decir 

extradimensionada 

B. Sale el nombre del responsable es decir el que subió la cotización, si se tienen dudas es a esta 

persona a la que hay que dirigirse para su correspondiente respuesta 

C. Dia en que se abrió la oferta 

D. Dia en que se cierra la oferta 

E. Modalidad : Aéreo o Marítimo 

F. Origen (País / Aeropuerto Ciudad) 

G. Destino (País / Aeropuerto Ciudad) 

H. Incoterm que maneja la operación  

I. Normalmente en esta parte aparecen las dimensiones y pesos de la carga en este caso no pero 

en la imagen siguiente vamos a explicar como hacer en estos casos 

J. Se demuestra si la carga es Dangerous y si esta lo es su clase y UN 

 

 

Ahora bien si ocurre como en el ejemplo que en la sección (I) no aparecen las dimensiones y pesos hay 

que dirigirse a la parte de Attachements la cual siempre se encuentra debajo de Notes. 

En esta parte siempre se encontrara el PackingList y ficha técnica de la carga y es a donde nos debemos 

dirigir para conocer  los pesos, dimensiones e información relevante de la carga 

    

 

1 

2 

1. En este caso el 

primer adjunto es la 

ficha técnica 

Hay que prestar 

atención a la sección 

14 ya que se 

encontrara toda la 

información 

pertinente para el 

transporte de la 

mercancía al tratarse 

de una carga DG 
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Ahora bien, al conocer esta información nos dirigimos a solicitar a las líneas aéreas para tener tarifas lo 

mas rápido posible y dar respuesta a esta solicitud esto lo hacemos de la siguiente manera  

 

Este correo lo enviamos a todos nuestros proveedores los cuales se encuentran en la siguiente ruta 

CO-Public:/Data/BOG-Oil and Gas/ 01. Proveedores / 05.Listado Proveedores / Líneas Aéreas 

Nota: Es importante que las líneas aéreas conozcan la información completa tal como se observa en la 

imagen anterior en este caso es indispensable especificarles que esta carga DG y se especifica su UN. 

2. El segundo adjunto son las dimensiones y 

pesos correspondientes a esta oferta 

Acá damos respuesta que hacer si no aparece 

en la página inicial como sucede en este caso 
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Una vez enviada la solicitud se espera que las líneas aéreas den su respuesta para así compararlas y 

conseguir la más económica, realizar la cotización y generar un GP favorable para la empresa  

 

En este caso la aerolínea Avianca nos indica que podemos aplicar su tarifa publicada, esto hace 

referencia a el tarifario que ellos nos envían mensualmente y nos indican frecuencia en que va a salir 

este vuelo. 

  

Para que quede con claridad el manejo de los tarifarios publicados es importante tener claro el peso de 

la carga en este ejemplo la carga pesa 10.400kg es decir que debemos utilizar la tarifa para cargas 

+500kg y utilizar la tarifa que nos den, en este cado es 0.55 x kg + demás recargos que nos den los cuales 

siempre se especifican al final del documento que envían. 
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Debido a que ya contamos con tarifas para dar manejo nos dirigimos a la TESS y como podemos 

observar estamos en la sección Offer y en la parte derecha debemos diligenciar de la siguiente manera 

 

A 

B 
C 

D 
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Para diligenciar estos espacios se hace de la siguiente forma 

A. Se totaliza la cotización y se selecciona la opción Airfreight cost en este caso es 9860 USD y 

siempre al terminar de llenar esta casilla es importante seleccionar la opción “Add” ya que si 

esta no se selecciona no nos va a dejar subir la cortización 

B. En esta opción es a libre elección, actualmente se esta diligenciando con el numero de 

Shipment y en numero de carpeta de nosotros 

C. ETD se refiere al estimado de salida y ETA se refiere al estimado de llegada 

D. En los comentarios siempre se debe adicionar frecuencia, TT y si se requiere poner 

información importante esta es la sección para dejar registro 

Finalmente para esta poder ser subida la oferta siempre va a estar debajo de comments la siguiente 

sección la cual se llama  Constraints y en esta se adjuntan dando click en la sección Chosse File la 

cotización y el formato resumen  

 

 

 

Luego de haber subido los documentos se procede dar click en la sección Submint offer  
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La siguiente imagen nos muestra como debe salir para que la oferta sea subida exitosamente 

  

 

Ahora bien luego de dar en el icono OK vamos a volver a la pagina principal en donde en este caso 

anteriormente salían cinco oportunidades pero al ya dar respuesta a esta solo van a salir cuatro debido a 

que ya fue subida y gracias a esto no vuelve a aparecer en esta sección  
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FORMATOS PARA CADA COTIZACIÓN  

Continuando con el ejemplo anterior para que la plataforma deje subir la oferta es necesario completar 

los siguientes formatos  

 

El anterior formato contiene la cotización de manera detallada, a continuación una explicación a fondo 

de lo contiene 

A. En este punto encontrara la vigencia de la oferta, en esta hay que tener presente que nos dicen 

las navieras o las aerolíneas  

B. Como bien su nombre lo dice debemos especificar el TT 

C. Ruta que va a tener la carga 

D. Es importante colocar la referencia que nos sale en TESS puede ser el # de la oportunidad o el 

Shipment 

E. Frecuencia en que sale la naviera o la aerolínea 

F. Especificar si es carga general o carga DG 

G.  Es importante colocar las dimensiones , cantidades y pesos de cada pieza y de igual forma sus 

peso total 

H. En esta sección colocamos los recargos SIEMPRE se cobra Handling de 25 USD y Document 35 

USD  para manejo aéreo y para marítimo SIEMPRE será Handling de 50 USD  y Document de 70 

USD 

I. En esta sección es donde colocamos la tarifa del flete internacional para esto cogemos el total 

que vamos a cobrar y lo dividimos por kg y finalmente colocamos el total  

J. Total general de la cotización 

A 

 

B C 

G 

D 
E 
F 

H 

I 
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Luego de haber diligenciado estos espacios este formato debe ser guardado como PDF como se muestra 

en la siguiente imagen y ya estará listo para ser subido a la plataforma  

 

A continuación Formato Resumen Aéreo 

 

En el anterior Simplemente se especifica  

• Quoted Value USD:  El total general que se puso en el anterior formato,  

• Route: La ruta que va a tener la carga 
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• Frequency :  Días en que sale la aerolínea  

• Transit Time: TT 

• Next Depature: Este depende de los días que salga la aerolínea 

• Validity of the Offer: Día limite de cuando es valida la oferta 

Observación: Para el Formato resumen marítimo contiene las mismas casillas que el aéreo a diferencia 

de lo que se resalta en la siguiente imagen  

 

En este se sebe especificar  

A. Ruta: POL/POD 

B. Es importante de igual manera en ETA columna izquierda siempre colocar el puerto de salida y 

en ETA columna derecha siempre colocar el puerto de llegada 

C. En la columna Motonave/Viaje siempre se coloca el nombre de la embarcación y el numero este 

siempre nos lo da en la pagina de la naviera con la cual se valla a manejar la operación y en las 

siguientes casillas de debe colocar el día que sale desde el puerto de salida y el día que llega a el 

puerto de destino  

Finalmente estos deben ser guardados de igual manera como PDF y estarán listos para ser subidos a la 

plataforma TESS en la sección Attachment 

 
A 

 

B 

C 
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Nota: Es importante que estos dos formatos siempre estén de manera exacta en sus valores totales ruta 

y TT ya que si no podríamos perder la oferta por este factor  

 


