SOCIOS CLAVE @

Escuela de Mdusica
TUTEMPO

Escuela de Musica Rodrigo
Leal

Escuela de Musica
Fernando Sor

Organizacion de eventos -
InEventos

ACTIVIDADES
CLAVE
&

Comunicacion permanernte.

Innovacion y dinamismo en

los diferentes modelos de
negocio.

Interaccion musical.

RECURSOS

CLAVE W]
Recursos Humanus:
Musicos

Recursos Técnicos:
Instrumentos musicales
(Guitarras  acusticas  /
eléctricas, Saxofén,

Armonica, Bateria, etc)

Recursos Economicos:
Costo fijo- $13.000.000

PROPUESTA |
DE VALOR

Bajo un formato de
mariachis, SerenataRock
tiene como plus formar
duos, trios, cuartetos o
quintetos con masicos de
alto  nivel, quienes
interpretan
composiciones musicales
de géneros como el rock
o el pop.

RELACION '
CON LOS y/
CLIENTES :
Mantener un contacto
directo y una
comunicacion
permanente  con el
cliente potencial, para
brindar  experiencias
innovadoras mediante la
interaccion musical en
géneros de rock y pop.

CANALES g za
Distribucion: SRac

SISTOLE
Comunicacion:
Publicidad en Radio:

Radioactiva, La X, W
Radio y Radionica /
Prensa escrita: Cartel
Urbano / Mercadeo:
Facebook, Instagram y
Twitter / Relaciones
Publicas: free press,
visibilizacion de marca.
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SerenatRock ofrece a
jévenes y adultos entre
los 15 y los 60 afios de
edad un modelo poco
convencional e
innovador, el cual se
caracteriza por realizar
serenatas de acuerdo
con las necesidades y
gustos musicales de los
clientes. Sin embargo,
también brindamos
servicios como:

SEGMENTO
DE CLIENTES

Aprendizaje Musical
Representacion
Artistica

Marketing Musical

ESTRUCTURA DE COSTOS [PUNTO DE EQUILIBRIO GENERAL]

Punto de equilibrio

QE-= Realizando cuatro (09) actividades en las diferentes lineas de negocio al mes se

QE= 3190000

340000

obtendré el punto de equilibrio deseado.
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FUENTE DE INGRESOS

Serenatas de Rock - $280.000 / $578.000
Eventos Corporativos - $1.400.000 P/E
Aprendizaje Musical - $360.000 (4h/30)
Representacion Musical - $1.600.000




