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Glosario

Russi golf: Empresa autorizada para suministrar los productos de titleist que son la marca
de golf reconocida a nivel mundial.

Importacién: accion comercial que implica y desemboca en la introduccion de productos
extranjeros en un determinado pais con la mision de comercializarlos.

Nacionalizacion de mercancias: Instante en que ocurre el pago de los derechos de
internacion y de los impuestos internos aplicables, tales como el Impuesto al Valor Agregado
(IVA), entre otros, que habilitan al importador para ingresar bienes al pais.

Despacho aduanero: es el conjunto de actos y formalidades relativos a la entrada de
mercancias al territorio nacional y a su salida del mismo, que de acuerdo con los diferentes
traficos y regimenes aduaneros establecidos en el presente ordenamiento, deben realizar ante
la aduana, las autoridades aduaneras.

FOB: Libre a bordo, puerto de carga convenido. Es un incoterms que se utiliza para
operaciones de compraventa en las que el transporte de la mercancia se realiza por barco, ya
sea maritimo o fluvial.

Tratado de libre comercio: es un acuerdo comercial vinculante que suscriben dos 0 mas
paises para acordar la concesion de preferencias arancelarias mutuas y la reduccion de
barreras no arancelarias al comercio de bienes y servicios.

Arancel: es un impuesto o gravamen que se aplica solo a los bienes que son importados o
exportados.

Agencia de aduanas: es un profesional de comercio exterior altamente capacitado, que
debe poseer un conocimiento profundo de la normativa aduanera, asi como estar al tanto de

las modificaciones de las leyes y reglamentos administrativos, por parte de la Union Europea.
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Flete: Precio que ha de pagarse por el alquiler de un barco, avién o camién, o por la carga
transportada.

Mercancia: cualquier tipo de producto, bien, servicio, que es plausible de ser comprado y
vendido.

Distribucion: dividir algo entre varias personas, dar a algo el destino conveniente, entregar
una mercancia.

Golf: es un deporte de precision cuyo objetivo es introducir una bola en los hoyos que
estan distribuidos en el campo con el menor numero de golpes, utilizando para cada tipo de
golpe uno de entre un conjunto de palos ligeramente diferentes entre si, ya que la cabeza del
palo tiene grados distintos al igual que las varillas tienen longitudes distintas.

Titleist: Marca deportiva en articulos de golf

Foot Joy: Marca deportiva en accesorios como ropa, zapatos y demas vestuario para el

golf.


https://es.wikipedia.org/wiki/Palo_de_golf
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Resumen

El objetivo primordial del presente informe, corresponde a evidenciar como se realiza el
proceso de importacion de los articulos de golf para comercializarlos a nivel nacional, en los
que interviene el pais oferente y demandante. De acuerdo, al convenio que manejamos entre
la empresa Russi golf y su proveedor directo Tileist, quien a su vez distribuye una marca de
ropa deportiva llamada Foot Joy.

Russi golf es la empresa autorizada en Colombia para suministrar todos los productos
tanto a pequefios, medianos y grandes empresas, como también dar descuentos para
jugadores profesionales y torneos que se realizan a nivel nacional.

Durante mi proceso como practicante de negocios internacionales, fortaleci mis
conocimientos aprendiendo a utilizar herramientas importantes que se dan en una operacion
aduanera tales como negociacién con bancos, proveedores, analisis, toma de decisiones,
asumir riesgos, manejo de documentacion de la mercancia importada y controlar demas
situaciones externas que se presentan durante este procedimiento comercial que sin duda, fue
enriquecedor para mi carrera y para adquirir mayor experiencia en el campo.

Este informe evidencia el trabajo del apoyo al ingreso de mercancia al territorio
colombiano, donde conoci la dindmica y tuve la oportunidad de participar y profundizar en

este deporte que en Colombia es poco inusual frente a otros paises.
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Introduccion

En el presente informe queda plasmada la experiencia vivida durante los seis meses de
practica empresarial en el area Administrativa de la empresa Russi Golf, quien es la
encargada de suministrar todo lo relacionado en articulos para golf.

Gracias a los conocimientos adquiridos en el tema de la importacion, se logré brindar un
buen acompafiamiento de apoyo, en lo que respecta ofrecer articulos que realmente utilizan
un golfista asi poder satisfacer la necesidad requerida, y que de esta forma llevar a cabo las
ventas que requiere mantener mensual el balance de la empresa.

Las importaciones que se realizan en la empresas se hacen con el fin de reducir costos,
ofrecer diversificacion en sus productos, ofrecer productos de alta calidad, aprovechando los
beneficios de los acuerdos internacionales suscritos por Colombia, y demas mecanismos que
permiten obtener beneficios tanto para la empresa como para el cliente.

El informe final de la practica empresarial presenta los objetivos, perfil de la empresa,
funciones y expectativas de esta etapa de formacion académica la cual enriquecié altamente
los conocimientos y habilidades, para un 6éptimo desempefio profesional, como futuro

profesional de la Universidad Santo Tomas.
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1. Justificacién

La experiencia de la practica empresarial, es fundamental para la introduccion del
estudiante al ejercicio profesional, ya que en este periodo el educando Tomasino, logra
enriquecerse y poner en practica, en un primer escenario, los conocimientos obtenidos a lo
largo de su proceso de formacion profesional en la academia.

El desarrollo de las funciones realizadas durante el desarrollo de la préctica, facilitaron el
fortalecimiento de aspectos tanto personales y profesionales, y a la par permitieron también,
el cumplimiento del objetivo de colaboracion en lo que respecta a importar y suministrar los
articulos de golf.

En este sentido, el acompafiamiento de profesionales en formacion, es de vital
importancia, toda vez, que esto enriquece los procesos que se adelantan en procura del
bienestar comun, del desarrollo empresarial, de la formacién técnica para el empleo, todos
estos juntos que no conducen a otra cosa, sino al crecimiento de la Nacién, a partir de
esfuerzos conjuntos.

De este modo, ha sido satisfactorio, acompafiar el desarrollo administrativo y comercial

en la empresa Russi Golf.

2. Objetivos

2.1. Objetivo General
Fortalecer y llevar a la practica los conocimientos adquiridos en la universidad en procesos
de comercio internacional entre los paises, conociendo detalladamente cada uno de las

acciones, operaciones que se deben llevar a cabo para un exitoso intercambio entre las partes.
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2.2. Objetivos Especificos

> Desarrollar los conocimientos adquiridos durante la carrera, aplicAndola de forma intuitiva
y creativa.

» Gestionar y realizar negociaciones benéficas, con el fin de fortalecer mis conocimientos en
el area.

> Disefiar y establecer alternativas que agilicen y reduzca costos en la operacion aduanera

> Aportar mis conocimientos de manera respetuosa, adaptdndome al buen clima laboral.

> Fortalecer el idioma ingles por medio de la comunicacion con proveedores en otros paises,

para la importacion de mercancia.

3. Perfil de la Empresa

3.1 Razén social

Russi Golf LTD

3.2 Objeto social

Russi Golf Ltda tendrd como objeto principal las siguientes actividades, importacion,
distribucion y comercializacién de ropa deportiva y articulos deportivos. En desarrollo de
dicho objeto, la sociedad podra celebrar contratos con entidades oficiales o particulares,
nacionales o extranjeras, celebrar cualquier otra clase de negocios licitos relacionados con el

objeto principal enunciado.

3.3 Ubicacion empresa
Direccion: km 7 via Piedecuesta Ruitoque Condominio campo de practica

Teléfono: 6786765
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Jefe Inmediato: Pedro Russi — Luisa Santa
Cargo: Administradora. Departamento de importaciones y Comercial.

Correo electronico: russigolf@hotmail.es

3.4 Mision

Russi Golf Ltda. Es una empresa dedicada a la comercializacion de productos deportivos,
orientado a ofrecer la mejor calidad y variedad en productos de golf, contando con una
infraestructura fisica especializada como ventaja competitiva del sector; obteniendo de esta

manera la confianza y lealtad de nuestros clientes.

3.5 Vision

Ser la comercializadora de productos y accesorios de golf, con mayor reconocimiento a
nivel nacional que ofrezca la mejor calidad y servicio a sus clientes, generando un valor
agregado junto a la academia de golf y contribuir en la formacion y desarrollo en nuestros
clientes deportistas y aficionados al deporte, fortaleciendo nuestra solides por medio del

trabajo en equipo.

3.6. Organigrama

*DISTRIBUIDORES

*TORNEOS
ADMINISTRACION- L
COMERCIAL- p .
IMPORTACIONES
CLIENTES

GERENCIA

f *tesoreria )
CONTABILIDAD *cartera
*recursos humanos

Figura 1. Organigrama distribucion jerarquica Russi Golf
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4. Portafolio de Productos y Servicios

4.1 Alianza para el Sector Deportivo

Se crean alianzas entre clubes del pais y Russi golf en la participacion de torneos con el
apoyo de la marca Titleis como patrocinador del evento a realizar, generando asi mutuo
acuerdo para la finalidad del proyecto.

Russi golf apoya al golfista en sus participaciones internacionales contando con el apoyo
de la Federacion Colombiana De Golf en la cual se destacan la golfista profesional Maria

Jose Uribe. Quien también es fiel representante de la empresa Russi Golf.

4.2 Servicios a empresarios
Para ellos se ofrecen los siguientes servicios:
» Marcacion personalizada para los eventos empresariales
» Apoyo con el patrocinio de la marca Titleist y Foot Joy
> Direccionamiento instructivo para todas las categorias (nifios-adultos)

> Entrega de mercancia DDP.

5. Cargo y funciones asignadas

5.1 Cargo

Practicante Universitario Administrativo — Comercial.



IMPORTACIONES ADMINISTRATIVO Y COMERCIAL RUSSI GOLF 16

5.2 Funciones asignadas
En el &rea de Relaciones Corporativas e Internacionales se me designé como practicante

universitario de Negocios Internacionales, bajo la supervision de mi jefe inmediato Luisa

Fernanda santa franco, quién me delegd las siguientes funciones:

» Coordinar 6rdenes de pedidos con el proveedor, realizando las operaciones de importacion
de mercancias, con las condiciones del transporte (logistica internacional) y la aplicacion
de Incoterms.

> Establecer contacto periddicamente con personas de otras ciudades interesadas en
comprar los articulos asi como clientes ya de la empresa

> Revisar periodicamente el mercado de divisas para analizar el comportamiento de la TRM
del ddlar (usd).

> Establecer politicas de precio en el portafolio de productos al publico con base al

comportamiento de la TRM.

6. Marco conceptual

6.1 Razones para Trabajar con Russi Golf

» Permitir un mayor intercambio de conocimientos en el deporte del golf como en el avance
tecnoldgico del mismo.

» Ofrecer la posibilidad de incrementar la movilidad de aficionados y profesionales, e
incentivarlos a mejorar su nivel.

> Propiciar el mejoramiento de los estandares de acreditacion frente a otros paises.

> Facilitar la expansion de servicios de ensefianza por parte de las Instituciones de
Educacion colombianas.

» Ganar prestigio y abrir puertas a la competitividad golfista.
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» Estar al tanto de las tendencias del golf gracias a las importaciones realizadas
mensualmente.

» Manejo de importaciones en mercancia deportiva.

7. Aportes

7.1 Aportes de la Empresa a la formacién profesional del practicante

La practica empresarial en RUSSI GOLF fue de gran importancia en mi formacién
personal, en mi crecimiento laboral y profesional. Me ayudo més de lo que esperaba ya que
tuve la oportunidad de trabajar en diferentes ambientes con todo tipo de personas y estilos de
vida, asi como también me sirvié de gran ayuda para ser una persona mas tolerante y
capacitada para adaptarse a situaciones nuevas y complejas como soportar la presion, planear
mejor el tiempo y tener una buena comunicacion.

Al realizar la practica me di cuenta que no solo puse a prueba mis conocimientos
adquiridos a lo largo de la carrera, sino que demostré el ser humano integro que debo llevar al
servicio de mi profesién. Al dia de hoy, sé que una de las ensefianzas mas valiosas que me ha
dejado la Universidad ha sido la capacidad de analisis, ya que me ha permitido aportar en la
labor de internacionalizacion que tiene la institucion.

En estos momentos sé que tengo una mayor conciencia de la importancia del conocimiento
aplicable. Es decir, poder distinguir con mayor claridad el conocimiento util del conocimiento
que no es tan Util, en lo que se refiere a la realizacion de un trabajo practico. Y por otro lado,
estoy complacido con mi aprendizaje laboral, en el sentido de que aplicar en la realidad lo
que se aprendio en la Universidad, da la satisfaccion de que no se ha perdido el tiempo y que

acerte al escoger esta carrera para mi vida.



IMPORTACIONES ADMINISTRATIVO Y COMERCIAL RUSSI GOLF 18

7.2 Aportes del Practicante a la Empresa
Contribui y aporte mi conocimiento en el tema de importaciones, nacionalizacion, la
logistica de la empresa para poder despachar la mercancia, buen dominio en el idioma
extranjero, en la parte comercial se aumentaron las ventas en un 40% respecto al afio pasado.
Realice tablas como: - listados de mercancia a nacionalizar.
> Listados de precios
> Inventarios
» Remisiones
» Trafico Postal
» Cotizaciones.
Por ultimo me voy lleno de satisfaccion por el cumplimiento y labor que genere frente a
mi practica, compafieros y personal administrativos porque sé que logramos el objetivo
deseado frente a todas las situaciones presentadas durante mi presencia como practicante

universitario.

8. Conclusiones

La préctica empresarial en RUSSI GOLF me ayudo a abrir mis ideas, obteniendo un
significativo crecimiento profesional, desarrollando habilidades y aptitudes.

A partir de la identificacion por parte de la empresa en los diferentes escenarios deportivos
y de formacion, con la gran variedad de productos tangibles que permitan que se lleva a cabo
esta labor; y como entidad autorizada por la marca reconocida Titleist a nivel mundial, fue un
honor haber trabajado y conocido sus productos ya que son emblema de golf con productos

certificados que brindan la total confianza a la hora de comprarlos.
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El proceso de importacion exige realizar el seguimiento correspondiente, control y
auditoria con el fin de evitar correr riesgo, en caso de cometer errores en los procedimiento,
las sanciones. Ademas se hace necesario para llevar de forma organizada las operaciones
comerciales que se realizan.

Prestar atencion a la legalizacion de la mercancia, junto con el acompafiamiento de la
agencia de aduanas, para llevar el seguimiento de las mercancias en Colombia y lo que

respecta a la documentacion requerida por la agencia con el fin de evitar contratiempos y

posibles pérdidas.

9. Recomendaciones

Se recomienda estar al tanto de los posibles cambios a la hora de las ventas comerciales.
Buen manejo de todos los programas (Word-excel-power point) manejo del idioma para
pedidos correctos a fabrica.

Igualmente, se recomienda a Russi Golf apoyo de méas personal para no tener

contratiempos en todos los escenarios.
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Apéndices

Apéndice A. Listados de mercancia a nacionalizar
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TB7sx1-a28 TALEGA TITLEIST PLAYERS 4 STAND BAG COLOR
25 SEA GLASS/CHARCOAL/PAPAYA 1 92,00 92,00 9,06 101,06
TALEGA TITLEIST PLAYERS 5 STAND BAG COLOR
TE7sX6-0
26 BIACK 1 102 40 102 40 10,01 112 4
W 4 » | Hojal Hoja? “Hoja3 .~ ¥2 M4l il
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Apéndice B. Listas de precios

Q&R D LISTA PRECIOS TITLEIST 2017 DEFINITIVA 15% ARANCEL ALMACEN Y PROSHOP [Mado de compatibilidad] - Microsoft Excel ) o )
m Iniio | Insertar  Disefio depagina  FOrmulas  Datos  Revisar  Vista  Complementos c@od R
=5]  # Cortar " = }d ) o  Tm Tk ] E Autosuma -
Calibri = Ajustar texto General - = " | - i o
Ea Copiar ~ = ﬁ‘jﬂ A e e @ Reltenar - 2
Pegar N & s - i Combinary centrar - | $ - % 000 | %8 5% Formato  Darformato Estilos de | Insertar Eliminar Formato Ordenar  Buscary
- Copiarformato 2 = ’ : * *% | condicional - como tabla - celda~ | - - - | @Bomart  yfitrar - seleccionar -
Portapapeles Fuente Alineacién Nimero Estilos Celdas Modificar
Al6 - Jx | AP1716 GRAPHITE SET IRON ( 8 PALOS) v
A [ c T o T € [ * 5 H { K [ o P [ a T ® =
1 TRM
2 01 12 125 13 5 3.000,0 E
VALOR DETO | 1ransporte ARANCEL ;(l)f)rgtaslj cuente | cuente | cuente2 | PREAC | precio socio CLENTE cwEnTEL | cuentez | PRECIO
BALCS IS UNIDAD UsA SUEIOIAL 10% E COSIO) ESPECIAL SIN IVA SIN IVA SOCON SIN IVA ESPECIAL SIN IVA SIN VA SIN VA SOcI0 Can
3 R (30%) 1o SIN VA wa
4 DRIVERS|
'917D2 917D3 DRIVER 340 238 10 248 24.80 46,38 319 383 399 415 500 S 14%9970( § 1149034 § 1196910 5 1.244786| $ 1784964
5
3 MADERAS
7 91782 917F3 FAIWAYS 210 147 5 152 15.20 2847 19 235 25 54 320] 5 950.000| 5. 704285| § 733500| § 762934| § 1142400
8 HIBRIDOS
g [816 H1/H2 165 1155 5 120,5 12,05 22,53 155 186 194 202 250§ 750.000 | $ 558301 $ 581563 (S 604.826| S 892500
10 UTILITARIOS.
42 TMB 716 UTILITY STEEL 135 95 5 995 995 18,61 128 154 160 166 200| § 600.000| 5 261003] 5 480212| 5 498.420( § 714000
22 | T-MIB 716 UTILITY GRAPHITE 151 1057 5 110,7 1L07 20,70 142 71 178 185 25| 5 675.000 | S 512895 5 534266| 5 555637| 5 803.250
13 SETTS
L4 APL716 STEEL SET IRON ( 8 PALOS) 600 420 12 432 4320 80,78 556, 667 695 27000005 2001542 $ 2084940 | § 2.168.338| § 3.213.000
15 |AP1716 STEEL SINGLE IRON 75 525 5 575 575 10,75 74 89 93 B 266409 5 2775035 288610| S 403.410
16 |i;p1 716 GRAPHITE SET IRON ( 8 PALOS) 728 5096 12 5216 52,16 97.54 671 B 2416.677| S 2517.372| S 26181067 | S 3.927.000
= AP1 716 GRAPHITE SINGLE IRON 91 63,7 5 68,7 6.87 12,85 88 106 111 B 318.301
18 AP2 716 STEEL SET IRON ( 8 PALOS) 808 565,6 12 577.6 57.76 108,01 743 892 929 B 2676136 § 2787642 | $ 2.899.148 | $ 4.284.000
19 |AP2 716 STEEL SINGLE IRON 101 70,7 5 75,7 7,57 14,16 97 17 122 3 350.733| 5 365347 | 5 379961 5 535500
20 |AP2 716 GRAPHITE SET IRON ( 8 PALOS) 936 65,2 12 667,2 66,72 12477 59| 1030 1073 S 3091271| § 3.220074| § 3.348877 § 4.998.000
21 |AP2 716 GRAPHITE SINGLE IRON u7 819 5 86,9 8,69 16,25 12 134 140 B 402625( § 419401 5 436177| § 624750
22 CB 716 STEEL IRON SET ( 8 PALOS) 808 565,6 12 577.6 57.76 108,01 743 892 B 2676.136| S 2.787.642 | 5 2.899.148 | S 4.284.000
23 |CB 716 STEEL SINGLE IRON 01 70,7 5 75,7 7.57 1416 97 7 122 5 350733 § 365347 § 379.961] § 535500
24 | CB 716 GRAPHITE IRON SET (8 PALOS) 936 65,2 12 67,2 66,72 124,77 59| 1030 S 3091271] § 3220074 | § 3.348.877| § 4.898.000
25 |CB 716 GRAPHITE SINGLE IRON u7 819 5 86,9 8,69 16.25 12 134 B 402625( § 4194015 436177( § 624750
26 | MB 716 STEEL IRON SET { 8 PALOS) 788 5208 12 5328 53,28 59,63 3 3] S 2268569) § 2571426 § 2674283 | § 3.927.000
27 |MB 716 STEEL SINGLE IRON 93 65,1 5 701 .01 13,11 90 108 B 324787 § 338320 $ 351853| S 492660
28 'MB 716 GRAPHITE IRON SET ( 8 PALOS) 872 610,4 12 622,94 62,24 116,39 801 961 B 2883704 § 3003858 $ 3.124.012| $ 4.641.000
R 716 GRABHITE iy 109 763 5 813 513 15,20 105 126 131] s 376679] § 392374 5 408.089| § 581910]| 7
MHarn PALOS TITLEIST OK 4 ¥ GRIPP TITLEIST RE |4 [ ] (30
Listo | Promedio; 1168674681  Recuento: 21  Suma; 2377349361 |[EB|[DE1 90% (=) )

=)

)

T v P o

CINE Qll,




IMPORTACIONES ADMINISTRATIVO Y COMERCIAL RUSSI GOLF 23

Apéndice C. Remisiones

[ = Qu (= REMISIONES MERCANCIA EN CONSIGNACION CLUB CAMPESTRE £009 - Microsoft Excel saa] oo (- (e
Inicio | Insettar  Disefio de pagina Férmulas Datos Revisar  Vista Complementos c@o @ =R

% Cortar

Arial <lu »-  [Siaustarteo General - o 7 W | Fm Fx g = Avtouma- A
Pegar Ik N =3 e 5 g 8 Fij{ D %E—ﬂ‘( E;I‘dd [Jn E\j Fﬂil ] retenar - o%? Bﬁ
™ g comrromto B7 820 el § <k o 6 Sk, Duteno ety o s 5 T o oy
Portapapeles . Fuente . Alineadién Nimero . Estilos Celdas Madificar
BL - f= | REMISION N2009 CLUB CAMPESTRE DE BUCARAMANGA =R
A 8 [ ¢ D £ £ g H [ ] K L M N o 3
1 REMISION N°008 CLUB CAMPESTRE DE BUCARAMANGA i
2 JULIO 06 2017
3
a
PRECIO PRECIO PRECIO
GUANTES CANTIDAD| PUBLICO | PRECIO $| UNITCON | TOTAL$
5 usD IVA CON IVA
6 HOMBERE
7 66276 WEATHERSOF TALLA S 3 13 38.350 45.637 136.910
8 66257 WEATHERSOF TALLA S 3 13 38.350 45.637 136.910
9 JUNIOR
10 65911 JUNIOR TALLA L 4 12 35.400 42.126 168.604
11 65911 JUNIOR TALLA ML 1 12 35.400 42.126 42.126
12 TOTAL 11 484.449
PRECIO PRECIO PRECIO A
GORRAS CANTIDAD| PUBLICO | PRECIO § CON IVA UNITARIO § T
13 usD CON IVA
14 TH7FWCO-P12 3 30 88.500 105.315 315.945
15 TH7FFB 2 30 88.500 105.315 210830
16 THBFJRSM-01 8 22 84.900 77.231 483.388
17 VISERAS
18 TH7VJRP-P12 5 20 59.000 70.210 351.060
19 TOTAL 16 1.341.011
20 TOTAL MERCANCIA 27 1.825.460
2
2
23
2
25 TATIANA SERRANO REPRESENTANTE CLUB CAMPESTRE
26 RUSSI GOLF V|
7
{4 > vi| REMOO1 Hoja2  Hojed %2 gl M ]

Listo | |[EE|E @ 100% (=) [

O oEel gie [T A > @9




IMPORTACIONES ADMINISTRATIVO Y COMERCIAL RUSSI GOLF

Apéndice D. Pedidos en tramites

24

[ ERRRSRNEN= F = AR S — — PEDIDOS EN TRAMITE MAYO - Microsoft Excel E=IMES] )
Inicio | Insertar  Disefio de pagina Férmulas Datos Revisar  Vista Complementas a@o & =
& Cortar Calibri cu - A % - Siaustartets Personalizada - £ ﬁ' g E- Q‘ @ Z Autosuma © ﬂ lﬁ
= 23 copiar ~ i [@] Rellenar -
P copimromats | M K8 LT B Combinary centiar - 8 < % 00| W et g | T E PO G pomar+ Do stetdnar
Portapapeles i Fuente i Alineacién i Numero ] Estilos Celdas Modificar
[ €3 - £« | 3000000 v
A B c D E F G H 1 J K ?
1 CLENTE CANTIDAD ARTICULOS PRECIOUSD __|ABONO SALDO FECHA DE PEDIDO|FECHA LLEGADA A BODEGA NACIONALIZACION| ENTREGADO| OBSERVACION M
1
GABRIELA 3wedges - 1 madera-1 YA SE FACTURARON LOS 3
2 MALDONADO driver- 1setaplalpwl|$  6.584.721 | § 6.000.000 | $ 584.721 WEDGES
5 * Dﬂ::’;;;: f';':":l’;: 4 FALTA ENTREGAR HIBRIDO
19 GRADOS
3 | NICOLAS ARRIETA $ 10112918 | $ 3.000.000 | $  7.112.918
WEDGES- 1 MADERA 2-
14 2HIBRIDOS- 1 PUTT- 1
a JAVIER GIL DRIVER $ 8685619 S  6.000.000 | $ 2.685.619
JORGE URIBE 3 1-DRIVER- 2 MADERAS
$3.459.330 $ 3459330
SET DE PALOS (8) 1
EDUARDO SIERRA 14 DRIVER 2 MADERA 2 FALTA ENTREGAR TODO EL
6 WEDGES1PUT1 | $  9.577.557 9577557| $ - SETY LA TALEGA
7 JUAN VELAZQUEZ 1 HIBRIDO $  682.750,0
8
9
10
1
12
13
14
= L
16
17
18 3
W < » | Hojal ~Hoja2 ~“Hoja3 . ¥2 M4l M (30|
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Apéndice E. Cotizaciones

=1 ACQUA MARKETING.pdf - Adobe Acrobat Reader DC = o o | S
Archivo Edicion Ver Ventana Ayuda
Inicio  Herramientas ACQUA MARKETIN... % @ Iniciar sesion
/ - [ B
@ B8 X6 Q ek MO = - g BEAYT S L
I}, Exportar archivo PDF v
e RUSSI GOLF LTDA
Nit: 900,094,832-9 Crear archivo PDF ~
KM 7 VIA PIEDECUESTA EL REFUGIO CAMPO DE PRACTICA DE GOLF - Telefax: 6 -786765
Bucaramanga Editar PDF N
Comentar
COTIZACION
Fecha: FEBRERO 08 2017 NIT: Combinar archivos v
Sefior: ACQUA MARKETING
Direccion: TEL: Organizar paginas v
CANTIDAD DESCRIPCION VR. UNT VR.TOTAL Rellenar y firmar
40 TITLEIST PROV 1 X 114.480) 4.579.200] E .
Enviar para firmar
» 20 TITLEIST PROV 1 114.480] 2.289.600] »
20 NXTOUR 82.300 1.646.000) Enviar y realizar un sequimiento
12 GORRA TITLESIT TOUR PERFORMANCE STAFF 53.800 645.600]
6 GORRA TITLESIT CONTRAST STITCH 53.800 322,800} @ Més herramientas
3 GORRA TITLEIST TOUR PERFORMANCE TREND 53.800 161.400]

Nota:
Se requiere el 50% para hacer el pedido y el otro 50% contra entrega de
. [SUBTOTAL $ 9.644.600)
la mercancia.
Mercancia puesta en Colombia
IVA $ 1.832.474)
[TOTAL $ 11.477.074)
Almacene y comparta archivos en Document
TIEMPO DE OFERTA 8 DIAS. Cloud
CONSIGNAR A LA CUENTA CORRIENTE BANCOLOMBIA No. 08927684455 a Mas informacién

» € M N

S o
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Apéndice F. Invitacién a participar de torneos

CONUENGINTERELUBES
AkA (illlHSTllS

DE BUCARAMANGA SA.

El convenio rige por el término dej

dos meses, contados a partir del dia}
1 de Junio de 2017, para golfistas con"
handicap vigente. |

Los jugadores estan exentos de cancelar |
el costo de la presentacion. Unicamente |
pagaran el Green Fee de $13.000 en cada |

Club. |

El convenio aplica para el uso del campo de i
| golf, quienes deseen utilizar las demas areas

deberan realizar el proceso reglamentario de
presentadion y pagaran las tarifas establecidas

por cada Club. 8

Para acceder a los servidos, los sodos deberan
4 identificarse en las porterias de cada Club con

el documento de identidad.

Es importante tener claro que el convenio

no otorga el derecho a la firma de vales.
Asi mismo, los golfistas jugaran en cada

campo con los caddies de cada Club.

El ingreso de golfistas y el convenio en £

general se rige por los Reglamentos de cada
uno de los clubes.
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