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Introduccion

All in sport es una empresa de servicio, la cual nace con el fin de mejorar la calidad de vida,
desde tempranas edades hasta la adultez, desarrollando las habilidades socio motrices y fisicas.
La idea de negocio se crea gracias a la observacion de individuos (nifios, jovenes y adultos) que a
tempranas edades carecen de habilidades socios motrices, y de esta manera cuando empiezan a
desarrollar las capacidades fisicas, se evidencian grandes falencias en el desarrollo. Por otro lado
también se evidencia la pérdida de las capacidades tanto fisicas como coordinativas en adultos,
esto se debe a la falta de entrenamiento y poco interés e importancia al ejercicio fisico. Por lo
anterior, con esta empresa, buscamos incentivar y fomentar el ejercicio fisico en adultos, ya que
en estas edades se pierden grandes habilidades, y la condicion fisica debido al sedentarismo y las
responsabilidades que deben cumplir en sus trabajos y familias. Por otra parte, buscamos crear un
acervo motor (cualidades motrices) integro para aquellos usuarios que se encuentren en edades
tempranas, teniendo como beneficios a mediano plazo, para el desarrollo funcional y fisico de los
individuos, cabe resaltar la importancia de la iniciacion deportiva y estimulos en diferentes
deportes, generando asi un sin limite de habilidades, cualidades que se desarrollan en las fases

sensibles de las personas.

Teniendo en cuenta las fases sensibles como factor importante del desarrollo motor y
coordinativo de los deportistas podemos decir o podemos ya entrar en materia con la clasificacion
o determinacidn del desarrollo deportivo en tres categorias con las cuales se va trabajar All in
sport: Iniciacion (6 a 10 afios), especializacion de base (11 a 14 afios), especializacion de

profundizacion (15 a 19 afios), Unica (20 a 25 afios) y veteranos (26 a 31 afios). Asimismo,



nuestro servicio podra ser adquirido por personas de cualquier estrato socioeconémico, sin

discriminacion alguna por etnias, creencias, orientacion sexual, etc.

Cevallos (2020) indica que las fases sensibles son periodos en donde se dan las transformaciones
en el progreso del ser humano, respondiendo a algunos incentivos del medio con mayor magnitud

que en otras etapas de la persona, y con los resultados especificos para el desarrollo.

El desarrollo fisico y motriz se hara por medio de deportes especificos los cuales son: el ftbol, la
natacion, el baloncesto, el voleibol y el boxeo, por medio estos se busca beneficios en la calidad
de vida, ya que generara disciplina, salud fisica y emocional, debido a qué uno de los items para
el correcto desarrollo de las capacidades es poder realizar movimientos basicos sin ningln
problema (caminar, correr, levantar cajas, saltar, etc).De esta manera se promovera la salud y la
prevencion de enfermedades y lesiones por falta de entrenamiento u otras razones como carencia
de la técnica en algunos movimientos, para esto, se utilizara el principio de la individualizacion
de los usuarios, realizando diferentes test que nos permitiran diagnosticar a los usuarios en cuanto

a su nivel fisico, técnico, psicoldgico y nutricional.

Por otra parte All in sport brinda un servicio personalizado enfocado en especifico al deporte que
el usuario decida, ya que si el usuario solo quiere enfocarse en un solo deporte, los objetivos de
acuerdo a esa eleccidn seran mejorar gestos técnicos y la condicion fisica, fortalecer los
conceptos tacticos, desarrollar las cualidades psicologicas del deporte y brindar una guia

nutricional adecuada para un buen desempefio del deportista, gracias a este desarrollo se



aumentara la confianza el autoestima del individuo ya que tendrd un mayor rendimiento en el

deporte practicado.
Fundamentacion humanistica

All in sport cuenta con un equipo interdisciplinario conformado por un fisioterapeuta para
prevenir y rehabilitar lesiones que se puedan presentar, por otra parte se cuenta con un psicélogo
0 para trabajar con los diferentes tipos de poblaciones, generando en el individuo conciencia y
motivacion a la hora de realizar las sesiones, también se cuenta con un nutricionista enfocado en
deportistas para poder crear dietas correctas segun la edad y el entrenamiento que realice el
entrenador, ademas cuenta con profesionales de cultura fisica deporte y recreacion especializados
en deportes y la ensefianza de estos por medio de diferentes metodologias, métodos y medios,
siendo estos capaces de manejar cualquier grupo poblacional, todas estas caracteristicas son parte
del conocimiento adquirido durante su carrera acadéemica con énfasis en materias fundamentales
para el desarrollo de esta proyecto tales como; iniciacion deportiva, fisiologia, psicomotricidad,
deportes de conjuntos, deportes de combate, deportes de arte y precision, administracion de entes

deportivos.






Logo

SER

ALL IN SPORTS

El logo de All in sport cuenta con 3 colores principales los cuales se tuvieron en cuenta por su
significado, el verde por qué significa salud y renovacién y es lo que se busca que encuentre el
individuo en cada entrenamiento, el naranja que tiene como significado fuerza, ambicion,
determinacion y son aptitudes muy importantes a la hora de buscar logros en cada sesion que se
realiza y por ultimo tenemos el azul que representa la estabilidad que el sujeto debe tener a la

hora de realizar los esfuerzos necesarios para poder cumplir sus metas.

Ademas el logo, permite presentar una empresa que busca el desarrollo motor de la poblacién,
planeado para que en el futuro, sea una persona con alto grado de excelencia a nivel motriz y
psiquico, de tal manera que asi esta persona no proyecte su vida como deportista, puede
desempefarse de la mejor manera en sus labores diarias, por esta razén, en el logo se evidencian
deportes base para nuestra prestacion del servicio y lograr un impacto que genere llamar la atencion

de todas las personas interesadas en el ejercicio fisico y el deporte.



Slogan
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Mision

La Mision de All In Sports busca desarrollar una empresa que ayude a mejorar las capacidades
coordinativas y motrices a partir de la diversion extraida de diversos deportes ocasionando
estimulos que mejoren e incrementen las capacidades de forma integral en las personas. A su vez,

nuestra empresa se compromete a brindar a su capital humano la posibilidad de cumplir sus

expectativas profesionales y de desarrollo personal y generar rentabilidad.
Vision
La Vision de All In Sports al 2023 es diversificar y ser reconocidos en nuestro servicio a nivel

nacional y a largo plazo, es decir, en el 2026 se denominara centro de entrenamiento

especializado integral.



Marco referencial

TIPO DE ORGANIZACION

La organizacion sera Sociedad por Acciones Simplificadas ya que no hay nimero de socios para
esta organizacion, ademas de esto esta sociedad permite flexibilidad en cuanto a la imagen legal

ante la camara de comercio.
MARCO LEGAL

e Constitucidn Politica de 1991: Asegurar a sus integrantes la vida, la convivencia, el
trabajo, la justicia, la igualdad, el conocimiento, la libertad y la paz, dentro de un marco
juridico, democrético y participativo que garantice un orden politico, econémico, social,
justo y comprometido a impulsar la integracién de la comunidad latinoamericana -
Prologo de la Carta Politica

e Ley 115 o0 Ley General de Educacién: Objeto de la ley. La educacidn es un proceso de
formacion permanente, personal, cultural y social que se fundamenta en una concepcién
integral de la persona humana, de su dignidad, de sus derechos y de sus deberes.

e Decreto 2845 de 1984: EIl deporte, la educacion fisica y la recreacidn son derechos de la
comunidad, cuyo ejercicio no tendra otra limitacidn que la impuesta por la moral, la salud
publica y el orden legal.

e Ley 181 o Ley del Deporte: "Por la cual se dictan disposiciones para el fomento del
deporte, la recreacion, el aprovechamiento del tiempo libre y la educacién fisica y se crea

el sistema nacional del deporte™.

Segmentos del mercado

All in sport se enfocara en los segmentos pre infantil, infantil, pre juvenil, juvenil, Gnica 'y

veterano, con el fin de desarrollar de acuerdo a su edad las capacidades fisicas y motrices. De



acuerdo a esto se menciona aquellas caracteristicas que permiten un mejor desemperio de los
usuarios que decidan tomar este servicio, entre ellas estan: los patrones basicos de las
capacidades motoras, mayor capacidad para integrarse socialmente, desarrollo cerebral en casi su
totalidad, mejoramiento de la motricidad fina, acelerada madurez en el desarrollo biologico,
mejor enfoque conceptual para los principios tacticos deportivos y un mejor desarrollo de las

sinapsis neuronales.

Por otra parte, las caracteristicas de nuestros clientes seran personas desde 6 afios hasta los 35 afios,
que deseen crear y desarrollar diferentes habilidades motrices de forma general, ya que si el cliente
desea enfocarse de manera especifica, podra hacerlo en un deporte principal. Para aquellos que
estén iniciando en el deporte, se utilizara la teoria de la iniciacién deportiva respetando las fases

sensibles de cada categoria.

Las necesidades que tendran nuestros clientes, se denominaron como oportunidades para mejorar
su calidad de vida, a corto plazo (estado fisico, fortalecimiento, coordinacién) y a largo plazo
(mejora de algun gesto técnico de un deporte, la ejecucién de un deporte en el alto rendimiento o
hasta la profesionalizaciéon). Ademas, la prevencién de lesiones tanto a nivel fisico como
emocional, ya que en poblaciones como adultos, nuestro programa les permitira des estresarse y
realizar actividades que les tanto recreativas como deportivas, que fomenten el ejercicio fisico y el
deporte, cabe resaltar la importancia que All in sport le brindaré a la mejora en los estilos de vida
de sus clientes, empezando por su estado fisico y transversalmente trabajando en su estado

nutricional y psicolégico.



Nuestros clientes buscan un entrenamiento personalizado y diferenciado de otros tipos de servicios
y All in sport se caracteriza por eso, porque utiliza las caracteristicas de varios deportes, para

mejorar de manera integral, las cualidades y aptitudes de nuestros usuarios.

Se manejan programas que van desde una sesion hasta programas semestrales con el fin de cumplir

los objetivos teniendo en cuenta el principio de individualizacion.

Analisis de la competencia

En el municipio de Pacho Cundinamarca, se ha evidenciado que la mayoria de los entrenadores
personalizados, se caracterizan por ser informales, como tal no tienen una empresa constituida
dedicada el entrenamiento deportivo personalizado, asimismo hay individuos que empiricamente
se preparan y se benefician econémicamente con los entrenamientos personalizados, siendo este
un punto clave a tratar con nuestra empresa, generar entrenamientos con profesionales de calidad
y ademas, tener una empresa constituida dedicada al entrenamiento personalizado de gran

calidad.

Aspectos de infraestructura

El municipio de Pacho en la mayoria de su extension cuenta con agua potable y servicio eléctrico,
en su parte urbana cuenta con calles pavimentadas, servicio de alcantarillado, escenarios

deportivos, restaurantes, hospital, papelerias, sitios turisticos, entre otros.



Segmentacion geogréafica

La empresa All in sport estara ubicada en Cundinamarca en el municipio de Pacho a tan s6lo 88
kilometros de la Ciudad de Bogota, lo que permite que personas que no pertenezcan a este
municipio tengan la oportunidad de poder desplazarse a nuestras instalaciones con el fin de poder

disfrutar de nuestros servicios.

El municipio de Pacho se encuentra ubicado en la zona centro del territorio de Colombia a 1780
m sobre el nivel del mar, cuenta con una superficie total de 403 km 2, es cabecera de la provincia
del Rio negro, es reconocido por ser la primer industria siderurgica instalada en América del Sur

y por otra parte este municipio es denominado la capital naranjera de Colombia.

La Ferreria$y =

Micro localizacion

- Municipio de Pacho, Cundinamarca.

- Barrio Centro

- Laoficina principal estara ubicada en la direccién: Calle 7 # 18-32 y los escenarios
deportivos que se utilizaran estan repartidos entre los barrios Narifio, Palmita y la

Ferreria.



Segmentacion demografica

Para poder ofrecer un servicio eficiente se utilizaran las instalaciones con personas qué estén en
el rango de edad entre los 6 y los 35 afios, teniendo en cuenta esta caracteristica se evaluara al
individuo de tal forma qué se le dé una orientacion hacia los objetivos qué busca, entre los cuales
podemos encontrar el desarrollo motriz o fisico, la confianza y autoestima, mantenimiento de sus
capacidades entre otras, All in sport al tener este método de entrenamiento y funcionamiento le
permite al sujeto tener la certeza de avanzar en sus logros debido a que se maneja el principio de

individualidad segun sus caracteristicas.

Segmentacion psicografica

Es la caracteristica mas importante para nuestra empresa, ya que de acuerdo a la personalidad, los
estilos de vida de este segmento es que se podra conseguir clientes, por lo cual el pensamiento
que tienen nuestros clientes, se caracteriza por querer generar cambios significativos en su estilo
y calidad de vida, ademas de esta caracteristica, también sera el desarrollo y perfeccionamiento

para el alto rendimiento de algun deporte en especifico.

Segmentacién conductual

Se caracterizara por la especialidad en nuestro servicio en la iniciacion deportiva (categoria pre
infantil e infantil) y el acondicionamiento fisico basico (todas las categorias), ademas nuestro
principio de la individualizacion en cada usuario, iniciando desde el deportivo y pasando por el

psicoldgico y nutricional.

Aspectos Socioecondmicos



El municipio de Pacho posee una poblacion que ronda los 31.000 habitantes.

Su economia se centra principalmente en la produccion agricola y la ganaderia, se caracteriza por
ser la cabeza de la provincia del Rionegro, por otra parte, en los ultimos afios la cifras del turismo

han aumentado significativamente, generando un gran progreso en la economia del municipio.

Propuesta de valor

En esta empresa se desarrollara una entidad deportiva la cual brinda espacios a las personas para
gue mejoren las capacidades coordinativas por medio de diversas practicas deportivas enfocadas
al desarrollo de cada uno de los individuos, los sujetos tendran la posibilidad de tener un

desarrollo sobresaliente gracias a que poseeran la oportunidad de practicar diferentes deportes y

de esta manera tener un desarrollo 6ptimo y un control mas avanzado y preciso de su cuerpo.

Para la categoria pre infantil e infantil se creara una formacién basica en cuanto a las capacidades
tanto fisicas o coordinativas, con el fin de preparar al individuo para su vida deportiva y o personal
, para la categoria pre juvenil y juvenil se hara un desarrollo avanzado de las capacidades fisicas y
coordinativas de los deportistas, ademas si el deportista se decidi6 en algin deporte se enfocan
estas capacidades para mejorar su desempefio deportivo y para la categoria Unica y veteranos se

realizara un mantenimiento y recuperacion de las capacidades fisicas y coordinativas.

Brindaremos una excelente atencién al cliente desde el inicio hasta el final del proceso, ya sea por
cumplimiento de los objetivos teniendo en cuenta que el servicio que se presta se desarrolla con

profesionales en el area psicologica, deportiva, nutricional y de la salud, ademas con este personal



nos permite reducir riesgos, ya qué estan capacitados para intervenir en situaciones de peligro, por
otra parte el cliente puede contar con instalaciones y materiales en perfectas condiciones para poder
desarrollar un entrenamiento idoneo y asi poder cumplir con lo pactado y obtener beneficios como

calidad de vida, desarrollo motor y fisico, prevencion de lesiones, habitos alimenticios y confianza.

El cliente en todo momento contara con un acompafiamiento mediante una App, la cual le permitira
realizar recordatorios, procesos, avances, tareas, informacion del plan nutricional, ejercicios
recomendados para la recuperacion segun el tipo de entrenamiento realizado y adicional a esto
tendra comunicacién con el personal del area que necesite, qué puede ser el psicoldgico,

nutricionista, fisioterapeuta o entrenador.

DOFA
DEBILIDADES OPORTUNIDADES
e Conseguir el personal capacitado e Poca competencia.
como habitante del municipio e Proyectar nuevos talentos
FORTALEZAS AMENAZAS
e Materiales en buenas condiciones. e La poblacion del municipio es poca.
e Personal profesional e Laeconomia de las familias no es
e Instalaciones adecuadas muy buena.
Canales

Los canales para este proyecto son fisicos presentando el servicio de manera presencial con una

sesion de cortesia, en la cual se muestra la importancia de tener un desarrollo éptimo en las



capacidades fisicas y coordinativas. Por otra parte, de manera digital se utilizara una App y redes
sociales con el fin de dar a conocer al cliente las instalaciones, materiales, método y metodologia

que se utiliza en las diferentes sesiones.

Canal cerrado, ya que se caracteriza por una negociacion directa entre el empresario y el cliente,

sin tener algun 3er actor durante el proceso de adquisicion del producto o servicio.

De esta manera se tendrd mejor comunicacién con los clientes, generando atenciones especiales y
ofertas Unicas para clientes VIP o clientes antiguos, este tipo de acciones se denominan estrategias
para la adquisicidn de nuestro servicio, ademas cabe resaltar la gran publicidad que se debe realizar
para garantizar la llegada de usuarios a nuestra empresa, este canal nos permitira conocer de mejor
manera a nuestros clientes y que nuestros clientes también conozcan facilmente nuestro servicio y

puedan reconocerlo como un servicio efectivo y seguro

All in sport divulgara y compartira por medio de redes sociales (Facebook, Instagram) una
descripcion de sus servicios, demostraciones y testimonios de la eficacia de su servicio, impactando
de forma significativa al segmento poblacional de interés. Ademas All in sports cuenta con su
propio publicista, quien se encargara de toda la divulgacion de nuestros servicios a nivel digital y
fisico, por medio de volantes y vallas publicitarias que permitan que los usuarios conozcan de All

in sports y los beneficios que contratan cuando adquieren nuestros servicios.

Relacion con los clientes

Las principales caracteristicas para relacionarnos con los clientes son la cordialidad, el respeto,

empatia y actitud, de esta manera y ya teniendo los clientes fidelizados se busca mejorar y



fortalecer la comunicacion con los clientes por medio de un buzon de sugerencias fisico y virtual
que se tendra mediante la App. Para captar clientes se llevara a cabo por medio de las sesiones de
cortesia en las que el usuario va vivenciar todo aquello que se la ha ofrecido de manera fisica y/o

digital.

El aumento de las ventas se buscara por medio de diferentes ofertas, tales como la invitacion de
un familiar o amigo que se una al plan generando un 30% de descuento en el activo y un 10% de
descuento en el nuevo individuo que ingresa a la entidad, otro punto clave para estimular las
ventas sera ofrecer descuentos a clientes Vip por su antigtiedad, en productos y servicios de las

empresas asociadas al centro especializado All in sport.

Nuestro personal esta capacitado con diferentes habilidades sociales, adicional cuentan con un
entrenamiento y estrategias de venta de tipo influencer, caracterizadas por qué se preocupan por
conocer, entender y satisfacer las necesidades del cliente de la forma mas sencilla, generando

confianza y tranquilidad a la hora de la adquisicion de nuestros servicios.

Ingresos

Los ingresos que tendra All in sport provienen de los siguientes planes que manejan precios fijos:
Sesion con entrenador: $30.000

Sesion con nutricionista: $50.000

Sesién con fisioterapeuta: $30.000

Plan Mensual (12 sesiones, 2 diagndsticos fisicos, 1 nutricional y Psicolégico): $270.000



Plan Anual (144 sesiones, 12 diagndsticos fisicos, 6 nutricionales, 6 psicoldgicos y 1 uniforme):

$2°700.000

Por otra parte la empresa obtendra ingresos de la sociedad qué tiene con Autem, ya que este le da

dotaciones trimestralmente y All in sport puede vender tanto los uniformes como los implementos

deportivos.

PROMEDIO DE INGRESOS DE UN MES |

C
O [PRODUCTO/SERVICI |[PRECIO |VENTAS| INGRESOS
D |0 PROM. [PROM. PROM.
SESION PERSONAS ATENDIDAS EN
1|ENTRENADOR $30.000 50 $1.500.000 68 PROMEDIO
SESION $219.2
2|NUTRICIONISTA $50.000 30 $900.000 65 PRECIO PROMEDIO
SESION
3|FISIOTERAPEUTA $30.000 30 $900.000
4|PLAN MENSUAL $270.000 43 $11.610.000
TOTAL INGRESOS $14.910.000

RECURSOS CLAVE

e Recursos fisicos

Recursos Fisicos

Recurso Cantidad Valor unitario Valor total

Computador 1 $1.800.000 $1.800.000
Balones 15 $50.000 $750.000
Estacas 10 $20.000 $200.000
Petos 20 $8.000 $160.000
Platillos 30 $3.000 $90.000
Aros 15 $2.500 $37.500




TRX 2 $70.000 $140.000
Lazos 5 $9.000 $45.000
Carteles
publicitarios 5 $70.000 $350.000
Escritorio 2 $150.000 $300.000
Silla de oficina 4 $100.000 $400.000
impresora 1 $450.000 $450.000
Teléfono 1 $160.000 $160.000
ARRIENDO 1 $400.000 $400.000
CANCHAS 2 $250.000 $500.000
INTERNET /
TELEFONIA 1 $90.000 $90.000

Total $5.872.500

e Talento humano

TALENTO HUMANO

Puesto Cantidad Valor unitario Valor total
ADMINISTRADOR $2.000.000 1 2.000.000
ENTRENADORES $1.200.000 5 6.000.000
NUTRICIONISTA $800.000 1 800.000
FISIOTERAPEUTA $800.000 1 800.000
PSICOLOGO $800.000 1 800.000
CONTADOR $800.000 1 800.000
Total 11.200.000

e Recursos financieros-econémicos

Para el primer mes se necesita un valor de $22.000.000, consta de pago de salarios y recursos

fisicos,

e [Fuentes Internas

La empresa tendrd como base inicial aportes de sus socios que suman el 50% del dinero necesario

y se aportara de la siguiente manera:




Socio Valor aporte

Michael Nieto $5.500.000
David Bernal $5.500.000
TOTAL $11.000.000

e Fuentes Externas

Para el 50% restante necesario que se necesita para abrir la empresa se pedira un préstamo al banco
Av Villas por un valor de 11.000.000 a 60 meses y se pagara mensualmente una cuota fija de
$311.345
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Actividades clave

El servicio consiste en mejorar las capacidades coordinativas de los individuos, el objetivo
principal es que el individuo siempre esté a gusto y aprenda mediante el juego, de esta manera

obtendra los planes de mayor numero sesiones que ofrecemos, la coordinacion y el



acondicionamiento fisico es muy importante pero también se trabajara con prevalencia las
relaciones sociales queriendo decir que se haran varias actividades en grupo en donde los sujetos
tengan la oportunidad de trabajar en grupo tratando de ganar alguna competencia, con la

motivacion de obtener premios al terminar el plan de sesiones.

La calidad del servicio se mantiene satisfaciendo las necesidades de los individuos, para lo cual se
realizara test diagnosticos que permitan tener una medicion de los objetivos y de esta manera
demostrarle a los participantes su progreso. Ademas del control también se fomentara la
comunicacion positiva por medio de ejercicios cognitivos propuestos por nuestros profesionales,

con la finalidad de dispersar las situaciones de tension o estrés vividas por nuestros usuarios.

Cada uno de los entrenadores tendré para cada sesion un plan disefiado para cada usuario con el fin
de realizar una sesion personalizada y de calidad, para verificar que esto se cumple, deben primero
obtener un visto bueno del coordinador. Ademas de esto los precios se mantendran para que los

usuarios puedan seguir contratando el servicio.

Asociaciones clave

-Autem, empresa de uniformes e implementos deportivos, estd ubicada en el municipio de Pacho

Cundinamarca, calle 7 #18-32.

-Tipo de alianza: permanente ya que el propietario de esta empresa es uno de los socios de all in
sport, ademas de la productividad y utilidad que generara a la hora de disefiar y producir los

uniformes e implementos textiles necesarios.

- Beneficios: los beneficios que otorga tener una alianza con Autem es ropa deportiva a bajo
costo, adicionalmente gracias a los descuentos, se le puede ofrecer a cada individuo un bono

redimible con el fin de que pueda tener ropa adecuada para realizar las sesiones



- Razon de la asociacion: Autem es una empresa que crea y produce uniformes, ropa deportiva e
implementos deportivos, con materiales de calidad que permiten la comodidad de los deportistas

y aquellos que adquieran sus productos.

- Autem garantiza el suministro adecuado de uniformes para los usuarios de All in Sports,

ademas garantizara el uniforme de trabajo de los profesionales que sean parte de All in Sports.

- Es un soporte primordial, ya que son los encargados de disefiar y producir los implementos de
presentacion de nuestra empresa, de acuerdo a esto, seran uniformes que permitan dar a conocer

nuestros servicios y asimismo los productos de Autem.

- Autem cuenta con capacidad disponible para proveer y brindar un muy buen servicio en el
disefio y produccion de los uniformes de los usuarios y de los profesionales de All in Sports,
ademas cuenta con materiales de muy buena calidad que permitiran la comodidad y la economia

de los usuarios y de nuestra empresa en los implementos de trabajo de nuestros entrenadores.

- Al ser un aliado estratégico permite que los usuarios y el personal de la empresa cuente con la
ropa adecuada para realizar cada sesion, gracias a que los precios que ofrece son a un bajo costo y
ademas de buena calidad, de esta manera también ofrece una buena imagen en esta ante nuevos
clientes, por otra parte All in sport podra contar con los implementos deportivos necesarios ya

qué Autem cuenta con variedad de gamas y articulos deportivos a muy buen costo.

-En algin momento se pensoé en unirse a la competencia con el fin de buscar contratos de gran

magnitud, ademas de buscar mas experiencias para poder crecer, pero al buscar en diferentes



plataformas no encontramos empresas que ofrezcan los servicios que ofrecemos para poder

realizar una alianza.

- All in sports buscaréa alianzas con clubes deportivos en los deportes en que nos especializamos,
con el fin de recibir usuarios de manera directa por parte de los clubes. Por otra parte All in sports
buscaria alianzas con empresas de suplementos deportivos, claramente estos seran

implementados con la guia de los nutricionistas de All in sports.

- Para reducir costos a largo plazo se creara nuestra propia marca en implementos deportivos

como balones medicinales, pesas, lazos, termos, entre otros.

- All in Sports creard una App, la cual tendra como finalidad, el control de los usuarios a la hora
de inscribirse y cancelar sus sesiones de entrenamiento, ademas de esto, podran realizar pagos

digitales por medio de esta aplicacion.

Ademas de la App, All in Sports creara una pagina web con el fin de poder resolver preguntas
acerca de nuestros servicios, para brindar informacion acerca de nuestros planes de
entrenamiento, también por medio de esta pagina web podran realizar la inscripcién y
cancelacion de sesiones de entrenamiento. Por Gltimo se podran realizar pagos digitales por

medio de nuestra pagina web.

Estructura de costos

COSTOS FlJOS

CO |CENTRO DE COSTOS PRECIO CANTIDAD PROM. COSTOS FIJOS PROM.




D PROM.
F1 |ADMINISTRADOR $2.000.000 1 $2.000.000
F2 |ARRIENDO $400.000 1 $400.000
F3 |CANCHAS $250.000 2 $500.000
F4 |INTERNET / TELEFONIA $90.000 1 $90.000
F5 |DEPRECIACION $189.219 1 $189.219
F6 |CONTADOR $800.000 1 $800.000
TOTAL COSTOS FlIOS $3.979.219
COSTOS VARIABLES
Cco PRECIO COSTOS VARIABLES
D |CENTRO DE COSTOS PROM. CANTIDAD PROM. PROM.
V1 |ENTRENADORES $1.200.000 5 $6.000.000
V2 |NUTRICIONISTA $1.200.000 1 $1.200.000
V3 [FISIOTERAPEUTA $800.000 1 $800.000
V4 |PSICOLOGO $800.000 1 $800.000
V5 |PAPELERIA $30.000 1 $30.000
V6 |PUBLICIDAD $70.000 1 $70.000
TOTAL COSTOS
VARIABLES $8.900.000
DEPRECIACION DE ACTIVOS
Cco PRECIO DE [CANTID MESES A COSTO
D [ACTIVO COMPRA AD TOTAL DEPRECIAR |MENSUAL
$1.800.00
D1 |Computador $1.800.000 1 0 48 $37.500
D2 |Balones $50.000 15| $750.000 12 $62.500
D3 |[Estacas $20.000 10| $200.000 48 $4.167
D4 |Petos $8.000 20| $160.000 12 $13.333
D5 |Platillos $3.000 30| $90.000 48 $1.875
D6 |[Aros $2.500 15| $37.500 48 $781
D7 [TRX $70.000 2| $140.000 12 $11.667
D8 |Lazos $9.000 5| $45.000 48 $938




D9 |Carteles publicitarios $70.000 5| $350.000 24 $14.583
D10 |Escritorio $150.000 2| $300.000 24 $12.500
D11 |Silla de oficina $100.000 4| $400.000 24 $16.667
D12 (impresora $450.000 1| $450.000 48 $9.375
D14 |Teléfono $160.000 1| $160.000 48 $3.333

TOTAL

DEPRECI

$4.882.500|ACION $189.219
COSTO NOMINA

Cco CANTID |CONTRAT |HORAS COSTO
D |ACTIVO SALARIO AD 0] MENSUALES [MENSUAL
HF1 [ADMINISTRADOR $2.000.000 1|ANUAL $2.000.000
HV
2 ENTRENADORES $1.200.000 5|ANUAL $6.000.000
HV
3 NUTRICIONISTA $800.000 1[{ANUAL $800.000
HV
4 FISIOTERAPEUTA $800.000 1[{ANUAL $800.000
HV
5 PSICOLOGO $800.000 1[{ANUAL $800.000
HF2 [CONTADOR $800.000 1|ANUAL $800.000

TOTAL

COSTOS

$6.400.000|FJOS $11.200.000

Capacidad Maxima de Producciéon/Atencién en un mes

Punto de Equilibrio=

PE=

Costos Fijos Totales

135 Servicios

Precio Unitario - Costo Variable

Unitario

$3.979.219

$219.265

$130.882




Valor de Equilibrio=

PE

PE

VE=

Punto de
Equilibrio *
Precio
Unitario

= 45,0

$ 9.871.905|Pesos

$219.265

SERVICIOS INGRESOS COSTOS FlIOS COSTOS TOTAL
0 SO $3.979.219 $3.979.219
9 $1.973.382 $3.979.219 $5.157.160
18 $3.946.765 $3.979.219 $6.335.101
27 $5.920.147 $3.979.219 $7.513.042
36 $7.893.529 $3.979.219 $8.690.983
45 $9.866.912 $3.979.219 $9.868.925
54 $11.840.294 $3.979.219 $11.046.866
$14.000.000
$12.000.000 /
$10.000.000 :
58.000.000 / #— N GRESOS
$6.000.000 / ~B—COSTOS FIIOS
COSTOS TOTAL
54000000 EF ] {} {} ] ]
52.000.000
50 r . r r r !
o 10 20 30 et 50 )

Imprevistos:




Gastos Fijos + Gastos Variables

8.861.719 + 8.900.000 = 17.761.719 * 20% =3.552.343 Imprevistos
Gastos imprevistos + Total inversion

3.552.343 + 17.761.719 = 21.314.062 Total

Ganancias

Valor total * 30%

21.314.062 * 30% = 6.394.218 Ganancias

Evaluacion financiera

inflacion=4%

crecimiento en ventas=10%

Flujo de Ingresos

A
ANO VALOR
1 $178.920.000
2 $204.684.480
TOTAL $ 383.604.480
TIR
Formulacién de Datos VPN -$ 22.000.000
fl= $24.369.375 $24.369.375
f2= $32.700.545 $32.700.545
n= 2 afos
i= 24%
Inv0= $22.000.000




inflacion=4%
Crecimiento de egresos= 7%

Flujo de Egresos

B

ANO VALOR
1 $ 154.550.625
2 $171.983.936
TOTAL $326.534.561

RI
afiol $ 24.369.375
afio2 $57.069.920
Flujo de Efectivo Neto
A-B
ANO VALOR
1 $ 24.369.375
2 $32.700.545
TOTAL $57.069.920
|VNA=VPN= | $18.919.985,37|

Segundo afo

|TIR= |

89,29% |

RI=

$57.069.920 InvO > RI
(InvO 2

2377913,313 RI)/#tmeses

Primer afio



MESES | 10 Meses |
Lienzo canvas
MODELO CANVAS
Socios Claves Actividades claves Propuesta de valor Relacion con los clientes Segmento de clientes

Uniformes deportives AUTEM, Desarrolio fisico y motriz En esta empresa se desarrollara | Publicidad digital y fisica. Nifios, jovenss y adultos que
una entidad deportiva para Promociones y descuentos por quieran mejorar y mantener sus
mejorar Ias capacidades acceder a planes mensuales y capacidades fisicas y coodinativas
coordinativas por medic de anuales.
practicas deportivas enfocadas al

P 3

Balones, TRX. canchas, conos.

desarrolio de cada individuo

s
i 4.1'1’: |

Canales
Planta fisica cerca de una
instalacion de practicas
deportivas.

bandas.
Estructura de costes Fuentes de ingreso
Pian mensual Coste x mes: $270.000, sesion diaria $30.000
Costos fijos $3.979.219  Costos variables $8.900.000
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