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GLOSARIO DE TERMINOS

e Cémaras de seguridad: Camaras digitales o analogas disefiadas con el
fin de implementar circuitos cerrados de television (CCTV).

e Categoria de Cables: Clasificacion de cables dada por la construccién del
mismo, materiales utilizados, caracteristicas de dispersion de las ondas,
aislamiento de ruidos, y velocidad de transmision.

e CCTV: Circuitos Cerrados de Television.

e Domoética: Sistema constituido por dispositivos capaces de automatizar un
espacio domestico.

¢ DVR: Digital Video Recorder (Grabador Digital de Video)

e E-commerce: Es el conjunto de transacciones electrénicas en que las
redes telematicas y en particular Internet, permiten la creacion y gestion de
un mercado operado por computadoras y a distancia, con todo tipo de
productos, servicios, tecnologias y bienes.

e GPS: Global PositioningSystem (Sistema de Posicionamiento Global)

e Inmodtica: Sistema constituido por dispositivos capaces de automatizar un
espacio industrial.

e Lectores: Dispositivos que cuentan con un sistema éptico para la lectura
de cédigos de barra, codigo QR o seriales especificos.

e Lectores biométricos: Unidades con sensores Opticos utilizados para el
reconocimiento de huellas dactilares o de la pupila humana

e Puntos de Acceso: Dispositivo electronico utilizado para el control de
acceso de personal a una zona especifica, utiliza lectores biomédicos o
sistemas digitales de reconocimiento para permitir el ingreso seguido al
dispositivo.
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PTZ: Pan Tilt Zoom Cameras (Cadmaras moviles integradas con zoom)

Redes de Datos: Conjunto de dispositivos y accesorios que permiten el
transporte de informacion (Audio, video, etc.).

Repetidores: Dispositivo electronico diseflado para evitar perder
informacion a lo largo de una red de datos.

Seguridad Electréonica: Es la integracion de distintos dispositivos
electrénicos disefiados para el control y deteccion de posibles amenazas a
una propiedad.

Sistemas de Climatizacion: Control electrénico de equipos de aire
acondicionado.

UPS:UninterruptiblePowerSupply (Fuente de energia ininterrumpible).
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INTRODUCCION

En la formacion de los ingenieros electronicos como profesionales integrales, es
exigencia del mundo laboral que ademas de los conocimientos tedricos y técnicos
se desarrollen habilidades en la formulacién y gestion de proyectos, lo cual
involucra aspectos legales y financieros. Estas habilidades le permitiran al
profesional que desee para su proyecto profesional y laboral ser independiente y
crear una empresa, realizar un estudio de la viabilidad de la misma, favoreciendo
a la toma de decisiones.

El presente documento tiene por objetivo desarrollar el plan de negocios para una
empresa, considerando los costos, gastos e ingresos que implican la constitucion
de la misma, con el fin analizar su viabilidad. Para este caso se realizara la
proyeccion de la empresa OSMIC GROUP S.A.S, dedicada a la prestacion de
servicios de seguridad electronica, automatizacion de espacios y a la
comercializacidon de partes y suministros relacionados con las mencionadas lineas
de negocio, con el fin de determinar las posibilidades que puede tener la empresa
de incursionar en el mercado, las estrategias que se deben adoptar para que sea
competitiva y rentable.

Este ejercicio involucra el estudio de los costos operativos, de mercadeo,
administrativos, técnicos y financieros que permitan proyectar la dinamica
econdmica a partir de la constitucion de la empresa. Con base en estas
proyecciones se estima el precio de venta de los servicio y productos, y se realiza
una proyeccion de los ingresos mensuales para determinar finalmente la
rentabilidad de la empresa.

16



1. GENERALIDADES

1.1.ORIGEN Y MOTIVACION DEL PROYECTO

La intension de desarrollar un plan de negocio, nace del deseo de obtener
independencia de orden econémico Yy laboral. Ademas de generar empleo y
aportar el conocimiento multidisciplinar al pais, brindando soluciones de ingenieria
en las areas seguridad electronica y automatizaciéon de espacios, y también de
comercializar equipos de coOmputo y dispositivos electronicos para estas areas,
principalmente en la ciudad de Bogota, donde se radica la sede principal de la
compafia; el proyecto OSMIC GROUP S.A.S con sus tres lineas de negocios
principales surge por la vision de los socios sobre la creciente demanda de
tecnologia aplicada en la industria, el comercio y los hogares con soluciones
creativas, innovadoras y eficientes con miras a la utilizacién 6ptima de los recursos
productivos en las empresas y a la comodidad y eficiencia energética en el sector
residencial.

1.2.LA EMPRESA
1.2.1. Que es OSMIC GROUP S.A.S

OSMIC GROUP S.A.S es una empresa constituida bajo la modalidad de Sociedad
Andnima Simplificada (S.A.S) creada el 30 de Noviembre de 2012, y legalmente
constituida ante Camara de Comercio, cuyos socios son Javier Ricardo Rocha
Hernandez identificado con la Cédula de Ciudadania No. 1.032.425.203 y Ecson
Andrés Rodriguez Arévalo identificado con Cédula de Ciudadania No.
1.1136.881.909; la sede principal de la empresa se encuentra localizada en la
ciudad de Bogota.

OSMIC GROUP S.A'S desarrollard actividades de disefio, instalacion,
mantenimiento y comercio en tres lineas de negocio basadas en la seguridad
electrénica, la automatizacién de espacios y la comercializacion de dispositivos
electronicos afines de estos.

17



1.2.2. Actividad econémica

La sociedad tendra por objeto, el desarrollo de las siguientes actividades:
Instalacion, disefio y soporte de circuitos cerrados de television, sistemas de
deteccion y extincion de incendios, controles de acceso, cableado estructurado,
redes de datos, audio y video; implementacion de sistemas para automatizacion
de espacios en ambientes residenciales, comerciales e industriales; servicios de
soporte, arriendo, mantenimiento, asesorias y capacitaciones acerca del manejo
de software de seguridad, equipos de seguridad y automatizacion.
Comercializacion de equipos electronicos de seguridad, camaras de seguridad,
software dedicado, tarjetas de adquisicion, computadoras, monitores, DVR's y
dispositivos similares relacionados con los CCTV, las redes da audio, video, datos
y domética.

En el desarrollo del objeto social, la compafia podra celebrar contratos
relacionados con el objeto social, dar o tomar en arriendo bienes, muebles o
inmuebles, celebrar toda clase de operaciones con entidades bancarias, presentar
licitaciones, y toda clase de actos y contratos que se relacionen con el objeto
social de la organizacion

1.2.3. Misién

OSMIC GROUP S.A.S., es una empresa lider en la prestacion de servicios
integrales de seguridad electronica y automatizacion de espacios, brindando las
mejores opciones en los servicios de disefio, instalacion, reparacion, asistencia
técnica, mantenimientos preventivos y correctivos, asesoria, venta de repuestos,
accesorios e insumos, venta de equipos de informatica y software y dispositivos
electrénicos relacionados, con los més altos niveles de calidad bajo la plataforma
ISO 9001, con el respaldo de excelentes recursos humanos capacitados y
formados para brindar un servicio de alta calidad, junto con la participacion
continua de los socios buscando la actualizacion permanente del mercado,
garantizando la rentabilidad de la empresa para lograr total satisfaccion en los
servicios prestados por la empresa. La excelencia respalda nuestro compromiso.

18



1.2.4. Visién

Al afio 2017, OSMIC GROUP S.A.S seréa reconocida como uno de losproveedores
lideres en soluciones integrales de seguridad electronica y automatizacion, en el
mercado de las principales ciudades de Colombia, por sus altos niveles de calidad.
Ademas la excelencia y responsabilidad seran las mayores fortalezas que
llevaran a OSMIC GROUP S.A.S al logro de los objetivos y contribuir asi al
crecimiento sostenible de la compafiia y al progreso econémico del pais.

19



2. JUSTIFICACION DEL PROYECTO

Dentro de las razones que llevaron a los socios de “OSMIC GROUP S.A.S”, a
establecer este proyecto empresarial, estd el compromiso de desarrollar
soluciones innovadoras en seguridad electronica y automatizacién de espacios, a
los hogares y a las empresas, ofreciendo productos y disefiando servicios que
buscan satisfacer las necesidades de seguridad, comodidad y eficiencia en el
manejo de la infraestructura a nivel doméstico e industrial, pues la realidad
colombiana permite el desarrollo de este tipo de negocio, debido a que las
personas y empresarios buscan tener un mejor control de sus edificaciones
residenciales o comerciales.

Otra razon que lleva a la constitucion de la empresa, es contribuir con el
desarrollo econémico del pais, pues la creacion de este tipo de negocio permite el
desarrollo de tecnologia a nivel interno, haciendo que Colombia maneje
paralelamente tecnologias emergentes utilizadas alrededor del mundo, ademas de
contribuir a la generacion de empleo directo, debido a que a medida que la
empresa vaya creciendo serd necesario el apoyo de mas recursos humanos para
mantener la excelencia en los servicios prestados por “OSMIC GROUP S.A.S”.

Finalmente, la busqueda de independencia por parte de los emprendedores de
‘OSMIC GROUP S.A.S”, tanto econdmica como laboral, en respuesta a los
problemas de desempleo que vive el pais, hace que esta iniciativa se hiciera
realidad.

20



3. OBJETIVOS

3.1.0bjetivo general

Este proyecto tiene como fin, desarrollar un plan de negocio, que permita planear,
analizar y poner en marcha las actividades necesarias para la prestacion de
servicios de seguridad electronica y automatizacion, y la comercializacion de
productos relacionados con estas areas, dirigido a empresas y hogares y
utilizando recursos productivos de calidad.

3.2.0bjetivos especificos

e Realizar un estudio de mercado que permita conocer la aceptacion de los
servicios a prestar.

e Realizar un estudio técnico con miras a lograr la capacidad productiva, la
localizacion éptima de la empresa e ingenieria del proyecto aplicada a la
actividad econdmica elegida.

e Establecer la estructura organizacional en la que se va a desarrollar la
actividad de la empresa.

e l|dentificar, determinar, y definir el proceso econémico de costos y gastos
que le den el soporte al proyecto.

e Realizar un estudio financiero que permita hacer un plan global de la
inversion, conociendo el porcentaje de aportaciones de los socios.

e Analizar los indicadores econdémicos y financieros para efectos de la toma
de decisiones, andlisis de costos y gastos que permitan establecer el
precio de los diferentes servicios y productos concernientes al plan de
negocios.

21



4. ANTECEDENTES DEL PROYECTO

La innovacion tecnolégica ha sido una constante en el desarrollo de los pueblos; el
ser humano con su inteligencia y creatividad a lo largo de la historia, ha dado
solucion a problemas generados en las necesidades de subsistencia en todos los
aspectos de la vida humana.

Sin lugar a dudas la evolucion ha marcado el ritmo de la vida; es asi como de la
cueva con fuego para calentar e iluminar, se evolucioné a las antorchas, luego a
las velas y por ultimo a la electricidad. Y con ella, surgen areas de estudio, para
entenderla y aprovecharla con la construccion de una gran variedad de
dispositivos, que han dado confort a los hogares y productividad a la industria.

Toda la magia de la tecnologia que se conoce en la actualidad tiene una larga y
fascinante historia, en donde algunos personajes han sido protagonistas de
diversos eventos, los cuales poco a poco fueron construyendo las bases de la
electronica y las diferentes areas de estudio que sobre ella recaen, en donde se
destacan la ingenieria eléctrica y electrénica.

El primer personaje que tiene importancia en la historia de la electrénica es: Otto
de Guerike (1602-1686) quien fue el inventor de la primera maquina eléctrica’;
esta maquina era una esfera de azufre que se hacia girar mientras una persona
mantenia apoyadas sus manos sobre la misma para producir el frotamiento
necesario. Con esta maquina rudimentaria, Otto de Guerike vio y oy0 la primera
chispa eléctrica y observé también que los cuerpos atraidos por un cuerpo
electrizado eran inmediatamente rechazados hasta el momento en que, al
tocarlos, podian ser nuevamente atraidos?.

Durante el siglo XVII, se destacan personajes como el doctor William Wall, quien
en 1708, compard la chispa eléctrica con el relampago y su crepitacion con el
trueno que acompafia al rayo®, por otra parte Graham descubre, en 1729, la
conductibilidad e hizo la primera experiencia de transporte de fuerza a distancia
por medio de una cuerda de caiamo sobre hilos de seda y para finalizar los

*http://www.biografiasyvidas.com/biografia/g/guericke.htm
*http://es.scribd.com/doc/50578031/La-Historia-de-la-ingenieria-electrica

*Pelkowski, J. 2006: Los albores de la electricidad atmosférica en las calendas de Benjamin Franklin.
Meteorol. Colomb. 10: P. 146-160. ISSN 0124-6984. Bogota, D. C. -Colombia.
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eventos mas destacados de este siglo; aparece el cientifico Dufay* (1699-1739),
quien mostré que todos los cuerpos pueden electrizarse y observo que el vidrio
adquiere,por frotamiento, una electricidad diferente a la que adquiere la resina al
ser también frotada.

Durante el mismo periodo de la historia aparecen diferentes personalidades que
basandose en los trabajos de Graham y Dufay, perfeccionaron algunas teorias
sobre fendmenos eléctricos y su comportamiento; estos perfeccionamientos dieron
paso a la construccion de poderosas maquinas eléctricas y la definicion de los
principales fendmenos eléctricos descubiertos hasta el momento como: La
ionizacion y los rayos catddicos; la conduccion en los solidos cristalizados
(semiconductores y transistores); los efectos termo electrénicos y fotoeléctricos;
las corrientes electroliticas (electrolisis), entre otros.

Finalizando el siglo XVIII, Surge un personaje cuyo nombre y descubrimientos son
de gran importancia en la actualidad; se trata de Volta, a quien se atribuye el
comienzo de la ciencia de la corriente eléctrica debido a su descubrimiento de la
pila®, la cual es aun utilizada por gran cantidad de dispositivos eléctricos, ademas
de ser el principio de todas las formas de baterias conocidas hasta el momento.

Durante buena parte del siglo XIX, los trabajos de Volta son adoptados por otros
cientificos, para realizar nuevos estudios o para analizar los resultados de Volta;
entre ellos Gautherot®, quien en 1801 descubre el fenémeno de la polarizacion;
Wollaston’ por su parte, en 1814 inventa un nuevo modelo de pila, y en adelante,
surgen varios perfeccionamientos adicionales, como el realizado por Becquerel
cerca de 1820, inventando la primera pila de dos liquidos, luego en 1836 Grove
construye una pila con despolarizante y por ultimo en 1893 Weston inventé la pila
que en 1908 seria elegida como patrén de la fuerza electromotriz.

De forma paralela a todos los trabajos que se realizaban gracias a la influencia de
Volta, sobre las pilas, la ingenieria electrénica iniciaba su influencia con el estudio
de fendmenos eléctricos y electromagnéticos. Estos estudios fueron de gran

*Revuelta,Vidal Benito. La electrificacion en Espafia, Volumen 307 of Temas espafioles. Publicaciones
Espafiolas, 1959. P. 7
Shttp://www.mcnbiografias.com/app-bio/do/show?key=volta-alessandro-giuseppe

® Arroyo, Mariano Reymundo, Discurso de Inauguracion, Universidad de Salamanca. 1886-1887.
Universidad de Salamanca. P. 33

"http://www.encyclopedia.com/topic/William_Hyde_Wollaston.aspx
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importancia e influencia en trabajos destacados, como los realizados en 1884 por
Thomas Alba Edison sobre la lampara incandescente®, hecho que abriria las
puertas para importantes descubrimientos, como los transistores, el tubo de rayos
catédicos y en 1893, la primera demostracion publica de una comunicacion de
radio, realizada por Nicola Tesla®.

Todo ese proceso evolutivo ha sido responsable en el desarrollo de soluciones
muy importantes en diferentes campos como las comunicaciones, la industria
militar, la aerondutica, la medicina, la computacion, etc.; ademas ha permitido la
integracion de otras areas del conocimiento como la arquitectura, la mecéanica y la
automatizacion, entre otras.

Durante el siglo XX, aparecen diferentes aplicaciones, producto de los importantes
descubrimientos ya mencionados, destacandose entre ellos la invencion en 1904
del diodo por parte del fisico britanico John Ambrose Fleming, también se hizo
posible la invencién de la television en 1930 y de la radio de modulacién de
frecuencia en 1933; pero quiza el mas revolucionario de todos los desarrollos del
siglo XX, fue el del transistor en 1947, en manos de William Bradford Shockley
junto a John Bardeen y Walter HouserBrattain, ya que gracias asus desarrollos la
electrénica tuvo su mayor crecimiento en la historia, introduciéndose en los
hogares con una gran variedad de aplicaciones comerciales. Es asi como a finales
de la década de los 50, aparecen los tan conocidos circuitos integrados y se abren
las puertas a nuevos conceptos sobre la funcionalidad y aplicabilidad de la
tecnologia.

Durante los afios 70 aparece una tecnologia llamada X-10, la cual fue muy exitosa
y permitié que por primera vez se hablara de automatizacion de espacios. Durante
los afios siguientes la comunidad internacional mostré un creciente interés por la
basqueda de la casa ideal, comenzando diversos ensayos con avanzados
electrodomésticos y dispositivos automaticos para el hogar. Los primeros sistemas
comerciales fueron instalados, sobre todo, en Estados Unidos y se limitaban a la
regulacion de la temperatura ambiente.

® Orozco Andrés Camilo, BermUdez Cristhian Camilo, Herrera Juna David. Historia de la Ingenieria
Electronica. Santa Marta. Marzo de 2010, P. 3.
*http://www.teslasociety.com/biography.htm
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De esta manera nace lo que en la actualidad se conoce como Domotica, la cual se
enfoca en brindar niveles de automatizacion a los hogares; este concepto proviene
del latin “Domus” que significa vivienda (casa) y el sufijo “tic - a”, que se interpreta
como “tecnologias de la informacién las comunicaciones y automatizacion.”*®. No
obstante, dado que este término se refiere a la gestion técnica de viviendas,
dejando de lado importantes soluciones que pueden ejecutarse en edificios de uso
no residencial, surge de forma paralela el concepto de Inmotica, que de manera
sencilla se puede asociar con “la domdtica de edificios” o automatizacion de
edificios.

Por otra parte, la posibilidad de contar con recursos tecnolégicos sofisticados ha
permitido a la humanidad idear diferentes formas de sacar provecho a tales
recursos, siendo de interés para este proyecto el uso de sistemas de video, cuyo
objetivo era limitado a poder ver un area desde un sitio remoto; la alternativa de
poder tener en una pantalla la imagen de una o mas areas remotas, represento
una enorme ventaja en cuanto a la cantidad de personal necesario para vigilancia;
este hecho sin duda marca el inicio de los circuitos cerrados de television (CCTV)
en la historia y consigo el concepto de seguridad electronica.

Ya durante el siglo XXI, se ha visto una evolucién de la tecnologia increiblemente
rapida, y los alcances de sus aplicaciones han superado toda expectativa. Ademas
de llegar a casi todo el mundo, se ha convertido en parte de la vida cotidiana de
todos los seres humanos, estando presente en sencillas herramientas como
equipos de entretenimiento 0 computadoras personales hasta grandes
aplicaciones como sistemas de seguridad, casas inteligentes o equipos de
comunicaciones.

Desde luego, todo el avance tecnoldgico ha estado también presente en
Colombia, especialmente durante la ultima década en la cual la globalizacion ha
traido consigo aplicaciones que a mediados del siglo XIX eran Unicamente de
Europa y Estados Unidos, como la seguridad electrénica y la automatizacion de
espacios en hogares y edificios, que aunque en Colombia son conceptos
relativamente nuevos, han evolucionado rapidamente, para estar a la vanguardia
mundial.

10 http://isa.uniovi.es/docencia/ AutomEdificios/transparencias/Generalidades2.pdf
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5. SITUACION PROBLEMICA

La seguridad se ha convertido en un tema muy importante en muchos sectores del
pais y el mundo, ya que tanto a nivel industrial, empresarial y doméstico, se toman
medidas de seguridad de distintos niveles; estas medidas han permitido el
desarrollo ingenieril de dispositivos y tecnologias que buscan reducir al maximo la
posibilidad de ser victima de un acto delictivo o de que ocurra una catastrofe
doméstica sin ser avisado. Por los altos niveles de inseguridad, Colombia es un
pais donde el desarrollo y aplicacion de nuevas tecnologias de seguridad
electrénica se convierten en una oportunidad de negocio, es asi que nace el
interrogante de ¢ Coémo lograr que los hogares colombianosinviertan en tecnologia
de seguridad como estrategia para la prevencion de riesgos y amenazas?.

La implantacion de procesos y mecanismosmas amigables al usuario es un trabajo
de caracter primordial para casi cualquier producto, haciendo que el mercado
busque cada dia satisfacer las necesidades del hombre haciéndolas casi invisibles
para el usuario, dando cabida a grandes desarrollos que permiten controlar desde
cualquier pais del mundo procesos que se desarrollen en un lugar especifico, es
decir, hace unos afos, nunca imaginamos poder prender la bafiera media hora
antes de parquear el auto en la casa, o alimentar la mascota con un mensaje de
texto. Con estas tendencias de tecnologia nace el cuestionamiento de ¢ Coémo los
sistemas de automatizacion de espacios contribuyen en el mejoramiento del
confort de los hogares y las industrias? Para muchos es un estilo de vida lujoso y
muy costoso, pero para otros es una forma de innovar en un campo muy nuevo en
Colombia, pues la integracién de controles a distancia de procesos, es la base
para presentar soluciones a este tipo de necesidades emergentes en el mercado
Colombiano, llevando esta tecnologia a empresas y hogares con el fin de hacer
mas eficientes los procesos del dia a dia.

Actualmente el mercado colombiano se ha integrado mas al mundo globalizado en
el que vivimos, a través de los tratados de libre comercio con diferentes paises de
los cinco continentes, como politica de apertura econdmica, abriendo las fronteras
y creandola posibilidad de traer tecnologia que antes se hacia muy inasequible.

Los cambios del mercado son bastante notables, ya que los nuevos acuerdos nos
permiten olvidar el pasado de cuando se hacia el lanzamiento de un nuevo
producto, Colombia debia esperar unos meses para tenerlo en el mercado, en
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estos dias es cuestion de semanas para tener en nuestro mercado productos de
ultima tecnologia.

Los acuerdos politicos benefician la idea de negocio de muchos colombianos; en
ese contexto hemos considerado suplir productos tecnoldgicos de seguridad
electronica, automatizacion, y en general de tecnologia,pues existen paises en los
gueen su mercado, la produccion de tecnologia es mas econdmica que en otros
lugares, y es necesario que hayan empresas que se encarguen de traer nuevos
productos al mercado colombiano.
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6. ALCANCES Y DELIMITACIONES

6.1. ALCANCES

La busqueda de “OSMIC GROUP S.A.S” en la constitucion de una empresa de
vanguardia en el disefio, venta e instalacion de sistemas electronicos de seguridad
y de automatizacion de espacios, ha permitido formular un plan de negocio que se
ajusta a los requerimientos de la empresa, evaluando la rentabilidad y éxito de
posicionar este proyecto en el mercado, conociendo la existencia de riesgos
durante la ejecucion pero contando con la seguridad de alcanzar una prospera
realizacion del proyecto.

Es oportuno plantear futuros alcances a corto y largo plazo de “OSMIC GROUP
S.A.S”, entre los cuales se encuentra la presentacién de productos innovadores
en el area tratando de integrar la seguridad y la automatizacion de espacios con lo
que se lograran soluciones integrales, para de esta manera llegar a realizar
proyectos en los que se requiera el control total de edificios residenciales o
comerciales, unificando los sistemas de seguridad electronica y los de domética.

6.2. DELIMITACIONES

El proyecto esta planteado inicialmente para desarrollarse en la ciudad de Bogota,
con planes futuros de buscar una expansion geografica a departamentos tales
como Cundinamarca, Tolima, Antioquia y Valle del Cauca, tratando de buscar
prestigio en las principales ciudades del pais, en las que es posible el éxito de este
tipo de negocios por los altos niveles de crecimiento tanto domestico como
industrial.

El precio del producto estard determinado con base en el estudio econémico
(costos y gastos) y los datos de la competencia pertinentes. En el campo juridico
el proyecto esta delimitado de acuerdo a la reglamentacién vigente del manejo de
tuberia de agua y gas, ya que entre los servicios de automatizacién de espacios
existe la posibilidad de trabajar con equipos de calefaccion a gas, lo cual requiere
de personal especializado en el tema con estudios y certificaciones pertinentes.
De esta manera para presentar el mejor servicio es necesario cumplir con este tipo
de normas que brindaran la confianza para realizar estos trabajos.
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7. DEFINICION DE PRODUCTOS

7.1.PRODUCTOS OSMIC GROUP S.A.S

OSMIC GROUP S.A.S ofrece soluciones reales y efectivas en el campo de la
seguridad electrénica y automatizacion, en entornos residenciales y comerciales
en donde se involucra el siguiente portafolio de servicios y productos.

7.1.1. Seguridad Electronica:

o Disefio e instalacion de circuitos cerrados de television (CCTV).

(o]

O

O

O

Soluciones  especializadas para  establecimientos
comerciales.

Soluciones especializadas para jardines e instituciones
educativas.

Soluciones especializadas para la industria.

Soluciones especializadas para el transporte.

Soluciones especializadas para ambientes residenciales.

e Disefio y configuracion de sistemas de monitoreo local y remoto.

(0]

Configuracion de servidores para almacenamiento remoto
de registros de seguridad.

Configuracion de dispositivos maoviles para monitoreo
remoto.

Instalacion e integracion de software de gestion de video
para control de eventos y flujo de personas en &areas
determinadas.

Configuracion de sistemas de control en tiempo real PTZ.
Instalacibn de sistemas para control de acceso de
personal.

e Disefio e instalacién de sistemas de seguridad.

o

Instalacién de alarmas para control de apertura y cierre de
establecimientos.

Instalacion y configuracion de dispositivos GPS para
rastreo de vehiculos.

Instalacion de sistemas de deteccion y extincion de
incendios.
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7.1.2. Automatizaciéon de espacios.

e Domotica

o Disefio e instalacion de sistemas de control para apertura
de puertas.

o Desarrollo de aplicaciones moviles o portal web para el
control remoto de electrodomésticos.

o Sistemas integrados de iluminacion, audio y video.

o Integracion de sistemas de climatizacion.

o Integracion y configuracion de redes de datos.

e Inmdtica

o Disefio e instalacion de llaves electrénicas para el control
de acceso y seguridad de puertas.

o Automatizacion de sistemas de iluminacion.

o Integracion de controles para televisores y sistemas de
aire acondicionado para el sector hotelero.

o Integracion de sistemas de climatizacion.

o Integracion y configuracion de redes de datos.

e Soluciones personalizadas
o Disefilo y desarrollo de soluciones de seguridad y
automatizacion de acuerdo a los requerimientos y
necesidades particulares de cada cliente.

7.1.3. Comercializacion.

e Equipos electronicos para punto de pago.
o Monitores
o Impresoras
o Lectores
o Cajas registradoras

e Redes.
o Routers
o Bridges
o Switchs

o Repetidores
o Amplificadores
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e Seguridad Electronica.
o Camaras de Seguridad
o Alarmas
o DVR’s
o Mandos de control
o Lectores biométricos
o Access Point
e Pcs, Periféricos y Partes.
o Cémaras
o Discos duros
o Memorias
o Tableros digitales
o Video proyectores
o Equipos GPS
o UPSs
e Computadoras Portétiles.
e Tablets.

e Suministros y Accesorios.
o Ribbons
o Cable Coaxial.
o Cable Duplex.
o Accesorios para CCTV.
o Suministros para impresoras.
o Cables de red Cat. 5e/6/62
o Accesorios Para redes (Gabinetes, Regletas, Conectores)
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8. ESTUDIO TECNICO

8.1.INFRAESTRUCTURA FISICA

OSMIC GROUP S.A.S por su modelo de negocio basado en las nuevas
tendencias, realizara gran parte de su operacion administrativa y de
comercializacion de manera virtual, por medio de un sitio web que contara con
un portal de e-commerce, que se apoyara de una oficina fisica bajo el modelo
integral de servicio ofrecido por Prime Holding que cuenta con:

« Oficina moderna, completamente amoblada.

o [Espacio independiente y exclusivo en el area requerida.

e Linea telefénica exclusiva para la empresa.

« Respuesta automatica y personalizada de llamadas, con un mensaje
empresarial de bienvenida.

« Transferencia de llamadas en tiempo real a la extension, celular o fijo.

e Buzdn de mensajes.

e Linea de Fax.

« Internet inalambrico.

« Soporte secretarial, logistico y administrativo.

e Recepcion y manejo de correspondencia.

e Ingreso a las oficinas todos los dias del afio, 24 horas al dia.

e Servicios publicos.

e Administracion y vigilancia.

e Limpieza diaria de las oficinas.

« Servicio de cafeteria ilimitada.

« Diferentes tamafios y areas en sala de juntas, con modernos equipos de
audio y video.

La oficina se localiza en el edificio de Prime Holding ubicado en la calle 90 # 12
— 28; el servicio también incluye la utilizacion de oficinas en la sede de Santa
Barbara y en la sede de Ciudad de Panama, las cuales se pueden utilizar en
caso de requerirse, previa solicitud.

La distribucion del espacio se muestra en el siguiente mapa: recepcion, zona 1
y 2; sala de juntas, zona 3; sitio de trabajo, zona 4 y la zona 5 es un area de
libre uso.
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Figura 1. Mapa de la oficina Prime Holding

8.2.LOCALIZACION

OSMIC GROUP S.A.S ha decidido establecer su centro de operaciones en la
ciudad de Bogotd, teniendo en cuenta los siguientes factores:

1- El conocimiento de los socios acerca de la ciudad, en cuanto a su
distribucién geografica, movilidad y plan de ordenamiento territorial.

2- El amplio mercado potencial que existe en la ciudad, en cuanto a la
cantidad de empresas y hogares a los cuales van dirigidos los productos.

3- El desarrollo que presenta la construccién de conjuntos residenciales de
alto perfil hacia la zona norte de la ciudad y el incremento de la actividad
industrial y comercial que se esta consolidando en el sector occidental de la
misma.
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De igual manera existen algunas desventajas de las cuales es consciente la
empresa, y sobre las cuales se generan estrategias para disminuir su impacto;
estas son:

1. La problematica de movilidad que vive el dia a dia la ciudad en sus vias
principales y alternas, haciendo que el desplazamiento sea limitado.

2. La presencia de la competencia se encuentra concentrada mayormente
en la ciudad.

La oficina y sede principal ubicada en el sector ChicO, se escogio segun los
siguientes factores:

1. El sector es muy conocido por su amplio comercio que va desde
restaurantes hasta edificios corporativos, haciendo carta de
presentacion al momento de referenciar la oficina.

2. En cuanto a seguridad, es una zona que esté vigilada bajo la seguridad
privada y publica.

Sin embargo se encuentran como desventajas:
1. En horas pico el acceso vehicular a la zona es altamente congestionado.

2. Por ser de estrato alto los costos de vida son mas elevados.

8.3.ORGANIGRAMA GENERAL

Para el correcto desarrollo de la actividad econémica de OSMIC GROUP
S.A.S, se requieren tres departamentos basicos que permiten asignar las
diferentes actividades relacionadas al funcionamiento de la empresa de
manera ordenada y que favorezca los resultados en la ejecucion de proyectos
y el funcionamiento general de la empresa; el organigrama general que
representa jerarquicamente la direccion y control de los departamentos
requeridos se muestra a continuacion:
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Juntade socios

Gerencia
General

Departamento
de mercadeo y
publicidad

Departamento

Departamento
comercial

Departamento

Técnico administrativo

Director
Comercial

Director de Jefe de
proyectos compras

Community

Aux. contable
Manager

Figura 2. Mapa Organigrama general OSMIC GROUP S.A.S

8.3.1. Descripcion del organigrama general

» Junta de socios: Compuesto por los dos Unicos socios de la
empresa, quienes son la mayor autoridad.

> Gerencia General: Responsable de dirigir y controlar las
actividades y resultados obtenidos en los tres departamentos de la
empresa. Debe generar informes y proyecciones del curso de la
compaiiia a la junta de socios.

» Departamento Técnico: Responsable de la correcta ejecucion de
los proyectos de instalacion, contratacion de mano de obra directa
por prestacion de servicios y de la presentacion de las propuestas
de proyectos a los clientes. También sera responsable de la
compra de materiales e insumos. Este departamento esta
compuesto por el director de proyectos y el jefe de compras.

» Departamento de mercadeo y publicidad: Responsable de
generar estrategias que favorezcan el posicionamiento de la
empresa en el mercado y de mantener constante comunicacion
con los clientes para generar su fidelizacién; también esta a cargo
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del manejo de las herramientas virtuales (Redes sociales, Google
APPs, e-commerce, etc). Este departamento esta a cargo de un
community manager.

» Departamento comercial: Encargado de cumplir y desarrollar
metodologias de ventas, junto con la busqueda del beneficio del
personal de la compafia, ademas de supervision de los gastos
comerciales, en especial, los de ventas. Este departamento esta a
cargo del director comercial.

» Departamento administrativo: Responsable de la contabilidad de
la empresa, control de pago de impuestos, servicio de
arrendamiento y ndmina, también es responsable del manejo del
flujo de caja de la empresa.

8.4.RECURSO HUMANO

OSMIC GROUP S.A.S, para iniciar el desarrollo de su actividad econdmica,
cuenta con un gerente general, un director de proyectos y un equipo técnico
especializado conformado por dos instaladores. Esteequipo se ir4
complementado a medida que la empresa lo requiera por su crecimiento.

Frente a los cargos de gerente y director de proyectos se han asignado de la
siguiente manera: Ecson Andrés Rodriguez Arévalo serd el gerente general de
OSMIC GROUP S.A.S ya que sus fortalezas en el entendimiento del
funcionamiento econémico a nivel empresarial, y del conocimiento de la
normatividad del pais, lo capacitan para asumir el cargo y cumplir con sus
obligaciones en lo que refiere a ser la representacién legal de la sociedad y
gestionar los negocios, cumpliendo con los principios éticos y morales
transmitidos durante su pregrado y por su nudcleo familiar, sin olvidar su
experiencia en cuanto a sistemas de seguridad electrénica y todo los
conocimientos adquiridos durante los estudios profesionales. Por su parte
Javier Ricardo Rocha Hernandez sera el director de proyectos ya que sus
habilidades de comunicacion y su ingenio para buscar soluciones rapidas y
eficientes, lo capacitan para desempefiar este cargo, ademas por su
experiencia en cuanto automatizacibn de espacios y sus conocimientos
adquiridos en su carrera profesional, hacen que este cargo se ajuste mas a su
perfil; complementa su labor con su formacion ética y moral necesaria para el
buen obrar de OSMIC GROUP S.A.S. La experiencia durante la carrera ha
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permitido que a pesar de las debilidades y fortalezas de cada uno de ellos sea
un complemento para trabajar en equipo, razon por la cual deciden ser
emprendedores y desarrollar este plan de negocio no solo en beneficio propio

sino también social.

Cargo

Gerente General

Funciones

Coordinar todas las actividades de planeacion,
direccion y control de la empresa.

Realizar evaluaciones periédicas acerca del
cumplimiento de las funciones de los diferentes
departamentos y sus respectivos trabajadores.
Planear y desarrollar metas a corto, mediano y largo
plazo con base en los objetivos de la empresa.
Presentar informes mensualmente del curso de la
empresa a los socios.

Director de proyectos

Coordinar y evaluar el proceso de disefio de los
proyectos de seguridad electrdnica y automatizacion
de espacios hasta la aprobacion del cliente.

Planear y documentar el flujo de ejecucién de los
proyectos, hasta su completa terminacion.

Elaborar informes del proceso y los resultados de la
ejecucion de cada proyecto

Jefe de Compras

Buscar, seleccionar y mantener proveedores
competentes.

Realizar el control y gestion de garantias.

Proponer e implementar procedimientos para la
realizacion de compras.

Estudiar la situacion en el mercado, precios, flujo y
calidad de los productos a adquirir.

Realizar indicadores de gestion que reflejen la
situacién del area de compras.

Unico autorizado para generar 6rdenes de pago a
proveedores.

Community manager

Crear y gestionar perfiles en las redes sociales del
momento a nombre de la empresa, guardando
uniformidad entre los perfiles y generando
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estrategias para darles popularidad.

2. Disefiar contenido multimedia para promocionar los
productos de la empresa y distribuirlo en los perfiles
sociales de la empresa y a través de servicios de
correo masivo.

3. Establecer los canales de comunicacion adecuados
para la atencion a los clientes.

4. Mantener actualizado el catalogo de productos en el
portal de e-commerce 'y garantizar su
funcionamiento, y la satisfaccion de los
compradores.

1. Determinar el potencial de compra de las diferentes
categorias de clientes.

2. Planificar objetivos y estrategias para garantizar un
sistema de ventas eficiente.

3. Motivar y generar actividades y aspectos de salud
ocupacional del personal de la empresa.

4. Seleccionar el personal idoneo para el equipo de
trabajo de la empresa incluso al personal técnico.

Director Comercial

1. Realizar todas las tareas relacionadas con la
contabilidad de la empresa.

Auxiliar Contable 2. Llevar registros e informes financieros.

3. Realizar los pagos de servicios y salarios de la
empresa.

Tabla 1. Recurso humano de OSMIC GROUP S.A.S

8.5.INGENIERIA DEL PROYECTO

Para el desarrollo de la actividad econémica de OSMIC GROUP S.AS,
concerniente al plan de negocios que se viene ejecutando, la instalacion de
sistemas de seguridad electronica y automatizacion de espacios,se presenta el
proceso de produccion, como parte integral del estudio técnico.

8.5.1. Proceso de Produccidon

La linea de produccion de OSMIC GROUP S.A.S, no involucra fabricacion ni
transformacién de materias primas, sin embargo se describe un proceso de
produccion para las instalaciones de seguridad electrénica y automatizacion de
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espacios, de manera que se pueda establecer un flujo claro en la ejecucion de los
proyectos de la empresa; de igual forma el proceso de comercializacion a traves
del portal web debe seguir un proceso estricto que favorezca la atencion al cliente
y la optimizacion de los recursos;a continuacion se presentan los diagramas de
flujo que representan los procesos mencionados:

Adquisicién de Ejecucién del 2 Funcionamiento
materiales proyecto X correcto

Presentacion al
cliente de la
solucion

Contactar Cliente

Aceptacién I | Evaluacion de Aprobacion
del cliente Correciones del cliente

Visita a
instalaciones del | Negociacién
cliente con el cliente

Reconoci_miemo - Analisis Facturacion de
de necesidades presupuestal Saldo

Disefio de la Aprobacion
solucién del cliente

Figura 3. Diagrama de procesos para una instalacion de OSMIC GROUP S.A.S.

Las instalaciones realizadas por OSMIC GROUP S.A.S cumplirdn los pasos del
esquema visto en la figura 3.

Explicacion

1. Contactar al cliente. A través de contactos y referidos, se obtiene la
informacion de personas que estén interesadas en los productos de OSMIC
GROUP S.A.S, como también haciendo presencia en la redes sociales tales
como Facebook, Twitter y LikedIn.
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Programacion visita: Una vez, realizado el contacto con el cliente, se
procede a programar la visita a las instalaciones del cliente, lo que puede
llevar de 3 a 5 dias segun la disponibilidad del cliente y de la empresa.
Considerando que los clientes se encuentran en distintos puntos de la
ciudad se tomara un lapso de 1 hora y media, como desplazamiento al
lugar del cliente.

Reconocimiento de necesidades. En la visita al cliente se determina qué
solucion esta buscando, como también apoyandose en medidas se
proyectara la cantidad de materiales requeridos como también los equipos
gue se requeriran para el desarrollo de la solucion. Esta visita tomara entre
2 y 3 horas, en las que la empresa considera que es un tiempo adecuado
para conocer el cliente y prestarle un servicio personalizado.

Disefio. Habiendo reconocido las necesidades del cliente se hara un disefio
previo el cual requerira de la aceptacion del cliente; el disefio de la solucion
llevara 3 dias, permitiendo que la empresa consulte con los proveedores la
disponibilidad de los dispositivos que cumplen con las necesidades del
cliente, para finalmente terminar el disefio con todas las especificaciones
requeridas.

El cliente tiene la opcién de cambiar aspectos del disefio, o que se puede
realizar en los 2 siguientes dias; una vez aprobado el disefio, se realiza un
analisis presupuestal para determinar el precio final de la instalacion. Luego
de una negociacién con el cliente, en caso de ser necesario, se hace la
facturacion del 50% del valor total de la solucion.

Con la facturacibn se adquieren los materiales e insumos con los
proveedores, en el mismo dia, si es posible, en caso que no, se hara al dia
siguiente. Este proceso toma entre 1 o 2 dias, ya que se pueden requerir
productos de mas de un proveedor.

Una vez adquiridos los materiales e insumos necesarios, se iniciara la
instalacion de la solucién, segun disponibilidad del cliente, esta tardara una
semana.
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8. Finalizada la instalacion se destinara 1 dia para realizar pruebas y otro dia
para realizar ajustes si es necesario, en caso que un dispositivo presente
fallas u ocurran eventos inesperados.

9. Luego con la debida aprobacion del cliente,se procede a la facturacion del
saldo. Con lo que se cubre toda la gestion administrativa que hace posible
el desarrollo de la instalacion.

8.5.2 Proceso de comercializacion

Envio del
“ producto al
cliente
\
Creacion de sitio Revision de
web de funcionamiento
e-commerce

Peticién de
cambio del
producto

Confirmacién y
satisfaccion

Publicacién de Actualizacién de Compra del
producto al

proveedor

productos informacién

Regjstro de Confirmacion de
clientes datos de entrega

Solicitud de
informacién
del producto

Compra y pago
del producto por
el cliente

Disponibilidad,color,
especificaciones stc.

Figura 4. Diagrama de procesos para la comercializacion de OSMIC GROUP S.A.S.
Explicacion

1. El proceso de comercializacion de la empresa comienza con la elaboracion
de un portal web que cuente con una aplicacién para e-commerce en la que
se publican productos, para que los clientes registrados puedan informarse
y comprar los productos.

2. El registro de los clientes permite tener toda la informaciéon del cliente
necesaria para la venta de productos, como lo son, medios de pago, lugar
de recepcién de paquetes etc.
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3. La publicacion de productos en el portal web permite ir actualizando la
informacion para ofrecer siempre productos distintos, permitiendo al mismo
tiempo actualizar la informacién que los proveedores suministran a OSMIC
GROUP S.AS. para tener control sobre la disponibilidad y especificaciones
de cada producto, labor que se realizara alrededor de 2 horas diarias, en
las que también se responden inquietudes que los clientes puedan tener
sobre los productos.

4. Una vez el cliente ha ubicado el producto que quiere comprar, en la gran
mayoria de casos, pregunta por el producto en busca de informacion mas
especifica, lo que le permite decidir en su compra y generar la orden de
compra.

5. El cliente paga el valor total del producto publicado, lo que le permite a
OSMIC GROUP S.A.S contactarse con el proveedor que tenga el producto
y obtenerlo. Esto se hara el mismo dia que se reciba el pago, si es antes de
la1:00 p.m, si el pago se hace en horas de la tarde, el pedido al proveedor
ser hara al dia siguiente.

6. Es necesario, con algunos productos, hacer unas pruebas de
funcionamiento, para, en caso de requerirse, hacer una solicitud de cambio
de producto con el proveedor.

En caso que el cliente especifique datos de envio, se tomaran en cuenta para
realizar el envio del producto y recibir la confirmacién y satisfaccion del cliente. El
proceso de compra tardara entre 3 y 5 dias desde que el cliente hace el pago
hasta que recibe el producto en su hogar u oficina.

8.5.2. ProveedoresOSMIC GROUP S.A.S

Los costos de adquisicion de materiales y productos para la venta son
determinantes para la asignacion de los precios tanto del servicio como de los
bienes a comercializar, porOSMIC GROUP S.A.S; esta determinada en gran parte
por los costos de materiales e insumos requeridos para llevar a cabo las diferentes
actividades relacionadas con los planes de negocio de la empresa. Por otra parte,
adquirir las materias primas para las instalaciones de seguridad electrénica y
automatizacion de espacios, y los productos para la comercializacion a precios
bajos, no solo representa una ventaja econémica por el margen de utilidad que se
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puede obtener, sino que también permite implementar estrategias de lanzamiento
0 introduccién al mercado de algunos productos, planteando promociones o
descuentos para los clientes potenciales.

En este orden de ideas, se ha realizado una cuidadosa inspeccion de las
compafias que en condicidbn de mayoristas pueden servir de proveedores para
OSMIC GROUP S.A.S en cada una de las lineas de negocios de la empresa.

Para poder acceder a los precios de los diferentes productos de las empresas
mayoristas es necesario allegar carta de presentacién de la empresa junto con
una copia de la Camara de Comercio donde se demuestre que la empresa se
dedica a la comercializacion o prestacidon de servicios relacionados con los
productos que la empresa mayorista ofrece; la lista de los potenciales proveedores
mayoristas se relaciona a continuacion:

8.5.2.1. Proveedores Seguridad Electrdnica.

GVS Colombia Ltda.
IpComtronixLtda.

I3 International
Identica S.A.S
Paradox S.A.S
Comcol EU
Honeywell S.A
DulonLtda.
BoshLtda.

VVVVVYYYYYVY

8.5.2.2. Proveedores Automatizacion de espacios.

» LFLS.AS
» MEM Ltda.
» Smmart Chip S.A
» BoshLtda.
» Bticino Colombia
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8.5.2.3. Proveedores productos a comercializar.

MPS

1ZC mayorista
Infoshop
Quadrix

Canal Digital
Kode mayorista
Edesco

YVVVYVYYYVY
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9. ESTUDIO DE MERCADO

9.1. DEFINICION DEL PRODUCTO

Los productos que conforman el plan negocio se basan en la implementacion
integrada de servicios de seguridad electronica y automatizacion de espacios,
junto con la comercializacion de dispositivos electronicos relacionados con estas
soluciones.

En el campo de la seguridad electrénica se involucran soluciones que permitan al
usuario tener el control de edificaciones comerciales o residenciales a través de la
instalacién, mantenimiento y configuracion de CCTV, sensores, alarmas vy
sistemas de control de acceso. OSMIC GROUP S.A.S cuenta con un amplio
portafolio de productos que se ajustan a los requerimientos especificos de cada
uno de los clientes.

Por su parte, la automatizacién de espacios es una solucién en el hogar y la
industria que garantiza confort, seguridad y ahorro de energia, a la vez que
permite a cada cliente tener el control directo de su casa u oficina, sin importar si
esta dentro o fuera de ella, a través de dispositivos portétiles los cuales permitiran
ajustar la iluminacion, la climatizacion y sistemas de audio y video, junto con
controladores especificos instalados en la solucion, tales como cortinas, puertas y
electrodomesticos.

Finalmente OSMIC GROUP S.A.S comercializard una amplia gama de dispositivos
electrénicos vinculados a las soluciones que ofrece, generando asi un canal de
ingresos adicional a la implementacién de soluciones integradas de seguridad
electrénica y automatizacion de espacios.

9.2. ZONA DE INFLUENCIA

Los servicios de seguridad electrénica y automatizacién de espacios, descritos en
el plan de negocios de OSMIC GROUP S.A.S, estan disefiados con la intencién
de ser implementados en hogares y edificaciones del territorio nacional, pero
iniciando por la ciudad de Bogota.
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Debido al amplio portafolio de soluciones con el que cuenta OSMIC GROUP
S.A.S, estos servicios pueden ser instalados en sectores de diferente capacidad
econdémica y poder adquisitivo, como locales comerciales, viviendas de estratos 3,
4, 5y 6, oficinas, instituciones educativas, fabricas y bodegas.

9.3. CARACTERIZACION DEL CONSUMIDOR FINAL.

La caracterizacion de los consumidores se reconoce con base en los siguientes
términos:

9.3.1. Cliente residencial

El cliente residencial es un cliente que se encuentra entre estratos 3, 4,5y
6, los cuales son clientes que buscan soluciones de seguridad electrénica y
automatizacion de espacios para sus edificaciones. Estos clientes tienen un
poder adquisitivo medio o alto y por ende considerarian hacer inversiones
en infraestructura tecnoldgica a nivel de seguridad como de domdtica.

9.3.2. Cliente comercial

Personas naturales y juridicas que cuentan con instalaciones industriales
como fabricas, bodegas y establecimientos de comercio que involucran
atencién al publico, que tienen amenazas en cuanto al robo de materias
primas y seguimiento de procesos, por lo tanto requieren soluciones
robustas tanto en seguridad electronica como en automatizacion de
espacios.

9.3.3. Clientes corporativos

Son clientes que dentro de su infraestructura empresarial cuentan con salas
de juntas u oficinas las cuales son objeto de inversion tecnolégica en
cuanto a domotica, pues esto les permitira ser mas agiles para desarrollar
una reunion o ser mas atractivos en la atencion al cliente. El cliente
corporativo también puede requerir de soluciones de seguridad en lo que se
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refiere al control de personal y de la edificacidn, es por ello que este cliente
considera que una inversion tecnolégica es fundamental para su empresa.

9.3.4. Cliente institucional

El cliente institucional comprende clientes tales como instituciones
educativas, edificaciones residenciales, los cuales oportunamente ven la
necesidad de invertir en infraestructura tecnolégica, dentro de este tipo de
clientes, se seleccionan aquellos que se encuentran en los estratos 4, 5y 6,
sectores en los que el interés por la tecnologia es mayor.

9.4.GUSTOS, PREFERENCIAS Y NECESIDAD

A nivel de seguridad, los clientes potenciales de OSMIC GROUP S.A.S del sector
residencial, el comercial y los clientes institucionales, requeriran de soluciones que
les permita tener el control de vigilancia de su edificaciones y sus propiedades
dentro de estas, soluciones implementadas por medio de CCTV y la instalacién de
alarmas y sensores que permitirdn no solo el monitoreo del lugar sino también
reducir al maximo que alguien no autorizado tenga acceso al lugar. El cliente
corporativo por su parte, requerira de soluciones mas robustas para sus
instalaciones, en las que no solo sera necesario la implementacion de CCTV,
alarmas y sensores, sino que la adicibn de puntos de control de acceso del
personal, junto con camaras con mejores caracteristicas solucionaran los
requerimientos de estos clientes.

En el area de automatizacion de espacios, el cliente residencial requerira de
soluciones integrales en su propiedad, como lo es el control de iluminacion, audio,
sonido y el manejo u operacion remota de algunos electrodomésticos como:
televisores, equipos de sonido, reproductores de diversos formatos de video y
dispositivos de climatizacion, desde un dispositivo movil o por medio de botoneras
ubicadas en puntos especificos. Este tipo de soluciones son desarrolladas junto
con el cliente para poder integrar con éxito las preferencias del mismo. El cliente
comercial y cliente corporativo buscaran soluciones que les permitan brindar
comodidad y agilidad en la promocion, publicidad y comercializacion a través de
soluciones tecnolégicas como las que brinda OSMIC GROUP S.A.S, realizar
reuniones interactivas con sus trabajadores, desarrollar una junta de socios o
reunirse con un cliente presentando sus productos o informaciéon de manera rapida
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y comoda por medio de reproductores de audio y video junto con el control
personalizados de los mismos. En cuanto a los conjuntos residenciales, las
necesidades se presentan en el manejo y control de la iluminacién, control de
acceso, CCTV y alarmas, y para las instituciones educativas, los requerimientos
de mayor importancia estan en la implementacion de soluciones basicas en cuanto
al control de iluminacion, audio y video para los salones de estudio, mientras que
un auditorio requerira de soluciones mas robustas; por otro lado en caso de
necesitarse se presentaran soluciones en seguridad electronica segun
especificaciones.

9.5.INGRESOS Y CAPACIDAD DE COMPRA

Los medios de comunicacion del pais permiten tener una visién de la situacion
econdémica de la poblacion colombiana, informacion que es indispensable para
hacer una proyecciéon econdmica de la empresa y asi tener una idea de la
capacidad de compra de los segmentos de mercado a los que la empresa esta
dirigida. El siguiente texto es un articulo de la revista GOBIERNO online, el cual
brinda informacion en cuanto al poder adquisitivo de la poblaciéon colombiana:

“Los costos y los precios en la economia colombiana estan aumentando en menor
proporcién; es decir que el salario real de los colombianos estd mejorando
consecuencia del aumento en el poder adquisitivo de las familias del pais.

Entre otros efectos, la tasa de interés se vera reducida resultado de la disminucion
en el costo de los créditos, por lo que el sistema crediticio estara dinamizado y la
economia colombiana presentard mayor circulacion de dinero, es importante
mencionar que las entidades financieras deben tener un estricto control sobre la
oferta de créditos, puesto que un mal manejo del circulante puede generar efectos
inflacionarios. .

Esta informacion permite ver cémo las inversiones en tecnologia de un cliente
residencial estan directamente relacionadas con el salario de los trabajadores; asi
a medida que el ingreso de las personas se incrementa, los niveles de consumo e
inversion aumentan. Para OSMIC GROUP S.A.S, esta informacion es de interés
ya que muestra la viabilidad en la adquisicion de sus productos por parte de este

“Bsqueda en la web : http://www.revistagobierno.com/portal/index.php/economisa-y-negocios/ambito-
nacional/430-los-colombianos-ahora-tienen-mayor-poder-adquisitivo
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segmento del mercado al que la empresa estd dirigido. Ante los clientes
comerciales, corporativos e institucionales se ven beneficiados con la disminucion
en el costo de los créditos, pues esto les facilita acceder a créditos y asi realizar
inversiones en tecnologia.

La economia colombiana se ha venido posicionando desde el afio 2005, como una
economia de ingresos medios altos, pues con los datos de ingresos per capita por
afio es posible dar razon de esto; en el 2005 el ingreso per capita era de 5000
US$, al 2009 era de 6500 US$ y al 2011 de 7000 US$™ lo que representa el
fortalecimiento de la economia colombiana con la confianza de los consumidores
y el aumento de inversién de las empresas.®

Cabe resaltar que el indice de desempleo ha estado en decremento desde el 2008
y las personas que reciben el salario minimo estan recibiendo 5.8% mas con
relacion al afio pasado. Cambios econdmicos que han posicionado a Colombia
como una de las economias con mayor crecimiento de la region representada
entre 500 y 600 miles de millones de délares.™

9.6.ANALISIS ENCUESTAS

El estudio de mercado ha sido complementado con un trabajo de campo por
medio de las encuestas que se encuentran en el ANEXO A. Se disefiaron cuatro
encuestas en base a los cuatro segmentos del mercado al que OSMIC GROUP
S.A.S esté dirigido, para asi obtener informacién de la percepcién que tienen estos
segmentos de los productos ofrecidos por la empresa. Estas encuestas fueron
realizadas personalmente, para las cuales se hizo una presentacion previa de la
empresa, su modelo de negocio, sus productos y su forma de operacion, con el fin
de contextualizar al entrevistado y asi obtener datos mas concretos.

La informacion obtenida a través de las encuestas es muy importante para OSMIC
GROUP S.A.S ya que reflejan como los segmentos estudiados perciben el
producto, brindando informacibn de sus intereses y consideraciones
presupuestales ante la posibilidad de implementar una solucién de las que ofrece
la empresa.

12 B(isqueda en la web: http://www.slideshare.net/inviertaencolombia/presentacin-colombia-febrero-2012
BBusqueda en la web: http://inflacion.com.co/inflacion-2012-colombia.html
1 Busqueda en la web: http://www.slideshare.net/inviertaencolombia/presentacin-colombia-febrero-2012
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Los clientes residenciales, acogieron muy bien los productos de la empresa, ya
que consideran que son productos interesantes e innovadores, justificando que
pueden tener mayor control de la seguridad junto con confort y aprovechar mejor
los espacios de sus edificaciones. Su percepcion del precio fue la esperada por la
empresa lo que promete el posible interés de estos clientes para adquirir los
productos de OSMIC GROUP S.A.S.

Los clientes comerciales, fijaron mayor interés en los sistemas de seguridad, ya
gue al tener locales de venta al publico, sienten vulnerabilidad de ser victimas de
actos delictivos, como también les permite tener seguridad en zonas de Unico
acceso a personal autorizado y tener vigilancia continua de lo que acontece en sus
locales comerciales. Los sistemas de automatizacién de espacios fueron también
aceptados, en cuanto a soluciones sencillas que les permita hacer procesos mas
agiles y brindar una imagen organizada y moderna de sus edificaciones
comerciales.

Los clientes corporativos, fueron mas interesados en soluciones de integracion de
seguridad electronica y domdtica, ya que vieron bastante utilidad en los productos
que ofrece OSMIC GROUP S.A.S, al brindar soluciones que les permita
desarrollar reuniones empresariales de forma &gil, eficaz y muy atractiva, con el
plus de ser selectivos en los accesos a estos sistemas, controlando que solo
personal autorizado haga uso de ellos.

Frente a las instituciones educativas se presentdé mayor dificultad para obtener
informacion, ya que por su sistema organizacional es dificil tomar decisiones frente
a una inversion en infraestructura tecnoldgica, pues requiere de varios procesos
internos y de la autorizacion de varios departamentos internos de las mismas, por
lo que la informacién obtenida fue vaga. Asi OSMIC GROUP S.A.S considera que
la presentacion de propuestas formales a estos clientes puede despertar mas su
interés en los productos de la empresa.

La percepcion de las instituciones educativas es positiva ya que encuentra utilidad
en soluciones de automatizacién de espacios que pueden brindar confort en las
aulas, agilizando los procesos de video y audio de alta calidad, junto con un
confortable alumbrado LED.
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9.7.ANALISIS DE LA COMPETENCIA

Luego de realizar una cuidadosa busqueda de compafiias con productos y
servicios similares a los que ofrece OSMIC GROUP S.A.S, se encuentra que en
Colombia existen diferentes empresas que ofrecen algunos servicios o productos
similares y afines con los planes de negocios contemplados en el presente
proyecto, encontrandose en el sector de la seguridad electrénica y la
automatizacion de espacios 14 con importante participacion en el mercado, las
cuales fueron analizadas como referencia del nivel competitivo al que debe
enfrentarse OSMIC GROUP S.A'S; dentro de las 14 empresas analizadas, se
encontré que 5 de ellas estan especializadas en servicios de iluminacién y audio,
6 en servicios de CCTV y 2 en alarmas y sistemas de control de acceso.

Por otra parte se encontré que 5 empresas ofrecen la integracion de todos los
servicios mencionados, en un solo portafolio de las cuales 3 de ellas ofrecen estas
soluciones para el cliente final, mientras que las otras 2 son empresas cuyo
mercado es Unicamente el de integradores, por lo cual se convierten en un posible
proveedor de OSMIC GROUP S.A.S.

Sin embargo, aquellas compafiias que no ofrecen la totalidad de los productos en
un solo portafolio, se analizaron, debido a que representan una competencia
directa para cada una de las soluciones que ofrece OSMIC GROUP S.A.S. En
este orden de ideas, dentro de las compafias de mayor impacto comercial en
cuanto a servicios de automatizacion de espacios se encuentra en Bogota: “KIF
SAS”. que es una empresa enfocada en generacion de nuevos productos y
soluciones aplicadas al control, el confort, la automatizacion y el audio en hogares;
en su portafolio describe claramente tres categorias, la primera de ellas es la linea
de audio, en la cual Unicamente trabaja con dispositivos de marca BOSE. Una
segunda categoria es la linea de iluminacion en la cual Unicamente usa productos
de la marca KICHLER, para automatizar la iluminacién en habitaciones, pasillos,
cocina, garaje y comedores con tecnologia LED. Finalmente cierra su portafolio
con la linea de automatizacion, en la cual involucra marcas como BITICINO Y
CONTROL 4, para la creacion de escenas con nivel de iluminacion y teatros en
casa con control local y remoto.

Otra compafia de importante participacion en el mercado de la automatizacion es
“Mi Hogar Inteligente SAS”, también con sede en Bogoté4, que ofrece la integracion

especializada de soluciones de domética y cuenta con cuatro afios de experiencia.

51



Dentro de su portafolio se destacan productos para automatizacion sanitaria,
donde incluye lavamanos y orinales inteligentes, sanitarios y lavaplatos
automético. Como productos adicionales ofrece sistemas de iluminacion,
calefaccion y sonido.

En la investigacion, se hizo contacto con la empresa, para indagar sobre sus
servicios; y aunque no fue posible obtener precios, debido a que solo realizan
cotizaciones previa visita realizada al sitio de la instalacion, se pudo conocer, que
no estan en capacidad de ofrecer integracion entre sistemas de audio y sistemas
de iluminacién.

Por otra parte, la empresa: “Arquitecturas y Sistemas Innovadores Ltda.” la cual
cuenta con 12 afios de experiencia y estd dedicada a la construccion,
mantenimiento de inmuebles, acondicionamiento e implantacion de oficinas y
locales, asi como en obra, conjuntamente con soluciones de tecnologia
informética y robdtica para satisfacer las necesidades mas comunes, ofreciendo
una amplia gama de servicios como: Video portero, iluminacion automética de
pasillos, automatizacién de espacios sanitarios, sala de juntas inteligente, entre
otros, orientados a toda clase de mercados. También presta servicios en sistemas
de seguridad industrial, urbanizacion industrial y residencial, proyectos de
instalaciones, ingenieria, consultoria para vivienda domética, energias renovables,
hogar digital, redes residenciales inteligentes y sistemas de mejoramiento
medioambientales.

Esta es una compafiia con una amplia trayectoria y participacién en proyectos de
gran escala, y que con el tiempo ha incluido dentro de sus soluciones
arquitectonicas la integracion con tecnologia para generar viviendas con alto nivel
de exclusividad y distincion, lo cual la convierte en una empresa de considerable
importancia para el mercado de automatizacion de espacios.

Adicionalmente en la ciudad de Medellin, se encuentra la compania “Integral
Domus International Ltda.” dedicada al disefio de proyectos de Domdtica
(seguridad, gestion eficiente de la energia, confort, comunicacion, ocio y
multimedia). Asi mismo elaboran soluciones de acuerdo a los requerimientos
especificos de cada cliente segun su necesidad. Esta es una empresa pequefia
que cuenta con menos de 20 trabajadores y tiene 3 aflos de experiencia. Su
participacion en el mercado es pequeiia.
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“‘Hometech el hogar digital S.A.S”, por su parte, es una empresa representante y
distribuidor mayorista de las mejores marcas en domética, como: Hai, Russound,
Nuvo, Leviton, Philips, entre otras, cuenta con 7 afos de experiencia y nace con el
claro enfoque de ser un distribuidor solido, con un Unico canal de ventas dedicado
a los integradores. Su vision para el afio 2015 es convertirse en una empresa
distribuidora lider en equipos de Domotica / Inmoética en Colombia y Latino
Ameérica, su sede esta ubicada en Bogota en la Calle 98A No. 51 — 37.

Debido a que esta compafiia no realiza instalaciones, se solicito una lista de
precios con el objetivo de analizar los costos que puede tener OSMIC GROUP
S.A.S en su ejercicio; sin embargo el primer requisito para acceder a la lista de
precios es presentar RUT y certificado de Camara de Comercio que demuestre
gue OSMIC GROUP S.A.S, se dedica a la integracion de productos de Domatica e
Inmdtica.

Dado que en ningln caso se logro obtener una clara referencia de los precios en
el mercado de la automatizacién de espacios, por cuanto todas las empresas del
sector siempre manifestaron la necesidad de realizar una visita al lugar de la
instalacion para poder realizar una cotizacion, se toman como referencia las
experiencias por parte de los socios en integracion de soluciones de
automatizacion de espacios, encontrandose que las instalaciones mas sencillas
como una instalacion de un teatro en casa tienen un precio que oscila entre los
$3.000.000,00 y los $6.000.000,00, dependiendo del tipo de altavoces y las
prestaciones del amplificador de audio utilizado.

Por otra parte una integracion completa de audio con mdltiples zonas y
prestaciones de interactividad con dispositivos moviles, tiene un precio promedio
entre $10.000.000,00 y $18.000.000,00.

En cuanto a la instalacion de soluciones de iluminacién con configuracién de
escenas, los precios estan alrededor de $550.000,00 para areas con maximo 5
cargas de iluminacién. Para areas con mayor cantidad de focos, el precio se
incrementa de manera proporcional.Soluciones mas sencillas como control remoto
del estado persianas, tienen un costo aproximado de $350.000,00 por persiana, el
precio es unicamente por el sistema de rotacion y no incluye la persiana; estos
sistemas suelen permitir la implementacion en algunas de las persianas
convencionales.
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En el sector de la seguridad electrénica existe una compafiia muy solida que
cuenta con 13 afios de experiencia en los servicios de instalacion y mantenimiento
de CCTV, servicios que fortaleci6 hace 5 afios incorporando servicios de
monitoreo a sus instalaciones; esta compafiia tiene por nombre “Smart Security
S.A.S” y hace parte de un grupo empresarial de seguridad conformado por:
“Security and Proteccion la cual ofrece los servicios de escolta, celaduria y
reaccion de un cuerpo de seguridad especializado; la Ultima compafia de este
grupo empresarial es “TimeCroning” que se dedica al transporte de valores.

Esta compafia aunque tiene una amplia experiencia en los servicios de CCTV, no
vende los equipos para estas instalaciones, Unicamente realiza la instalacion,
mantenimiento, soporte y capacitacion para el manejo del sistema de seguridad,
adicionalmente cuenta con mas de 150 trabajadores; 20 de ellos conforman un
equipo movil que se encarga de visitar a los clientes para asesorarlos en la
adquisicidn de los equipos requeridos para el CCTV que se pretende implementar,
el resto del personal esta dividido en operadores para el monitoreo de las alarmas
en 3 turnos de 8 horas cada uno, instaladores y departamento administrativo.

Otra empresa de importante impacto comercial es “Segutronic LTDA” la cual fue
creada con el animo de ofrecer, equipos y sistemas de seguridad electrénica a
todo tipo de empresas y personas naturales. Tiene como campo de accion el
servicio de vigilancia y seguridad electrénica sin armas, con medios tecnoldgicos;
comercializacién de productos de seguridad como alarmas, circuitos cerrados de
television (CCTV), controles de acceso. Cuenta con presencia en las principales
ciudades del pais como: Cartagena, Barranquilla, Santa Marta, Monteria, Medellin
y Bogota.

No se conoce la fecha de su creacion, pero en el afio 2007 se fortalecié en la
ciudad de Medellin a nivel de infraestructura fisica y tecnolégica, lo anterior debido
al éxito obtenido en la ejecucion y puesta en marcha de grandes proyectos y
alianzas comerciales, segun cuentan en su portal de internet. Dentro de su
fortalecimiento equiparon su sede principal con avanzados equipos en
telecomunicaciones como receptoras y software de monitoreo de dltima
generacion, planta telefénica basada en tecnologia IP, central de monitoreo con
redundancia en receptoras y servidores que garantizan una operatividad del
99.99%.
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Por otra se encontr6 “SSTECH Seguridad Electronica LTDA”; esta es una
compafia que ofrece servicios de integracion, consultoria y asesoria, enfocados
en el uso tecnologias de vanguardia en cuanto a seguridad electrénica se refiere,
Esta empresa cuenta en sus lineas de negocio con CCTV, Acceso Peatonal,
Acceso Vehicular, Deteccion y Control de Incendios, Deteccién y Control de
Intrusos, y Proteccion Personal.

Por otra parte cuenta con un equipo de desarrollo, dedicado a crear productos que
buscan primeramente fortalecer sus servicios de seguridad electronica, y por otra
parte, pretenden que la compafia penetre el mercado de la domoética; en este
proceso de desarrollo han logrado terminar un primer producto, el cual permite
tener control sobre los dispositivos eléctricos y electrénicos de los hogares
(luces, electrodomésticos, persianas, etc.) desde un lugar remoto a través de una
llamada a celular o desde lugares cercanos a partir de tecnologias de transmision
inaldambrica como Zig-Bee o infrarrojo, Sin embargo el precio de este producto
aun no ha sido determinado, debido a que el producto se encuentra en un proceso
de pruebas.

Existen otras compafiias que ofrecen soluciones en este sector como Atlas, G4S,
Holding Security, Integra, Colsecutity, que aunque dentro de su portafolio ofrecen
instalacion de CCTV y controles de acceso, su objetivo principal es ofrecer
seguridad con personal armado y monitoreo remoto.

Adicionalmente debido a la experiencia de los socios en el sector se conoce que
los servicios de seguridad electrénica, especificamente la instalacion de CCTV, es
un servicio con una amplia competencia informal, de la cual no se encuentran
facilmente registros o datos de contacto en los diferentes medios de publicidad
conocidos como directorios telefonicos, portales WEB o eventos relacionados con
seguridad.

Esta competencia, generalmente se hace conocer en los sectores de venta al
cliente directo, como los centros comerciales y tiendas de CCTV que se localizan
en el centro de la ciudad de Bogota entre las calles 19 y 22, sobre la carrera
novena, o en la calle 12 entre carreras 102 y 14. Por otra parte se encuentran los
instaladores o asesores de algunas compafiias, los cuales en algunas ocasiones
cuando realizan visitas a clientes de la compafia que representan, ofrecen el
servicio de instalacion directamente con un precio mas econémico al de su
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compafiia. Suelen ser electricistas o0 técnicos instaladores, con escasos
conocimientos en conceptos de seguridad electrénica, que no estan en capacidad
de realizar ningun tipo de configuracion avanzada en los equipos de video
vigilancia; este tipo de instalaciones es generalmente utilizado en entornos muy
sencillos y con poco recursos econOmicos para realizar inversiones en
infraestructura tecnoldgica. Los precios de estos servicios oscilan entre el
$35.000,00 y $55.000,00 por camara instalada.

En cuanto a los servicios prestados por compafias especializadas en servicios de
seguridad electrénica, su precio promedio se deduce de acuerdo a la experiencia
propia en trabajos realizados, debido a que asi como para los servicios de
automatizacion de espacios, se requiere la visita al lugar de instalacion para poder
cotizar el precio de la misma.

Para determinar el precio de una instalacion de productos relacionados con la
seguridad electronica, se requiere tener en cuenta variables como el nivel técnico
y profesional del equipo responsable de la instalacion, el cual se determina por las
condiciones del lugar de instalacion como altura, estructura, ambientes toxicos,
zonas con alto trafico de peatones, etc., y el servicio a integrar que de acuerdo al
portafolio de OSMIC GROUP S.A.S puede ser instalacion de CCTV, sistemas de
control de acceso, sistemas de deteccion de incendios, alarmas o la combinacion
de ellos; por otra parte se debe tener en cuenta la distancia que se requiere
cablear entre el actuador del sistema y el control del mismo, el ducto para dicho
cableado (Tuberia interna, externa, canaleta, escalerilla, etc.) y por ultimo el tipo
de dispositivo a instalar (Anélogo, IP, Wireless, etc.); de acuerdo a esto el precio
en una instalaciéon de CCTV oscila entre $120.000,00 y $250.000,00 por camara
en el sistema, La configuracion de los equipos de video vigilancia tienen un precio
entre $200.000,00 y 300.000,00.

En cuanto a los sistemas de deteccién de incendios los precios por punto se sitdan
alrededor de $60.000,00, a lo cual se debe sumar la instalacion de la tuberia
requerida, con lo cual el precio de instalacidén de estos sistemas inicia alrededor de
$700.000,00 e incrementa de acuerdo a los puntos requeridos para cubrir las
zonas de interés.

Los sistemas de control de acceso presentan formas variadas en sus dispositivos,
dentro de los que se destacan sistemas con torniquetes y lectura de tarjetas,
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detectores de huella entre otros; de acuerdo a la complejidad que representan su
instalacién oscila entre $150.000,00 y $800.000,00 por punto de acceso.

Finalmente en la instalacion de alarmas los precios por punto de control instalado
son de aproximadamente $35.000,00, la configuracion de los paneles de alarma
oscilan entre $150.000,00 y $500.000,00 y el cableado dependera de la distancia
entre los puntos de control y el panel, involucrando las mismas variables de
instalacion de CCTV.

Para la linea de comercializacion se encuentran como grandes competidores a
todos los establecimientos de comercio ubicados en el centro comercial
tecnoldgico Unilago y en el centro de la ciudad de Bogota a lo largo de la carrera
9° entre calles 19 y 23, de igual forma los almacenes de cadena con secciones de
tecnologia, almacenes especializados y portales web, donde se encuentra venta
formal e informal de todo tipo de dispositivos tecnolégicos

Dado que existe una gran cantidad de empresas, establecimientos de comercio y
portales web que ofrecen productos tecnolégicos como CCTV, computadoras,
partes, suministros entre otros, la investigacion acerca del impacto de este tipo de
competencia para OSMIC GROUP S.A.S, se concentro en los diferentes precios
disponibles en los catalogos de algunos de estos comercializadores. Dentro de
los catalogos recibidos se destacan los siguientes:

IngSolution SAS.

Responsable informacion: Victor Andrés Caceres.

Tel: 6 58 37 68

Lista de Precios: Anexo B: Catalogo IngSolution S.A.S.

JANUS

Responsable informaciéon: PAULA MARTINEZ
CEL: 317-2718244

e-mail ventas7@janus.com.co

Lista de Precios: Anexo C: Lista Janus.

Security System EU
Responsable informacion: Rosa Deha Castafieda
PBX: 4832424
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Asesora comercial
Lista de precios: Anexo D: Lista Security System Eu

IpCommtronix LTDA.:
Responsable informacion: Ing. Miguel Ramirez
Cel.: 311 485 3189

Debido a que esta empresa no envia lista de precios se solicito una serie de
equipos relacionados con CCTV. : AnexoE: Cotizacion Ipcommtronix
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10. PROTOTIPO
10.1. INSTALACION DE SISTEMA DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Se ha definido, de acuerdo a la experiencia y al objeto social principal de OSMIC
GROUP S.A.S, un prototipo de instalacion basico, para una solucién en seguridad
electronica. El ejercicio de aplicacion se va a realizar en el supermercado
“Metropol Porvenir” ubicado en la ciudad de Bogota, el cual tiene las siguientes
caracteristicas:

El area construida del establecimiento es de 864 mts? en donde se encuentran
distribuidos los diferentes estantes con los productos ofrecidos por el mismo,
sobre los cuales se requiere una constante vigilancia y control; otro punto de
control esta referido a la nevera sin puerta de 18mts de longitud horizontal con
productos altamente perecederos y los 6 puntos de pago o cajas registradoras.
Adicionalmente el almacén cuenta con 3 bodegas de almacenamiento ubicadas
en las 3 plantas superiores de la construccion, y finalmente existen dos puntos de
vigilancia en el perimetro del establecimiento.

La solucion comprende:

—  Configuracion del software de seguridad y capacitacion al  personal
encargado (de 1 a 3 personas).

— Instalacién de cableado para 23 cadmaras de seguridad, que cubren las areas
anteriormente mencionadas.

— Instalacién de equipo en el punto de monitoreo para la visualizacién del
sistema circuito cerrado de TV dentro del establecimiento.

— Instalacién de centro de comando en el 3 piso, donde se acondicionara un
cuarto para todos los equipos de sistema de seguridad.

—  Configuracion de un equipo de monitoreo remoto a través de internet.

La ejecuciéon del proyecto involucra 200mts lineales de cableado e instalacion de
canaleta plastica con division, la cual se fijara a la pared con chazo puntilla de %4”.
El cableado comprende una red de datos y una red eléctrica para la alimentacién
de las camaras de seguridad. Adicionalmente el acondicionamiento del cuarto
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incluye la instalacion de los DVR, con sus respectivos monitores y circuito eléctrico
independiente para la red eléctrica.

Figura 5. Vista superior, Prototipo de instalacion.

Figura 6. Vista interior, Prototipo de Instalacion
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Figura 7. Vista exterior, Prototipo de instalacién

10.1.1. Materiales
Cantidad = Unidad Descripcién

9 Un Cémara Infrarroja 520tvl
6 Un Cémaras profesional
2 Un Céamara tipo espejo 480tvl
1 Un Camara Antirreflejo 520tvl
5 Un Camara tipo domo 550tvl
2 un DVR HIK-Vision 16CH, DD 1Tb.

209 mts | Canaleta 40X25 con division

285 Un Chazo puntilla 1/4

23 Un Caja de paso 10X10

220 mts | [Cable DuplexCentelsa 2X16

60 Un Conector BNC

25 Un Tomas aéreas

560 mts | Cable Mini Coaxial con cobre al 95%
3 Un Brazo metalico

35 mts Funda espiral de polietileno para cables
1 Un Video Spliter
1 Un Router

Tabla 2. Materiales Prototipo de instalacion
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10.2. Productos a comercializar

OSMIC GROUP S.A.S ha proyectado para su ejercicio de comercializacion un
volumen de ventas para los primeros cuatro meses de aproximadamentedoce
millones de pesos ($12.000.000,00) mensuales, representados en los diferentes
productos publicados en el catélogo virtual.

Por el plan de negocio de OSMIC GROUP S.A.S la comercializacion se
desarrollara con un stock virtual el cual sera actualizado a medida que los
proveedores actualicen a OSMIC GROUP S.A.S con sus productos, de tal manera
que la orden de comprar por parte de un cliente permita a la empresa ubicar el
producto en el stock de los proveedores para asi despacharlo al cliente. Esto
permite evitar los gastos de una bodega, la facilidad de un portal web permite que
desde un teléfono movil o desde el mismo portal se pueda brindar una eficiente
atencion al cliente.

Aunque el portafolio de OSMIC GROUP S.A.S involucra una gran variedad de
productos, segun el capitulo 7, “definicion del producto”, se han proyectado
algunos mas significativos basados en el estudio de las tendencias del mercado;
estos productos se listan a continuacion.

Cantidad Producto
15 Tablet Titan 1009

Portatil Toshiba Satellite, referencia PRO C840-SP4208KL: procesador
4 Intel Corei3, Win7 Pro, Memoria RAM 4gb, DD: 500gb, Pantalla 14",
camara y microfono, unidad de DVD,Bluetooth,puerto HDMI.

10 Disco externo anti rayones de 1 Th. marca Samsung
4 Quemador y reproductor BluRay externo Marca Samsung
20 Parlantes coca cola USB con audifonos

Bateria portatil para Moviles con terminales para Iphone, BlackBerry,

10 Samsung, HTC, Nokia y otros. Capacidad de 2600mAh

5 Router Cisco Linksys Inalambricowi-Fi Wrt120n-4a

Tabla 3. Productos comercializacion
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11. ESTUDIO ECONOMICO Y FINANCIERO

11.1. INVERSION FIJA DE CAPITAL

La empresa cuenta con un capital social aportado por los socios por valor de
$10.000.000,00,el cual estd4 destinado a cubrir los costos y gastos generados
desde la creacion de la empresa hasta que esta genere sus propios ingresos. La
siguiente tabla muestra inversion fija de capital de OSMIC GROUP S.A.S.

Socios Identificacion Cuotas V. Cuota

Andrés Rodriguez
CC: 1.136.881.909 1 $5.000.000 $5.000.000
Arévalo

Javier Rocha
] CC: 1.032.425.203 1 $5.000.000 $5.000.000
Hernandez

Total 2 $10.000.000 $10.000.000

Tabla 4. Aporte de capital social

11.2. CAPITAL DE TRABAJO.

Con el fin de conocer la necesidad de recursos econémicos para iniciar el
proyecto, se requiere estimar el valor de los costos y gastos en funcién del ciclo
econdémico definido para el producto, en términos de periodos presupuestales
mensuales. Es asi como se toman en primera instancia los costos del prototipo de
instalacion y luego los costos de los productos a comercializar.

11.2.1. Costo de materiales y equipos para el prototipo de instalacién.

A continuacion se describen los costos de materiales y equipos requeridos para la
instalacion del prototipo.

Cantidad Unidad Descripcion V. Unitario V. Total
9 Un Céamaras Infrarrojas 520tvl $144.231,00 |$1.298.077,00
6 Un Céamaras profesionales $175.231,00 | $1.051.385,00
2 Un camara tipo espejo 480tvl $ 92.308,00 $ 184.615,00
1 Un Céamara Antirreflejo 520tvl $176.923,00 |$176.923,00
5 Un Céamaras tipo domo 550tvl $134.231,00 | $671.154,00
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2 Un DVR HIK-Vision 16CH, DD 1Tb. | $650.000,00 | $ 1.300.000,00
209 | mts | Canaleta 40X25 con division $2.622,00 $ 548.077,00
285 Un Chazo puntilla 1/4 $ 92,00 $ 26.308,00

23 Un Caja de paso 10X10cm $4.231,00 $ 97.308,00
220 | mts | Cable DuplexCentelsa 2X16 $ 1.154,00 $ 253.846,00
60 Un Conector BNC $1.923,00 $ 115.385,00
25 Un Tomas aéreas $1.154,00 $ 28.846,00
560 mts Cable Mini Coaxial con cobre al $923.00 $516.923.00
95%
3 Un Brazo metdlico $69.231,00 $ 207.692,00
35 mts Funda espiral de polietileno para $ 1.154.00 $ 40.385,00
cables

1 Un Video Spliter $ 53.846,00 $ 53.846,00

1 Un Router $ 84.615,00 $ 84.615,00

Total $ 6.655.385,00

Tabla 5. Costo de materiales y equipos, para el prototipo de instalacion.

11.3. MANO DE OBRA DIRECTA

Los costos directos de mano de obra, la cual tendra una parte con contratacion

directa y otra, a través de la contratacibn por servicios independientes
conforme a las disposiciones legales vigentes, se distribuyen de la siguiente
manera:

11.3.1. Contratacion directa

Salario Basico

Director de Proyectos

$2.000.000,00

Tipo de Contrato
Término Indefinido

11.3.2.

Tabla 6. Mano de obra directa

Salario devengado

Auxilio

Salario Basico

transporte*

Salario devengado

Director de proyectos

$2.000.000 0

$

2.000.000,00

Total

$

2.000.000,00

*Auxilio de transporte para el afio 2012 = $67.800
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11.3.3.

Salario basico

Aportes seguridad social

ARP* % |

Total

$2.000.000,00

Salud - 8.5% Pension 12%
$240.000,00 | $20.880,00

$170.000,00

$430.880,00

Total

$430.880,00

Tabla 8. Aportes seguridad social, mano de obra directa
*Tasa de riesgos profesionales: Il. Bajo inicial: 1.044% (Ingeniero Eléctrico) y IIl.

Medio inicial: 2.436% (Técnico 1y 2)

11.3.4. Aportes parafiscales
Salario basico \ CajaComp. 4% ICBF- 3% SENA - 2% Total
$2.000.000,00 | $ 80.000,00 | $ 60.000,00 [ $ 40.000,00 | $180.000,00
Total $180.000,00

Tabla 9. Aportes parafiscales, mano de obra directa

11.3.5.

Prestaciones Sociales

Vacaciones.

Interés de

devengado

Salario Cesantias

$2.000.000,00 | $166.600,00

8.33%

Prima 8.33%
$ 166.600,00

4.17%

Cesant

$ 83.400,00 | $ 1.666,00

*

$418.266,00

Total

$418.266,00

Tabla 10. Prestaciones Sociales, mano de obra directa
**Intereses Cesantias: 1%

11.3.6.

Salario

Resumen de costos mano de obra directa

Aportes

Aportes Prestaciones

Parafiscales

sociales

Devengado
$2.000.000,00

Seguridad Social
$430.880,00

$180.000,00

$418.266,00

$3.029.146,00

Total

$3.029.146,00

Tabla 11. Resumen de costos, mano de obra directa
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11.4. MANO DE OBRA DIRECTA, POR PRESTACION DE SERVICIOS

Para la prestacion de los servicios de instalacion de sistemas de seguridad
electronica y automatizacion de espacios, la empresa contratara personal
calificado en la modalidad de prestacion de servicios independientes, el perfil que
debe cumplir este personal es el siguiente:

11.4.1. Perfil técnicos instaladores

Los técnicos de OSMIC GROUP S.A.S, contratados bajo la modalidad de
contratacion directa por prestacion de servicios, deben ser hombres o mujeres
mayores de edad, de nacionalidad colombiana, con nivel de escolaridad técnico o
superior en areas de electricidad, electronica, cableado estructurado o afines y
debe contar con minimo tres (3) afios de experiencia en instalacion de CCTV,
cableado estructurado o instalaciones eléctricas; de igual forma este personal
debe cumplir con los pagos a la seguridad social.

Por otra parte, debe ser una persona con excelentes habilidades para trabajo en
equipo, dinamico y eficiente, con capacidad de liderazgo, y actitud positiva frente
al cambio de nuevas tecnologias. Con valores como la honestidad, el respeto y la
puntualidad.

Cualquier servicio de instalacion que ejecute OSMIC GROUP S.A.S va a requerir
como minimo dos técnicos instaladores, los cuales involucran los siguientes
costos, asumiendo que durante el mes se realizan 3 instalaciones.

Horas/

Servicio Pago*hora : Valor contrato
Trabajadas

Técnico. Instalador | $ 6.500,00 192 $ 1.248.000,00

Técnico. Instalador | $ 6.500,00 192 $ 1.248.000,00

Total $ 2.496.000,00

Tabla 12. Mano de obra directa, con contratacion directa por prestacion de servicios
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11.5. RESUMEN DE COSTOS DE MANO DE OBRA DIRECTA

Concepto Costo

Mano de obra directa, con contrataciéon directa $3.029.146,00

Mano de obra directa, con contratacion por prestacion de

servicios

Total $5.525.146,00
Tabla 13. Resumen de costos mano de obra directa.

$2.496.000,00

11.6. COSTO DE PRODUCTOS A COMERCIALIZAR.

Producto

10 | Tablet Titan 1009 $69.230,77 $1.692.307,69
Portatil Toshiba Satellite, referencia
PRO CB840-SP4208KL: procesador
4 Intel Corei3, Win7 Pro, Memoria RAM $1.153.846 15 | $4.615.384 62
4gb, DD: 500gb, Pantalla 14", camara Em T
y micréfono, unidad de
DVD,Bluetooth,puerto HDMI.

Disco externo anti rayones de 1 Th.

5 $153.846,15 $769.230,77
marca Samsung
uemador reproductor BluRa
4 Q y P y $269.230,77 $1.076.923,08
externo Marca Samsung
Parlantes coca cola USB con
10 . $30.769,23 $307.692,31
audifonos
Bateria portatil para Moviles con
terminales para Iphone, BlackBerry, $461.538,46
10 Samsung, HTC, Nokia y otros. $46.153,85
Capacidad de 2600mAh
4 Router Cisco Linksys InalambricoWi- $82.307 69 $411.538 46
Fi Wrt120n-4a T D
Total $9.252.307,69

Tabla 13. Costo productos comercializacion
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11.7. MANO DE OBRA INDIRECTA

\ Salario Basico Tipo de Contrato
Gerente General $2.000.000,00 Término Indefinido
Tabla 14. Mano de obra indirecta
11.7.1. Salario devengado
Auxilio Otros Salario
transporte* devengado
Gerente | $2.000.000,00 0 $0,00 $ 2.000.000,00
General
Total $ 2.000.000,00

Tabla 15. Salarios devengados, mano de obra indirecta
*Auxilio de transporte para el afio 2012 = $67.800

11.7.2. Aportes seguridad social

Salario basico | Salud-85% Pension 12% ARP %

$ 2.000.000,00 | $170.000,00 $240.000,00 | $10.440,00 | $ 420.440,00
Total $ 420.400,00

Tabla 16. Aportes seguridad social, mano de obra indirecta
*Tarifa de riesgo profesional: I. minima, inicial: 0.522%

11.7.3. Aportes parafiscales

Salario basico CajaComp.4% ICBF- 3% SENA-2%

$ 2.000.000,00 $80.000,00 $60.000,00 $40.000,00 $180.000,00
Total $180.000,00
Tabla 17. Aportes parafiscales, mano de obra indirecta
11.7.4. Prestaciones Sociales
Salario Cesantias Prima Vacacione Interés de
Devengado. 8.33% 8.33% s4.17% Cesantias.*
$2.000.000,00 | $166.600,00 | $166.600,00 | $83.400,00 $1.666,00 $418.266,00
Total $637.251,62

Tabla 18. Prestaciones Sociales, mano de obra indirecta.
*Intereses Cesantias: 1%
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11.7.5. Resumen de costos mano de obra indirecta

Salario Seguridad . Prestaciones
: Parafiscales .
Devengado Social sociales
$2.000.000,00 | $420.440,00 | $180.000,00 | $418.266,00 | $3.018.706,00
Total $3.018.706,00

Tabla 19. Mano de obra indirecta,

11.8. ADQUISICION DE INFRAESTRUCTURA.

OSMIC GROUP S.A.S, requiere de una infraestructura minima necesaria para su
operacion, la cual incluye equipos de reserva, para realizar las instalaciones,
debido a que los equipos principales, deben ser suministrados por los
instaladores, por el tipo de contratacién. Adicionalmente se requiere de equipos de
cOmputo para el personal correspondiente a la mano de obra indirecta de la
compainia.

El plan de negocios de OSMIC GROUP S.A.S, no requiere de la adquisicion de
inmuebles, debido a que toda la operacion se realiza en el domicilio del cliente.
Para la operacion administrativa, se toma un servicio integral de arrendamiento de
oficina, que cuenta con espacio fisico amoblado, cafeteria y recepcion de
llamadas.

A O a Oal AlO' aAd( O
Taladro Black And Decker 1 $ 170.000,00
Kit de Herramientas 1 $ 80.000,00
Pinza Amperimétrica 1 $ 130.000,00
Escalera extensible 1 $ 130.000,00
Total $ 510.000,00

Tabla 20. Maquinariay equipos
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A 0 OS1O0
o010 O eSe
Taladro Black &Decker $ 170.000,00 24 $ 7.083,33
Kit de Herramientas $ 80.000,00 24 $ 3.333,33
Pinza Amperimétrica $ 130.000,00 24 $ 5.416,67
Escalera extensible de 10 mts | $ 130.000,00 24 $ 5.416,67
Total $ 21.250,00

Tabla 21. Depreciacion Maquinariay equipos

Activo Cantidad Valor adquisicion

Portatil Toshiba Satellite, referencia PRO
C840-SP4208KL: procesador Intel Corei3,
Win7 Pro, Memoria RAM 4gb, DD: 500gb, 2 $4.000.000,00
Pantalla 14", camara y microfono, unidad
de DVD,Bluetooth,puerto HDMI.

Total $4.000.000,00

Tabla 22. Equipos administrativos

. Valor Vida Costo
Activo

adquisicién  atil(meses) depreciacion

Portatil Toshiba Satellite,
referencia PRO C840-SP4208KL:
procesador Intel Corei3, Win7

Pro, Memoria RAM 4gb, DD: | $4.000.000,00 60 $66.666,67
500gb, Pantalla 14", camara y

microfono, unidad de

DVD,Bluetooth,puerto HDMI.

Total $66.666,67

Tabla 23: Depreciacion Equipos de codmputo.

Concepto Costo

Depreciacion maquinaria y equipos $ 21.250,00
Depreciacion equipos computo $ 66.666,67
Total $ 87.916,67

Tabla 24. Resumen de depreciaciones
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11.9. GASTOS ADMINISTRATIVOS

OSMIC GROUP S.A.S no contara con una oficina propia ya que tomara el servicio
integral ofrecido por Prime Holding, que brinda la oficina fisica amoblada junto con
el servicio de recepcion y redireccionamiento de llamadas, cafeteria y recepcion
de paquetes. En la siguiente tabla se consideran los precios sujetos a este servicio
de forma mensual junto con los gastos asociados a la constitucion legal de la
empresa.

EL registro de constitucion de la empresa en la camara de comercio, lleva un
costo asociado el cual es deducido del capital con el que la empresa se constituye,
en el ANEXO 5: TARIFAS DE LOS SERVICIOS DE REGISTRO PUBLICOS — 2012, se
muestra una tabla hecha por la camara de comercio en la que se muestra el costo
de constitucién y el capital de la empresa.

Concepto Valor mensual

Serv!mo mt_egral de oficina en edificio empresarial calle 90 con $ 1.500.000,00
Holding Prime

Gastos de constitucién legal de la empresa: Matricula mercantil $ 10.583,33
Total $1.510.583,33

Tabla 25. Gastos administrativos

11.10. GASTOS DE MERCADEO

El mercadeo permite a la empresa conocer sus clientes y el mercado en el cual se
introducird un producto o servicio, permitiendo desarrollar estrategias para llegar a
los clientes de una manera clara, convincente y llamativa para tener una
participacion exitosa en el mercado, asi una inversion de este tipo permite que
OSMIC GROUP S.A.S empiece a conocerse Yy al mismo tiempo a posicionarse.

El plan de negocio de OSMIC GROUP S.A.S se desarrollara bajo las nuevas
tendencias comerciales como lo es el e-commerce el cual se basa en negocios
sobre internet, para lo cual se desarrollara una pagina web que no solo sera una
portal de informacion de la empresa sino también una tienda virtual con fines de
comercializar de forma agil y reduciendo costos operativos. De igual forma el
portafolio de la empresa en la medida de lo posible sera completamente virtual

71



junto los procesos de cotizacion y facturacion, permitiendo reducir el uso masivo
de papel y adoptando politicas de no contaminacion.

O epPlo del ga O alo e a
Pauta publicitaria en amarillas de internet $18.055,56
Pagina web con plataforma de pagos y tienda virtual $250.000,00
Tarjetas de presentacion $8.333,33
Total $276.388,89

Tabla 26. Gastos de mercadeo y publicidad

11.11. Resumen de costos y gastos

Al analizar todos los costos y gastos asociados de manera directa e indirecta, con
el funcionamiento de OSMIC GROUP S.A.S, se predice un estado de pérdidas y
ganancias positivo, debido a que el valor de los ingresos es superior al valor de
costos y gastos, lo cual se resume a continuacion:

11.11.1. Costos prototipo de instalacién

Para el prototipo definido en el capitulo 3, se asocian los costos correspondientes
a los materiales e insumos requeridos para la instalacion, de igual forma el costo
de la mano de obra directa, tanto de contratacion directa como de contratacién por
prestacion de servicios, finalmente se toma en cuenta el costo de la depreciacion
de los equipos de produccién, en la proyeccion de la empresa se considera la
venta de 3 prototipos mensuales, como se muestra a continuacion:

Concepto Costo por unidad Costo total mes
Costo materiales e insumos $6.655.384,62 $19.966.153,85
Costo mano de obra directa $1.841.715,33 $5.525.146,00
Costo depreciacion produccion $7.083,33 $21.250,00
Total $8.504.183,28 $25.512.549,85

Tabla 27. Costos prototipo de instalacion
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11.11.2. Costos productos a comercializar

Los costos directos asociados a la comercializacion de OSMIC GROUP S.A.S,
corresponden al costo de los productos que se vendan cada mes, para las ventas
promedio proyectadas de acuerdo a lo definido en el capitulo 3, el costo de los
productos es:

Concepto Costo total mes

Costo productos a comercializar $ 9.252.307,69

Total $9.252.307,69
Tabla 28. Costo productos a comercializar

11.11.3. Costos y gastos administrativos

Los costos y gastos administrativos corresponden a aquellas actividades, que
aunque no estan directamente involucradas con las instalaciones o las ventas, si
hacen parte integral del funcionamiento de la empresa y deben ser tenidos en
cuenta para la determinacién del precio de los productos de OSMIC GROUP
S.AS.

Concepto Costo total mes

Costo de mano de obra indirecta. $ 3.018.706,00
Gastos administrativos $ 1.510.583,33
Costo depreciacion admon. $  66.666,67
Gastos mercadeo $ 276.388,89
Gastos medioambientales $0.00
Costos financieros $0.00
Total $ 4.872.344,89

Tabla 29. Costos y gastos administrativos
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El resumen general de todos los costos y gastos analizados anteriormente se
describe a continuacion:

Concepto Costo por unidad  Costo total mes

Costo materiales e insumos $9.739.487,18 $29.218.461,54
Costo mano de obra directa $1.841.715,33 $5.525.146,00
Costo depreciacion produccién $7.083,33 $21.250,00
Costo de mano de obra indirecta. | $1.006.235,33 $3.018.706,00
Gastos administrativos $503.527,78 $1.510.583,33
Costo depreciacion admaon. $22.222,22 $66.666,67
Gastos mercadeo $92.129,63 $276.388,89
Gastos medioambientales $0.00 $0.00

Costos financieros $0.00 $0.00

Total $13.212.400,81 $39.637.202,43

Tabla 30. Resumen de costos y gastos

11.12. Precio de venta

De acuerdo a los costos de los materiales e insumos y los costos administrativos,
los cuales se dividen de manera equitativa entre el prototipo de instalacion y los
productos a comercializar, de acuerdo al peso que cada uno tiene en el
presupuesto de costos y gastos directos.

11.12.1. Precio de venta prototipo de instalacion
El costo directo para el prototipo de instalacion es de: $ 25.512.549,85.Con el fin
de prorratear los gastos administrativos en los dos planes de negocios los valores
porcentuales corresponden a:
Total costos directos: $ 34.764857.54

Total costos prototipo de instalacion: $ 25.512.549,85, lo cual corresponde al
73,39% del costo directo total.
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Concepto Costo

Costos directos prototipo de instalacion $ 25.512.549,85
Gastos Administrativos instalaciones (73.39% ) $ 3.575.813,91
Total $ 29.088.363,76

Tabla 31. Costos prototipo y gastos administrativos

11.12.2. Precio de venta, productos a comercializar

De manera similar al procedimiento anterior, se prorratea el costo administrativo
de los productos a comercializar, de acuerdo al siguiente célculo:

Total costos directos: $ 34.764.857.54
Total costos prototipo de instalacion: $ 9.252.307,69, lo cual corresponde al
26,61%.

Concepto Costo

Costos productos a comercializar $ 9.252.307,69
Gastos Administrativos comercializaciéon (26.61% ) $ 1.296.530,98
Total $ 10.548.838,67

Tabla 32. Costos productos de comercializacién y gastos administrativos

11.12.3. Célculo de ingresos mes

Con la informacién anterior y con los resultados obtenidos en el andlisis de la
competencia se determinan los precios de venta de los productos de OSMIC
GROUP S.AS y por consiguiente el valor de los ingresos mensuales y su
respectiva utilidad:

Concepto Cantidad X mes ‘ Precio Unitario Precio total
Prototipo de instalacién 3 $ 10.500.000 |$ 31.500.000
Productos a comercializar 1* $ 12.028.000 |$ 12.028.000
Total $ 43.528.000

Tabla 33. Total ingresos por mes

*Se refiere al paquete de 43 productos, proyectados a un mes.
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Concepto Precio total

Total Ingresos $ 43.528.000,00
Total costos y gastos $ 39.637.202,43
Utilidad $ 3.890.797,57

Tabla 34. Utilidad por mes
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12.MARCO LEGAL

OSMIC GROUP S.A.S, es una empresa colombiana constituida por minuta de
constitucion (Anexo G)ante la Camara de Comercio Bogotd en dia 30 de
Noviembre de 2012, cumplimiento de las leyes Colombianas, por un costo total de
$127.000,00

De acuerdo al Decreto 1879 de 2008, la empresa no requiere de un certificado
para uso de suelos.

Con el fin de obtener a los beneficios estipulados en Ley 1429 de 2010, sobre la
“formalizacion y generacion de empleo”, la empresa presentara documentos ante
la Camara de Comercio de Bogot4, para su constitucibn y acogerse a tales
beneficios.

En la parte de contratacion de recurso humano, la empresa se acoge al Cédigo
Sustantivo del Trabajo, Ley 50 de 1990, Ley 100 de 1993 y demas leyes y
decretos reglamentarios que tienen que ver con la vinculacién laboral de los
trabajadores.Asi mismo rigiéndose bajo los decretos establecidos en el Cadigo
Civil, los cuales regulan la contratacion indirecta, se utilizara el mecanismo de
contratacion de prestacion de servicios independientes.

De igual manera regird sus actuaciones comerciales acogida al Coédigo de
Comercio en cuanto a los contratos, titulos valores y demas normatividad que para
el desarrollo de sus actividad econ6mica requiera.

Finalmente en la parte tributaria, OSMIC GROUP S.A.S, se asume la
responsabilidad de presentar las declaraciones y la informacion pertinente
correspondiente a cada uno de los compromisos fiscales que adquiere la empresa
al constituirse.

De igual forma, se compromete a efectuar el recaudo del impuesto de valor
agregado (IVA), sobre todas sus operaciones comerciales y a pagar a la DIAN
tales recaudos. Debido a que la sociedad no posee bienes inmuebles, ni vehiculos
a su nombre, al inicio de su operacion, no paga el impuesto predial ni vehicular,
finalmente la sociedad no tiene obligacion del pago del impuesto complementario
de avisos y tableros, de acuerdo al articulo 37 de la Ley 14 de 1983.
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A nivel local o distrital, la empresa OSMIC GROUP S.A.S, se rige por las
disposiciones legales que el municipio y/o departamento incluya en su propio
estatuto tributario, tales como: impuesto de industria y comercio (ICA), impuesto
predial, impuesto de vehiculos, valorizaciones, Sayco y Acinpro, entre otros.

Por la actividad economica de OSMIC GROUP S.A.S, no se llevan a cabo
procesos en los que se involucre la transformacion de materias primas o la
generacion de residuos o gases toxicos para el medio ambiente, de igual forma el
ruido que se genera por el uso de equipos como taladros u otros, no supera los
limitéis tolerables de ruido, no obstante, todas las actividades de la empresa, como
instalaciones 0 mantenimientos se realizan dentro de horarios aceptados por la
normatividad local y que no generan incomodidad entre residentes, visitantes o
transeuntes del lugar de la actividad.

En cuanto a la contaminacion visual, dado que la empresa no utiliza para su
publicidad avisos, vallas, pancartas ni ningun otro medio impreso o fisico, queda
completamente excluido del grupo de contribuyentes en cuanto a contaminacion
visual se refiere.

Durante las instalaciones que realiza OSMIC GROUP S.A.S, se producen residuos
sélidos, como recortes de cable, fragmentos de tubo, entre otros, que aunque no
representan una cantidad considerable en términos de contaminacién, son tenidos
en cuenta en las politicas medioambientales de la empresa. Estos residuos son
almacenados para su posterior reciclaje.

Todos los residuos de cable o elementos plasticos, son entregados a diferentes
compafiias locales de reciclaje, que se encargan de triturar, clasificar (cobre y
cable) y finalmente reutilizar el material obtenido.

Finalmente OSMIC GROUP S.A.S, en la busqueda minimizar el uso innecesario
del papel,toma la determinacion de no utilizar facturacion impresa, en su lugar
utiliza una plataforma ofrecida por “F&M Technology”, asi mismo la presentacion
de cotizaciones, propuestas, y otros documentos se realiza en lo posible a través
de medios digitales.

78



12.1. CALCULO DE IMPUESTOS

12.1.1. Impuesto de Industriay Comercio — ICA

Con el fin de estimar los impuestos que la actividad econémica de OSMIC GROUP
S.A.S, genera, como parte complementaria de la proyeccion de costos y gastos,
se procede a calcular el ICA con base en la normatividad tributaria vigente en el
Distrito Capital, para el afio 2012.

Base Gravable (Total Ingresos) =$ 43.528.000
Tarifa de acuerdo a la actividad economica (Agrupacion 304, Codigo de actividad
7290) = 9,66 por cada 1000.

Valor impuesto ICA = Base Gravable * Tarifa ICA
Valor impuesto ICA = 43.528.000* (9,66/1000)
Valor impuesto ICA =% 420.480,48

No se liquida el impuesto complementario de avisos y tableros, debido a que la
empresa no tiene ningun tipo de avisos publicitario que hablen de su actividad
econOmica o de los productos y servicios que ofrece, de acuerdo al articulo 34 de
la Ley 14 de 1983.

12.1.2. Impuesto de Renta

Dada la proyeccién de ingresos y utilidades estimados en el proyecto OSMIC
GROUP S.AS, se realiza la liquidacion del impuesto de renta para la simulacién
de un mes de operaciones, de acuerdo con el Estatuto Tributario (DIAN) para
impuesto de renta vigentes (2012) se realizan los calculos, de acuerdo a los
siguientes datos:

$ 43.528.000,00

- $39.637.202,43

-$ 420.480,48
$3.470.317,09

Total Ingresos

Total costos y gastos
Impuesto ICA

Base gravable utilidad liquida

Para establecer el valor del impuesto de renta se determina del 33 % (2012) de la
utilidad liquida:

Valor impuesto de renta = $ 3.470.317,09 * 33 %

Valor impuesto de renta = $1.145.204,64
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Impuestos \ Base gravable Tarifa Total impuesto
ICA* $ 43.528.000,00 9.66/1000 |$ 420.480,48
Renta $ 3.470.317,09 | 33% Utilidad | $ 1.145.204,64
Liquida
Total $ 1.565.685,12

Tabla 35. Impuestos directos

*ICA: Segun tabla de tarifas de impuesto de industria y comercio de Bogota D.C,

actualizacion 2012:

http://www.nuevalegislacion.com/files/base_datos/tm/comp/ica_bogota.pdf
**|_a tarifa se establece de acuerdo a la tabla de tarifa para impuesto de industria y

comercio de la superintendencia de Industria y Comercio: 33%

12.2.

ESTADOS FINANCIEROS

Con el fin de obtener una aproximacion sobre la rentabilidad de la empresa, se
realiza un ejercicio académico con base en la proyeccion de ventas y gastos de un
mes, elaborando el siguiente estado de resultados yutilizando la informacion y los
datos calculados en el presente proyecto presupuestal.

OSMIC GROUP S.AS.

Estado de resultados, estimado mes.

VENTAS TOTALES (Ingresos)

$43.528.000,00

Devoluciones y descuentos

$0,00

VENTAS NETAS

$43.528.000,00

Costos Mercancia vendida (costo
de ventas)

($34.764.857,54)

UTILIDAD BRUTA

$8.763.142,46

Gastos Operativos

($ 5.105.956,00 )

Gastos de funcionamiento*

($4.595.956,00 )
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Gastos de ventas — mercadeo ($276.388,89)

Gastos Medio ambiente $0,00

UTILIDAD OPERATIVA $3.890.797,57
Otros Ingresos $0,00

Otros Gastos $0,00

Costos financieros $0,00 ($0,00 )
UTILIDAD ANTES IMPUESTOS $3.890.797,57
Impuestos directos ($1.565.685,12)
ICA ($420.480,48 )

Renta ($1.145.204,64 )

UTILIDAD NETA DESPUES DE $2.325.112,45
IMPUESTOS

Tabla 36. Estado de resultados estimado mes.

Teniendo en cuenta la inversion inicial de los socios ($10.000.000,00), la utilidad
neta después de impuestos representa un 23.25% de la inversion, por lo cual se
puede afirmar que el plan de negocios de OSMIC GROUP S.A.S, presenta un

estado de resultados positivo.

Adicionalmente al analizar el estado de resultado, se deduce en base al activo
inicial de OSMIC GROUP S.A.S, el balance inicial de la empresa, como se

muestra a continuacion.
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OSMIC GROUPS.AS
Balance general inicial
Fecha: Diciembre de 2012.

ACTIVO | Total PASIVO | Total
Activo Corriente Pasivo Corriente
Caja $ 5.490.000,00 | Sobregiro $ 0,00
Bancos $ 0,00 |Crédito bancos $ 0,00
Cuentas X Cobrar $ 0,00| C x P proveedores $ 0,00
Inversiones corto plazo $ 0,00 | Cesantias x pagar $0,00
Inventario Materia Prima Impuestos x pagar
Inventario Producto $ 0,00
proceso
Inventarlo Producto $ 0,00
terminado
Total Activo Corriente | $5.490.000,00 | Total Pasivo Corriente $ 0,00
Activos fijos Pasivo Largo Plazo
Maquinaria y equipo $ 510.000,00 | Obligaciones bancarias $ 0,00
Equipos de computo $ 4.000.000,00 | Hipotecas x pagar $ 0,00
Vehiculos $ 0,00 | Otros pasivos L.P. $ 0,00
Depreciacién acum. $0,00
Muebles y enseres $ 0,00 .
Depreciacion acum. $0.00 Total Pasivo Largo Plazo $ 0,00
Terrenos $ 0,00 :
Total Activo Fijo | $ 4.510.000,00 Total pasivo $0,00
Otros Activos Patrimonio
Patentes - marcas $ 0,00| Capital social $10.000.000,00
Gastos pagados por $ 0,00 | Utilidades retenidas $ 0,00
anticipado
Utilidades ejercicio $ 0,00
Reserva legal $ 0,00

Total otros Activos

$ 0,00

Total Patrimonio

$10.000.000,00

Total activos

$ 10.000,00

Total pasivo + patrimonio

$10.000.000,00

Tabla 37. Balance inicialOSMIC GROUP S.A.S
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12.3.

FLUJO DE CAJA PROYECTADO

Con el fin de conocer los términos en que la empresa OSMIC GROUP S.A.S
recupera la inversion de los socios, se proyecta el flujo de caja para el afio 2013,
partiendo del el mes de diciembre de 2012, como periodo cero.

Concepto

Ingresos

Diciembre

Enero

Febrero

Ventas contado $ 0,00 $ 33.028.000,00| $ 43.528.000,00| $ 33.028.000,00
Rec. Cx C $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Otros ingresos $0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00

arrendamiento
integral Prime

$ 1.500.000,00

Total Ingresos $ 0,00 $33.028.000,00 | $43.528.000,00 | $33.028.000,00
Oreso
Materiales $ 0,00 $ 13.310.769,23| $19.966.153,85| $ 13.310.769,23
Productos $0.00 $9.252.307,69 $9.252.307,69 $9.252.307,69
comercializacion !
Pago nomina $0.00 $5.211.320,00 $5.211.320,00 $5.211.320,00
directa !
Pago prestacién $0.00 $1.664.000,00| $ 2.496.000,00 $ 1.664.000,00
de servicios ’
Servicio de $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00

Holding
Otros Egresos

cuota creditos $0,00 $0,00 $0,00 $0,00
Magquinaria Y $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Equipos $510.000,00

Gastos de $0,00 $0,00 $0,00
constitucién legal $ 127.000,00

Mercadeo y $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
publicidad $ 3.750.000,00

Equipos $ 0,00 $0,00 $ 0,00
Administrativos $ 4.000.000,00

ICA y Renta $ 0,00 $ 0,00 $420.480,48 $ 0,00
Inversion inicial $ 10.000.000,00

Total Egresos |$19.887.000,00 | $30.938.396,92 | $38.846.262,02 | $ 30.938.396,92

Diferencia

-$ 19.887.000,00

$2.089.603,08

$4.681.737,98

$2.089.603,08

Tabla 38. Flujo de caja proyectado OSMIC GROUP S.A.S
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Concepto

Ingresos

Abril
Mes4

Mayo
Mes5

Junio
Mes6

Ventas contado $43.528.000,00| $43.528.000,00| $43.528.000,00| $43.528.000,00
Rec. Cx C $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Otros ingresos $0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Total Ingresos | $43.528.000,00 | $43.528.000,00 | $43.528.000,00 | $ 43.528.000,00

Egresos
Materiales $19.966.153,85| $ 19.966.153,85| $19.966.153,85| $19.966.153,85
Productos $9.252.307,69| $9.252.307,69| $9.252.307,69 $ 9.252.307,69

comercializacion

Pago nomina

$5.211.320,00

$5.211.320,00

$ 5.544.520,00

$5.211.320,00

directa

Pago prestacion $ 2.496.000,00 $ 2.496.000,00 $ 2.496.000,00 $ 2.496.000,00
de servicios

Servicio de $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00

arrendamiento
integral Prime
Holding

Otros Egresos

cuota créditos $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Magquinaria Y $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Equipos

Gastos de $0,00 $0,00 $0,00 $ 0,00
constitucién legal

Mercadeo y $0,00 $0,00 $0,00 $0,00
publicidad

Equipos $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Administrativos

ICA y Renta $420.480,48 $ 0,00 $420.480,48 $ 0,00
Inversioén inicial

Total Egresos |$38.846.262,02 | $38.425.781,54 | $39.179.462,02 | $ 38.425.781,54

Diferencia

$4.681.737,98

$5.102.218,46

$ 4.348.537,98

$5.102.218,46

Continuacién tabla 38: Flujo de caja proyectado OSMIC GROUP S.A.S

84




Concepto Agosto Septiembre

Ingresos

Mes8

Mes9

Octubre
Mes10

Noviembre

Mes11

Ventas contado $43.528.000,00| $43.528.000,00| $43.528.000,00| $43.528.000,00
Rec. Cx C $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Otros ingresos $0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Total Ingresos | $43.528.000,00 | $43.528.000,00 | $43.528.000,00 | $ 43.528.000,00

Egresos
Materiales $19.966.153,85| $ 19.966.153,85| $19.966.153,85| $19.966.153,85
Productos $9.252.307,69| $9.252.307,69| $9.252.307,69 $ 9.252.307,69

comercializacion

Pago nomina

$5.211.320,00

$5.211.320,00

$5.211.320,00

$5.211.320,00

directa

Pago prestacion $ 2.496.000,00 $ 2.496.000,00 $ 2.496.000,00 $ 2.496.000,00
de servicios

Servicio de $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00 $ 1.500.000,00

arrendamiento
integral Prime
Holding

Otros Egresos

cuota créditos $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Magquinaria Y $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Equipos

Gastos de $0,00 $0,00 $0,00 $ 0,00
constitucién legal

Mercadeo y $0,00 $0,00 $0,00 $0,00
publicidad

Equipos $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00 $ 0,00
Administrativos

ICA y Renta $420.480,48 $ 0,00 $420.480,48 $ 0,00
Inversioén inicial

Total Egresos |$38.846.262,02 | $38.425.781,54 | $38.846.262,02 | $ 38.425.781,54

Diferencia

$4.681.737,98

$5.102.218,46

$4.681.737,98

$5.102.218,46

Continuacién tabla 38: Flujo de caja proyectado OSMIC GROUP S.A.S
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Concepto Diciembre
Ingresos Mes12
Ventas contado $ 43.528.000,00
Rec. Cx C $ 0,00
Otros ingresos $ 0,00

Total Ingresos
Egresos

Materiales

$ 43.528.000,00

$ 19.966.153,85

Productos
comercializacion

$9.252.307,69

Pago nomina directa

$ 5.881.052,00

Pago prestacion de
servicios

$ 2.496.000,00

Servicio de arrendamiento
integral Prime Holding

Otros Egresos

$ 1.500.000,00

cuota créditos $0,00
Magquinaria Y Equipos $ 0,00
Gastos de constitucion $ 0,00
legal

Mercadeo y publicidad $0,00
Equipos Administrativos $ 0,00

ICA y Renta

$ 1.565.685,12

Inversion inicial

Total Egresos

$ 40.661.198,66

Diferencia

$ 2.866.801,34

Continuacién tabla 38: Flujo de caja proyectado OSMIC GROUP S.A.S

Las diferenciasen el flujo de caja proyectado durante el primer afio de
funcionamiento de OSMIC GROUP S.A.S, permiten calcular la tasa interna de
retorno y con ello obtener una valor porcentual del la recuperacion de la inversion.

La Tasa Interna de Retorno (TIR), para OSMIC GROUP S.A.S, de acuerdo al flujo
de Caja anteriormente descrito es:

TIR (Hoja Excel) =16.70%

86




13. EMPRENDIMIENTO

El emprendimiento es un término que en las ultimas décadas ha tomado mucha
importancia ante la accion de la humanidad por superar los constantes y
crecientes problemas econdmicos que se presentan en varios paises del mundo;
aunque el emprendimiento ha estado a lo largo de la historia, es una via muy
utilizada actualmente para lograr independencia y estabilidad econémica.

El término emprendimiento que se utiliza hoy en dia, nace de el vocablo francés
entrepreneur (pionero), que define la capacidad de una persona para hacer un
esfuerzo adicional por alcanzar una meta u objetivo; también se utiliza para
distinguir a la persona que crea una nueva empresa o0 desarrolla un proyecto
innovador. En otras palabras, el emprendimiento es aquella iniciativa de la
persona que la lleva a emprender nuevos retos, nuevos proyectos, dar un paso
mas, ir mas alla de donde ya se ha llegado. Las altas tasas de desempleo y la
inconformidad en los empleos existentes, crean en las personas, la necesidad de
generar sus propios recursos, y crear negocios propios con el objetivo de pasar de
ser empleados a ser empleadores.

Es muy claro para los emprendedores de OSMIC GROUP S.A.S que se requiere
de una gran determinacion para renunciar a la estabilidad econémica que puede
ofrecer un empleo y aventurarse en la creacion de empresa, pues el empresario
no siempre logra los mismos ingresos, como si sucede con alguien asalariado,
quien mensualmente tiene asegurado un ingreso minimo que le permite
sostenerse.

En el caso de Colombia en donde se presentan altos niveles de desempleo, los
emprendedores de OSMIC GROUP S.A.S se suman a la urgencia por buscar
alternativas para lograr una estabilidad e independencia econdmica a nivel
personal, y con la visiobn de ser generadores de nuevos empleos, que permitan
mejorar la calidad de vida de la poblacion. Gracias al interés que el gobierno
colombiano ha puesto en los emprendedores, proyectos como el de OSMIC
GROUP S.A.S, cuentan con programas de apoyo ofrecidos por la Camara De
Comercio de Bogota, la cual promueve la creacibn de empresas entre
profesionales, con asesorias y en algunos casos con financiamiento.
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Finalmente, el desarrollo del proyecto OSMIC GROUP S.A.S nace como una
iniciativa de la Universidad Santo Tomas por crear profesionales emprendedores.
Dando como opcion de proyecto de grado, el desarrollo de un plan de negocio que
cumpla con los requerimientos actuales legales y de mercado. En el caso de
OSMIC GROUP S.A.S se involucran metas personales por parte de los
emprendedores, que se conseguiran gracias a la formacién humanistica y técnica
inculcada por la universidad.
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14. CONCLUSIONES

El desarrollo de este plan de negocio muestra las posibilidades de los
emprendedores de enfrentar el mundo profesional, ya que el ejercicio ha permitido
proyectar la empresa de forma positiva, creando esperanzas y expectativas
nuevas en lo emprendedores, asi como metas que antes no existian. El desarrollo
de OSMIC GROUP S.A.S, ha permitido reunir todas las ensefianzas brindadas por
la Universidad, pasando por el tema técnico, econémico y humanistico, ya que el
proyecto no solo busca beneficiar a los emprendedores, sino busca contribuir a la
economia del pais, obrando bajo los pilares éticos y morales inculcados por la
Universidad.

La sociedad moderna esta constantemente en busca de nuevos productos y
servicios para el hogar y la industria que contribuyan en el mejoramiento de la
calidad de vida de las personas. Es por ello que la creacion de una empresa
prestadora de servicios de seguridad electronica y automatizacién de espacios, se
presenta como una alternativa que ofrece la posibilidad de brindar ambientes méas
comodos, sofisticados y agradables.

Por otra parte, la demanda de los servicios que ofrece OSMIC GROUP S.A.S,
genera la oportunidad de proyectar el establecimiento y crecimiento de la
empresa, ya que por medio del estudio técnico, de mercado, econdémico y
financiero, se llego a la conclusion que la empresa es viable, permitiendo asi a los
emprendedores tener la oportunidad lograr independencia laboral y econdmica.

La comercializacion es una linea de negocio muy interesante para OSMIC
GROUP S.A.S, ya que el fortalecimiento de la economia Colombiana ha permitido
hacer tratados de libre comercio con paises productores de tecnologia, generando
grandes oportunidades para las empresas como OSMIC GROUP S.AS,
interesadas en importar y vender tecnologia. Esto permite mantener a la empresa
actualizada frente a tecnologias emergentes para ofrecer soluciones y productos
nuevos e innovadores.

Es importante tener en cuenta para el manejo econémico de una empresa, el

capital social, la estructura del area de talento humano y la infraestructura
requerida, con el fin de establecer de forma acertada la viabilidad de la misma, de
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tal manera que se obtenga el debido aprovechamiento de los recursos para tener
un alto nivel de ventas de los servicios y productos.

Finalmente, hemos percibido el ejercicio realizado para buscar la viabilidad de
OSMIC GROUP S.A.S, como una herramienta de integraciéon de la formacién
profesional por parte de los socios de la empresa, acorde con las exigencias del
mundo empresarial, pues es un acercamiento real, el cual nos da las bases para
enfrentarnos como profesionales a proyectos concretos en el mercado
colombiano.
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ANEXO A: Encuestas
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil residencial

Nombres: Mario German ° s
Apellidos: | Rocha Zafrané D
Barrio: Gran América OSM'C
Iltem Pregunta tipo | Marque con X
1 De 1 a 10, que nivel de inseguridad percibe,enel |1 /2|3|4|B|l6|718|9]| 10
sector donde estd ubicada su vivienda
Pregunta tipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacién/otros
2 ¢Usted vive en vivienda propia? X
3 ¢Realizaria una inversion en seguridad X
electrénica en su vivienda?
4 ¢lmplementaria soluciones de automatizacion de X
espacios en su vivienda?
5 ¢Conoce compafiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
Pregunta tipo 3 (Seleccién multiple Gnica Marque
respuesta) con X
¢ Qué presupuesto dispondria para una inversién
6 en seguridad electrénica para su vivienda?
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000 X
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000
¢ Qué presupuesto dispondria para una inversién Marque
7 en automatizacion de espacios para su vivienda? cor?x
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil residencial

Nombres: | Armando ° °
Apellidos: | Prieto Rincén e
Barrio: Ciudad Salitre OSMIC
Item Pregunta tipo | Marque con X
1 De 1 a 10, que nivel de inseguridad percibe, en el 2131456 |Z|1819]| 10
sector donde esta ubicada su vivienda
Pregunta tipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacidn/otros
2 ¢Usted vive en vivienda propia? X
3 ¢Realizaria una inversion en seguridad X
electronica en su vivienda?
4 ¢Implementaria soluciones de automatizacion de | y
espacios en su vivienda?
5 ¢Conoce compafiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
Pregunta tipo 3 (Selecci6on multiple Gnica Marque
respuesta) con X
¢, Qué presupuesto dispondria para una inversioén
6 en seguridad electrénica para su vivienda?
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
¢ Qué presupuesto dispondria para una inversién
7 en automatizacion de espacios para su Marque
vivienda? con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
9) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -
Encuesta perfil residencial "
Nombres: Lina Marcela
Apellidos: | Ochoa Rodriguez » 5 g
Barrio: Chapinero Alto OSMK:
Iltem Pregunta tipo | Marque con X
1 De 1a 10, que niv,el dg inseguri_da_ld percibe, en el 112131al5l6|7/8|9] 10
sector donde esta ubicada su vivienda
Pregunta tipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacion/otros
2 ¢Usted vive en vivienda propia? X
3 ¢Realizaria unainversion en seguridad X
electrénica en su vivienda?
4 ¢cImplementaria soluciones de automatizacion de X
espacios en su vivienda?
5 ¢,Conoce compafiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
Pregunta tipo 3 (Selecciéon multiple Gnica Marque con
respuesta) X
6 ¢, Qué presupuesto dispondria para una inversién
en seguridad electrénica para su vivienda?
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000 X
d) Més de $5.000.000
5 ¢, Qué presupuesto dispondria para una inversién Marque con
en automatizacién de espacios para su vivienda? X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000 X
d) Méas de $5.000.000

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil residencial

Nombres: | Flor Angela -~
Apellidos: Henriquez Henriquez PY s
Barrio: Chico OSMIC
Item Pregunta tipo | Marque con X
1 De 1a 10, que ni\{el d_e insegurida}d percibe, en el 213|8|s5|6l718]9]! 10
sector donde esta ubicada su vivienda
Pregunta tipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacidn/otros
2 ¢Usted vive en vivienda propia? X
3 ¢Realizaria una inversion en seguridad
electronica en su vivienda? X
4 ¢Implementaria soluciones de automatizacion de
espacios en su vivienda? X
5 ¢Conoce compafias que ofrezcan los mismos
servicios de OSMIC SAS? X
Pregunta tipo 3 (Seleccion maltiple Gnica Marque
respuesta) con X
¢, Qué presupuesto dispondria para una inversion
6 en seguridad electrénica para su vivienda?
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
¢Qué presupuesto dispondria para una inversion Marque
7 en automatizacion de espacios para su vivienda? con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -
Encuesta perfil residencial 0
Nombres: | Carlos Alberto ° s
Apellidos: | Londofio Bartolo ®
Barrio: Altos de Rosales OSMIC
Iltem Preguntatipo | Margue con X
1 De 1 a 10, que nivel de inseguridad percibe,enel | 1 |2 |3 |d|5|6|718]9] 10
sector donde estéd ubicada su vivienda
Pregunta tipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacién/otros
2 ¢Usted vive en vivienda propia? X
¢Realizaria unainversion en seguridad
3 P g X
electrénica en su vivienda?
4 ¢cImplementaria soluciones de automatizacion de X
espacios en su vivienda?
5 ¢,Conoce compafiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multiple Gnica Marque
respuesta) con X
¢, Qué presupuesto dispondria para una inversién
6 en seguridad electrénica para su vivienda?
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Més de $5.000.000 X
¢, Qué presupuesto dispondria para una inversion Marque
7 en automatizacién de espacios para su vivienda? con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Més de $5.000.000 X

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil Comercial

Nombres: Héctor Mario

Apellidos: Garzén Garcia

g @
Establecimiento: .
Barrio: Chapinero OSMIC

Iltem Pregunta tipo | Marque con X

De 1 a 10, que nivel de inseguridad
percibe, en el sector donde esta

1 ubicado su establecimiento de 112134156 78810
comercio
Preguntatipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacién/otros
¢SRealizaria unainversion en
2 seguridad electrénica para su X

establecimiento?

¢lmplementaria soluciones de
3 automatizacién de espacios en su X
establecimiento?

¢Conoce compafiias que ofrezcan

4 los mismos servicios de OSMIC X
SAS?
¢Dentro de su presupuesto, que Respuesta: 10%
5 porcentaje dispondria para
inversion de infraestructura
tecnoldgica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multiple
Unica respuesta) Marque con X
¢,Qué presupuesto dispondria para
6 unainversion en seguridad
electrénica para su establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Méas de $5.000.000 X
¢,Qué presupuesto dispondria para
7 unainversion en automatizacién de
espacios para su establecimiento: Marque con X
a) Entre $700.000 y 3.000.000
b) Entre $3.000.000 y $5.000.000
c) Més de $5.000.000 X

Observaciones: En la actualidad poseo un sistema de seguridad electrénica y quisiera solicitar
ofertas para sistemas mas robustos que le brinden mas seguridad a mi local.

99




ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil Comercial

Nombres: Maria Elvira

Apellidos: Rincon Perea

° @
Establecimiento: OSMTC

Barrio: Modelia

Item Pregunta tipo | Marque con X

De 1 a 10, que nivel de inseguridad
percibe, en el sector donde esta

1 ubicado su establecimiento de 11231458 71819
comercio
Pregunta tipo Il (SI/NO) SI NO Justificacién/otros
¢ Realizaria una inversion en
2 seguridad electrénica para su X

establecimiento?

¢slmplementaria soluciones de
3 automatizacién de espacios en su X
establecimiento?

¢Conoce compafiias que ofrezcan

4 los mismos servicios de OSMIC X

SAS?

¢Dentro de su presupuesto, que Respuesta: 12%
5 porcentaje dispondria para inversioén

de infraestructura tecnolégica?

Pregunta tipo 3 (Seleccién multiple
Unica respuesta) Margue con X

¢, Qué presupuesto dispondria para
6 unainversion en seguridad

electrénica para su establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000 X
d) Mas de $5.000.000

¢ Qué presupuesto dispondria para
7 unainversion en automatizacion de

espacios para su establecimiento: Marque con X
a) Entre $700.000 y 3.000.000
b) Entre $3.000.000 y $5.000.000 X
c) Mas de $5.000.000

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil Comercial

Nombres: Camila

Apellidos: Forero

Gaitan

Establecimiento:

Barrio: Chapinero

OSMIC

Iltem Pregunta tipo | Marque con X
De 1 a 10, que nivel de inseguridad
1 perube, en el sector'dc_)nde esta 1121314816 7 lsalol10
ubicado su establecimiento de
comercio
Preguntatipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacién/otros
¢Realizaria unainversion en
2 seguridad electrénica para su X
establecimiento?
¢lmplementaria soluciones de
3 automatizacién de espacios en su X
establecimiento?
¢ Conoce compafiias que ofrezcan
4 los mismos servicios de OSMIC X
SAS?
¢Dentro de su presupuesto, que Respuesta: 8%
5 porcentaje dispondria para
inversion de infraestructura
tecnologica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multiple
Unica respuesta) Marque con X
¢ Qué presupuesto dispondria para
6 unainversion en seguridad
electrénica para su establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000 X
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000
¢ Qué presupuesto dispondria para
7 unainversion en automatizacion de
espacios para su establecimiento: Marque con X
a) Entre $700.000 y 3.000.000 X
b) Entre $3.000.000 y $5.000.000
c) Mas de $5.000.000

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil Comercial

Nombres: Vanesa

Apellidos: Cruz Leén

Establecimiento:

Barrio: Mirandela

OSMIC

Item Preguntatipo |

Margue con X

De 1 a 10, que nivel de inseguridad
percibe, en el sector donde esta
ubicado su establecimiento de
comercio

1123, 4|5|6] 7 |8|9]|10

Pregunta tipo Il (SI/NO)

Sl NO Justificacién/otros

¢ Realizaria una inversion en
2 seguridad electrénica para su
establecimiento?

¢slmplementaria soluciones de
3 automatizacién de espacios en su
establecimiento?

¢Conoce compafiias que ofrezcan
4 los mismos servicios de OSMIC
SAS?

X

¢Dentro de su presupuesto, que
porcentaje dispondria para

Respuesta:15%

5 ! S .
inversion de infraestructura
tecnologica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multiple
Unica respuesta) Marque con X
¢ Qué presupuesto dispondria para
6 unainversion en seguridad
electrénica para su establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
¢ Qué presupuesto dispondria para
7 unainversion en automatizacion de
espacios para su establecimiento: Marque con X
a) Entre $700.000 y 3.000.000
b) Entre $3.000.000 y $5.000.000
c) Mas de $5.000.000 X

Observaciones: Este tipo de inversiones en tecnologia pueden marcar la diferencia entre un local

y otro.
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil Comercial

Nombres: Andrés Leonardo

Apellidos: Corredor Rivera

Establecimiento:

Barrio: El lago

OSMIC

Item

Pregunta tipo |

Marque con X

De 1 a 10, que nivel de inseguridad
percibe, en el sector donde esta

1 ubicado su establecimiento de L1213 )14]5|68 7 |8|9|10
comercio
Pregunta tipo Il (SI/NO) Sl NO Justificacidn/otros
¢Realizaria una inversién en I -
. e El edificio presta servicio
2 seguridad electronica para su X . .
. de seguridad integrada
establecimiento?
¢lmplementaria soluciones de
3 automatizacion de espacios en su X
establecimiento?
¢Conoce compafiias que ofrezcan
4 los mismos servicios de OSMIC X
SAS?
¢Dentro de su presupuesto, que Respuesta:10%
5 porcentaje dispondria para inversion
de infraestructura tecnolégica?
Pregunta tipo 3 (Seleccién multiple
Unica respuesta) Marque con X
¢, Qué presupuesto dispondria para
6 unainversion en seguridad
electrénica para su establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000 X
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Més de $5.000.000
¢,Qué presupuesto dispondria para
7 unainversion en automatizacién de
espacios para su establecimiento: Marque con X
a) Entre $700.000 y 3.000.000
b) Entre $3.000.000 y $5.000.000 X
c) Mas de $5.000.000

Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil corporativo

Nombres: | Juan Sebastian "
Apellidos: | Ardila Mora » ® o
Empresa: | Solucamp
Cargo: Gerente De Proyectos OSMIC
Item Pregunta tipo | Marque con X
éCalifique de 1 a 10 el interés de su compaiia,
1 en realizar inversiones de infraestructura 1(2(3(4|5/6|7|8|9 10
tecnologica?
Pregunta tipo Il (SI/NO) SI | NO Justificacion/otros
2 é¢Implementaria en su empresa sistemas X
electronicos para el control de su personal?
3 é¢Implementaria soluciones de automatizacion X
de espacios en su compaiia?
4 ¢Conoce compaiiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
é¢Dentro de su presupuesto, que porcentaje Respuesta: 17%
5 dispondria para inversion de infraestructura
tecnologica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multipleunica Marque
respuesta) con X
¢Qué presupuesto dispondria para una
6 inversion en seguridad electrénica para su
establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
¢Qué presupuesto dispondria para una
7 inversion en automatizacion de espacios para Marque
su establecimiento: con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil corporativo

Nombres: Victor Andrés
Apellidos: Caceres Goyeneche . °
Empresa: Ingsolutions
Cargo: Gerente General OSM'C
Item Pregunta tipo | Marque con X
¢Califique de 1 a 10 el interés de su
1 compaiia, en realizar inversiones de 1(2|3(4|5|6|7 10
infraestructura tecnoldgica?
Pregunta tipo Il (SI/NO) SI | NO | Justificacion/otros
2 é¢Implementaria en su empresa sistemas X
electronicos para el control de su personal?
é¢Implementaria soluciones de
3 automatizacion de espacios en su X
compaiia?
4 ¢Conoce compaiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
é¢Dentro de su presupuesto, que porcentaje Respuesta: 12%
5 dispondria para inversion de infraestructura
tecnolégica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multipleunica Marque
respuesta) con X
¢Qué presupuesto dispondria para una
6 inversion en seguridad electrdnica para su
establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
¢Qué presupuesto dispondria para una
7 inversion en automatizacion de espacios Marque
para su establecimiento: con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil corporativo

Nombres: Esteban
Apellidos: Palomares . °
Empresa: Grupo de Integracién Tecnologica
Cargo: Gerente de operaciones OSM'C
Item Pregunta tipo | Marque con X
¢Califique de 1 a 10 el interés de su
1 compaiia, en realizar inversiones de 1(2|3(4|5|6|7 10
infraestructura tecnoldgica?
Pregunta tipo Il (SI/NO) SI | NO | Justificacion/otros
2 é¢Implementaria en su empresa sistemas X
electronicos para el control de su personal?
é¢Implementaria soluciones de
3 automatizacion de espacios en su X
compaiia?
4 ¢Conoce compaiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
é¢Dentro de su presupuesto, que porcentaje Respuesta:15%
5 dispondria para inversion de infraestructura
tecnolégica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multipleunica Marque
respuesta) con X
¢Qué presupuesto dispondria para una
6 inversion en seguridad electrdnica para su
establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000 X
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000
¢Qué presupuesto dispondria para una
7 inversion en automatizacion de espacios Marque
para su establecimiento: con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000 X
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000
Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -
Encuesta perfil corporativo
Nombres: | Jaime "
Apellidos: | Villaveces » 5 it
Empresa: | Servi Alambre Ltda. OSMIC
Cargo: Gerente Desarrollo de Proyectos
Item Pregunta tipo | Marque con X
¢Califique de 1 a 10 el interés de su compaiia, en
1 realizar inversiones de infraestructura 1(2|3/4|5|6|7|8|9]| 10
tecnologica?
Pregunta tipo Il (SI/NO) SI | NO | Justificacion/otros
2 é¢Implementaria en su empresa sistemas X
electronicos para el control de su personal?
3 é¢Implementaria soluciones de automatizacion de y
espacios en su compaiia?
4 é¢Conoce compaiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
é¢Dentro de su presupuesto, que porcentaje Respuesta: 8%
5 dispondria para inversion de infraestructura
tecnologica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multipleunica Marque
respuesta) con X
¢Qué presupuesto dispondria para una inversion
6 en seguridad electrénica para su
establecimiento:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000 X
d) Mas de $5.000.000
¢Qué presupuesto dispondria para una inversion
7 en automatizacion de espacios para su Marque
establecimiento: con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -
Encuesta perfil corporativo
Nombres: | JorgeE. "
Apellidos: | Aguirre ’ 5 g
Empresa: | Ferro Neumdtica Ltda. OSMIC
Cargo:
Item Pregunta tipo | Marque con X
éCalifique de 1 a 10 el interés de su compaiiia, en
1 realizar inversiones de infraestructura 1(2|3/4|/5/6|7|8|9] 10
tecnologica?
Pregunta tipo I (SI/NO) SI | NO | Justificacion/otros
P é¢Implementaria en su empresa sistemas X
electronicos para el control de su personal?
3 é¢Implementaria soluciones de automatizacion de X
espacios en su compania?
4 é¢Conoce compaiiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
é¢Dentro de su presupuesto, que porcentaje Respuesta: 5%
5 dispondria para inversion de infraestructura
tecnologica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multipleunica Marque
respuesta) con X
¢Qué presupuesto dispondria para una inversion
6 en seguridad electrénica para su
establecimiento:
a) Menos de $500.000 X
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000
¢Qué presupuesto dispondria para una inversion
7 en automatizacion de espacios para su Marque
establecimiento: con X
a) Menos de $500.000 X
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000
Observaciones:
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ENCUESTA - Estudio de Mercado -

Encuesta perfil educativo

Nombres: Marta
Apellidos: | Oviedo Casas . B g
Institucidn: | Colegio Champagnat
o OSMIC
Item Pregunta tipo | Marque con X
1 éCalifique de 1. a 1'0 eI.Il1iveI tecnoldgico con el 112130alBlel7!sl9| 10
que cuenta la institucion?
Pregunta tipo Il (SI/NO) SI | NO | Justificacion/otros
é¢Implementarian sistemas de automatizacion
2 o X
en aulas de la institucion?, Cuantas?
éIncorporaria recursos tecnoldgicos
3 especializados para cambiar el modelo de X
enseiianza y/o servicios académicos en la
institucion?
4 é¢Conoce compaiiias que ofrezcan los mismos X
servicios de OSMIC SAS?
é¢Dentro del presupuesto de la institucion, que
5 porcentaje se dispone, para inversion en No se tiene dato aproximado
infraestructura tecnoldgica?
Pregunta tipo 3 (Seleccion multiple unica Marque
respuesta) con X
¢Qué presupuesto dispondria para una
6 inversion en seguridad electrdnica en la
institucion:
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
¢Qué presupuesto dispondria para una
7 inversion en automatizacion de espacios en la Marque
institucion: con X
a) Menos de $500.000
b) Entre $700.000 y 3.000.000
c) Entre $3.000.000 y $5.000.000
d) Mas de $5.000.000 X
Observaciones:
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ANEXO B: Catalogo IngSolution S.A.S
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|68.368
Referencia Descripcion INCLUIDO
CAMARA TIPO DOMO INFRARROJO METAL PLATEADO, 500 TVL, $85.353
36MM, DIS 1/4, 8 HQIR LED 10-20M, COMPENSACION IVA INCLUIDO
| CONTRALUZ, REDUCCION DE RUIDO, BALANCE DE BLANCOS,
— CONTROL IRIS. HIKVISION |84.440
DS2CC5132NIR INCLUIDNO
HIKVISION
CAMARA TIPO DOMO INFRARROJO WARIFOCAL METAL GRI?, £150.00
480 TVL, CCD 1/3" SONY 4-9mm, 36 LEDS, 30Mts, COMPENSACION IVA INCLUIDO
CONTRALUZ, REDUCCION DE RUIDO, BALANCE DE BLANCOS, 189.798
= CONTROL IRIS.
INCLLIDO
65HR3ICF

CAMARA TIPO DOMO INFRARROIO METALICO, 1/3 SONY 520tv,

. “ LENTE DE 4-9 mm, 36PCS IR LED, White Color, COMPENSACION $150.000
CONTRALUZ, REDUCCION DE RUIDO, BALANCE DE BLANCOS, IVAINOLUIDO 164.389
CONTROL IRIS. INCLUIDO
GVSVD52W

CAMARA INFRARRDJA TIPO DOMO, 1/3 SONY 480TVL $108.521

LENTE 4-9MM 21PCS IR LED IVA INCLUIDO
122.450
INCLUIDO

CAMARA TIPO DOMO INFRARROIO CUBIERTA PLASTICA BLAMNCA,

CCD SONY 1/3 " 420TVL, LENTE 3,6 MM, 20 IR LEDS 10-15 MTS, $72.384
COMPENSACION CONTRALUZ, REDUCCION DE RUIDO, BALANCE DE IVA INCLUIDO
BLANCOS, CONTROL IRIS. 24,410
INCLLIDO
CAMARA TIPO DOMO INFRARROJO METAL GRIS OCURO 1/3" SONY $143.879
CCD 550TVL, LENTE 3.6mm, 24LED, 20M, VANDAL PROOF :
ot ANTIVANDALICO, COMPENSACION CONTRALUZ, REDUCCION DE IVA INCLUIDO
L9 RUIDO, BALANCE DE BLANCOS, CONTROL IRIS.
= 15.169
RYK2Y8312/3 INCLUIDO

DS2CD892NIR3  ILUMINACION 30m-40m - HIKVISION
HIKVISION
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GVS55005H

Referencia

MTC-6352H0,

MTC-IR7351

CAMARA INFRARROJA TIPO DOMO ANTIVANDALICA, 1/3
SOMY 550tv] 3.6mm LENTE, 23PCS IR LED.

CAMARA INFRARROJA TIPO DOMO, 1/3 SONY 420tvl 3.6mm
LENTE, 23PCS IR LED.

CAMARA INFRARROJA TIPO DOMO, 1/3 CMOS 420tvl 3.6mm
LENTE, 23 LEDS, DISTANCIA DE ILUMINACION 20m, CONTROL
DE IRIS ELECTRONICO

CAMARA INFRARROJA TIPO DOMO, 1/3 SHARP 550tvl 6mm
LENTE, 23 LEDS, DISTANCIA DE ILUMINACION 20m, CONTROL
DE IRIS ELECTRONICO

Descripcion

CAMARA TIPO PROFESIOMNAL SUPER ALTA RESOLUCION, SONY
SUPER HAD 1, 540 TVL, DIGITAL DMA Y MNOCHE, SIMLENTE,
COMPENSACION CONTRALUZ, REDUCCION DERUIDO, BALANCE
DE BLANCOS, CONTROL IRIS.

- CAMARA TIPO PROFESIONAL DIA Y MOCHE, SONY SUPER

HAD 1/3 ", 420TVL, SIN LENTE, COMPENSACION
CONTRALUZ, REDUCCION DE RUIDO, BALANCE DE
BLANCOS, CONTROL IRIS.
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$80.817
IVA INCLUIDO

571.020
VA INCLUIDO

$41.855
IVA INCLUIDO

$100.282
VA INCLUIDO

£175.096

VA INCLUIDO

$150.000
VA INCLUIDO



Referencia

RYK2583

" :}};

RYK2683

RYK2850A

Referencia

D&501-FNS

DE503-DNS

D8504-DNS

CAMARAS TIPO ESPIA
Descripcion

CAMARA CAMUFLADA TIPO DETECTOR DE MOVIMIENTO
1/3" SONY 530 TVL, LENTE 3.6mm, AUTC COMPENSACION
DE LUZ, BALANCE DE BLANCOS.

CAMARA CAMUFLADA TIPO DETECTOR DE HUMO 1/3"
SONY 550 TVL, LENTE 3.7mm, AUTO COMPENSACION DE
LUZ, BALANCE DE BLANCOS.

CAMARA MINIATURA CON LENTE PINHOLE Y AUDIO, SONY
SUPER HAD Il 1/3", 420 TVL, 3,7mm, COMPENSACION
CONTRALUZ, REDUCCION DE RUIDO, BALANCE DE
BLANCOS, CONTROL IRIS.

Descripcion

DOMO PTZ, DESOD1-FNS 36X, 530TVL, BASE PARED

DOMO PTZ, DES03-DNS 26X, 480TVL, PARA EMPOTRAR EN
TECHO, PARA INTERIOR

DOMO PTZ, DES04-DNS 26X, 480TVL, BASE DE TECHO /
DOMO PARA INTERIOR

DOMO PTZ EXTERIOR 1/4"SONY SUPER HAD Il DENSITY WOR,
550 TVL, DIA Y NOCHE, ZOOM OPTICO 36X (3,4 -122,4mm),
ZOOM DIGITAL 16X, PAN DE 360° CONTINUOS A 300°%/SEG, TILT
DE 180° A 200°/SEG, 128 PRESETS, PELCO P y D, MONTAJE DE
PARED, FUENTE INCLUIDA, IPE6.
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5162.880
IVA INCLUIDO

5171363
IVA INCLLIDO

$86.327
VA INCLUIDO

$2.372.400
IVA INCLLIDO

52.076.000
IVA INCLUIDO

$2.067.000
IVA INCLUIDO

$1.775.000
IVA INCLUIDO



RYKZEDZA

Referencia

GV58936

G\V54910

DOMO PTZ EXTERIOR 1/4"SOMNY EX-VIEW HAD, 480 TVL, DIA Y
NOCHE, ZOOM OPTICO 22X (3,9 - 85,8mm), ZOOM DIGITAL 16X,
PAN DE 360° CONTINUOS A 300°/SEG, TILT DE 180° A 200°/SEG,
128 PRESETS, PELCO P y D, MONTAJE DE PARED, FUENTE
INCLUIDA, IPG6

Descripcion

DOMO PTZ 6%, CAMARA TIPO DOMO PTZ PARA EXTERIORES,
1/4 SONY CCD 27X Z0OOM, 540TVL, AUTO FOCUS,
EXTERIOR PARED, DIA ¥ NOCHE, LENTE DE 3.8 A 102.6mm,
RESISTEMCIA AL AGUA, AUTO IRI5.

DOMO PTZ 7", INFRARROJIO HASTA 150m CAMARA TIPO
DOMO PTZ PARA EXTERIORES, 1/4 SONY CCD 27X ZOOM,
540TVL, AUTO FOCUS, EXTERIOR PARED, DIA Y MOCHE,
LENTE DE 3.8 A 102.6mm, RESISTENCIA AL AGUA, AUTO IRIS.

DOMO PTZ 6%, CAMARA TIPO DOMO PTZ PARA EXTERIORES,
1/4 SONY CCD 36X ZOOM, 540TVL, AUTO FOCUS,
EXTERIOR PARED, DIA ¥ NOCHE, LENTE DE 3.8 A 102.6mm,
RESISTEMCIA AL AGUA, AUTO IRI5.

DOMO PTZ 4", INFRARROJO HASTA 35m CAMARA TIPO
DOMO PTZ PARA EXTERIORES, 1/4 SONY CCD 10X ZOOM,
480TVL, AUTO FOCUS, INTERIOR PARED, DIA Y NOCHE,
LENTE DE 3.8 A 38mm, RESISTENCIA AL AGUA, AUTO IRIS.

DoMOo  PTZ 4%, CAMARA TIFO DOMO PTZ PARA
EXTERIORES,1/4 SONY CCD 10X ZOOM, 480TVL, AUTO
FOCUS, EXTERIOR PARED, DMA ¥ MOCHE, LENTE DE 38 A
38mm, RESISTENCIA AL AGUA, AUTO IRIS.

Z00OM MOTORIZADO, CAMARA TIPO DOMO PTZ PARA
EXTERIORES, 1/4 SONY CCD 27X ZOOM, 480TVL, AUTO
FOCUS, EXTERIOR PARED, DIA ¥ MOCHE, LENTE DE 38 A
102.6mm, RESISTENCIA AL AGUA, AUTO IRIS.
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$1.534.000
IVA INCLLIDO

$718.900
IVA INCLLIDO

$991.900
IVA INCLLIDO

$791.000
IVA INCLLIDO

5546.000
VA INCLLIDO

$522.600
IVA INCLUIDC

5161.200
VA INCLLIDO



Referencia

Rl

DS2CDE3I3FE
HIKVISION

15-2COTI3INFEI
HIEVISION

05-2CD733FEl
HIKVISION

-
] |
D5-20F1-512
HIEVISION

o

15-2CD7133-E

¥5-2CD8133-E

Descripcion

CAMARA HYBRIDA - REAL TIME VIDEQ AT VGA (640x480)
RESOLUTION, 1/4" PROGRESSIVE CMOS, PoE, TWO-WAY
ALDIC.

HIEVISION

CAMARA DOMO 1/3 SONY CCD RESOLUCION VGA
(640*480) 540 TWVL DIABNOCHE  DISTANCIA DE
ILUMINACION 10-20m LENTE DE 2.8-11mm COMPRESION
VIDED H.264/MPEG4 ANCHO DE BANDA 32Kbps — 8 Mbps
GRABACION EN SD hasta 32Gb — SERVIDOR WEB.

CAMARA DOMO 1/4 CMOs CCD  RESOLUCION
VGA(640*480) 540 TVL DIARNOCHE DISTANCIA DE
ILUMINACION 10-20m LENTE DE 2.8-11mm COMPRESION
VIDEQ H.264/MPEG4 ANCHO DE BANDA 32Kbps — 8 Mbps
GRABACION EM SD hasta 32Gb - SERVIDOR WEB -
HIEWISION.

U530 EXTERIORES - CAMARA DOMO PTZ IP EXTERIORES !4
SUPERHAD SONY 22X CCD RESOLUCION VGA[764*494) 480
TVL DIAENOCHE LENTE DE 3.9-85.8Bmm COMPRESION
VIDED H.264/MPEG4 ANCHO DE BANDA 32Kbps — 8 Mbps
GRABACION EN SD hasta 32Gb — SERVIDOR WEB —
HIEWISION.

CAMARA DOMO ANTIVANDALICO INTERIORES, PROGESSIVE
CMOS WGA (640x480) LENTE 4mm, 1/4, AUDIO
BIDIRECCIONAL, COMPRESION H.264/MPEG4, ANCHO DE
BANDA 32Kbps — 8Mbps — SERVIDOR WEE

CAMARA DOMO ANTIVANDALICO INTERIORES, PROGESSIVE
CMOS WGA (640x480) LENTE 4mm, 1/4, AUDIO
BIDIRECCIONAL, COMPRESION H.264/MPEG4, ANCHO DE
BANDA 32Kbps — 8Mbps — SERVIDOR WEB
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5374.000
IVA INCLLNDO

5718.900
IVA INCLLIDO

$653.900
IVA INCLLIDO

52,194,000
VA INCLUIDO

5403.591
IVA INCLLNDO

£403.591
IVA INCLLNDO



. . GRABADORES DIGITALES (DVR) - GUS

Referencia Descripcion
DVR 32CH, 4 AUDIO, 1 VOZ, H.264/G711, CAMALES
1/9f17/25: D1/CIF@30FPS, OTROS CAMALES CIF@30FPS, 52.094.300
HOMI, 1 SPOT, BNC, VGA, 19201080, e-5ATA, MAX 8 DD, SIN IVA INCLUIDO
GV53204 DISCO, PTZ, PENTAPLEX, PRIVACY MASKING, PLAYBACK
32 CANALES 1/2/4/16, Z00M DIG, ALARMA, RELAY, CMS, 3G, MOUSE.
DVR 4CH, 4 AUDIO, 120FPS, COMPRESION H.264 FULL $314.600
D1/VGA MAX 1 DD, NO INCLUYE DISCO DURO, RESOLUCION 1, IVA INCLUIDO
COMPATIBLE CON: CMS/3G/0SX.
GVS4004HEU
DVR 8CH, 8 AUDIO, 240FPS, COMPRESION H.264, FULL $754.400
D1/HDMI, MAX 2 DD, NO INCLUYE DISCO DURO, RESOLUCION IVA INCLUIDO
1920x1080, COMPATIBLE CON: CMS/3G/0SX_
GVS4008HFA

DVR 16CH, 4 AUDIC, 480FPS, COMPRESION H_264, FULL 51.006.000
D1/HDMI, MAX 2 DD, NO INCLUYE DISCO DURD, RESOLUCION IVA INCLUIDO

1920x1080, COMPATIBLE CON: CMS/3G/0SX.

GVS4016HFA
KGuARD"
DVR 4CH, 4 CAMARAS SONY 420TVL 24 LED, NO INCLUYE $777.400
DISCO DURQ, RESOLUCION, COMPATIBLE CON: CMS/3G/OSX. IVA INCLUIDO
: CABLE INCLUIDO 20m
(o e
KGCA104501
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m HIKVISION DVR 4CH PENTAPLEX, H.264, G.711, $188.500
CIF@30FPS, TOTAL 120FPS, DIGITAL ZOOM, BNC, VGA, VA INCLUIDO
D57204 HVISTSE 1024X768, PTZ, 1 AUDIO, HASTA 1 HDD x 2TB, CMS, 3G,
HIKVISION MOUSE, CONTROL, SIN DISCO.
_ HIKVISION DVR 4CH PENTAPLEX SIN FRONTAL, H.264, $175.500
G.711, CIF@30FPS, TOTAL 120FPS, DIGITAL ZOOM, BNC, IVA INCLUIDO

D57204 HVISTSN

HIKVISION VGA, 1024X768, PTZ, 1 AUDIO, HASTA 1 HDD x 2TB, CMS,

3G, MOUSE, CONTROL, 5IN DISCO.

m DVR O0BCH, 240FRN, GRABACION 4CIF, BNC-VGA, $317.200
I |:
(157206 HVISTSE gﬂiﬁﬁ?& 1A:1Lz4x?53, NO INCLUYE DISCO DURO / CON IVA INCLUIDO
HIKVISION )
_ DVR 08CH, 240FRN, AUDIO 1, COMPRESION H.264, $793.800
GRABACION ACIF, BNC-VGA, RESOLUCION 1024x768 VA INCLUIDO
D57208 HVISTSN NO INCLUYE DISCO DURO / SIN PANEL FRONTAL.
HIKVISION
DVR 16CH, 4B0FRN, GRABACION 4CIF, BNC-VGA, $474.500
_ RESOLUCION 1024x768, NO INCLUYE DISCO DURO, IVA INCLUIDO

RESOLUCION 1024x768 [ CON PANEL FRONTAL.

D57216 HVISTSE
HIKVISION
_ DVR 16CH, 480FRN, AUDIO 1, COMPRESION H.264, $432.900
GRABACION 4CIF, BNC-VGA, RESOLUCION 1024x768, VA INCLUIDO
057216 HVISTSN NO INCLUYE DISCO DURO. / SIN PANEL FRONTAL.

HIKVISION

ODVR 4CH-IP-ANALOGO, H-DVR GRABADOR HIBRIDDO 4CH
H.264 720F REAL TIME 4CH ENTRADAS VIDEC 4 -
ENTRADAS IP 4, ENTRADAS AUDIO 1 SALIDA AUDIO 1 —

D57e04 HIS SALIDA AUDIO 1, SALIDA ANALOGA 2CH BNC -
HIKVISION HYBRID NVR  GRABACION 720 REAL TIME.

$650.551
VA INCLUIDO

_ DVR 4CH-IP, H.264 720P REAL TIME - 4CH ENTRADAS, $547.300
FULL RESOLUTION, 4ACIF IP CAMERA/DOME RESOLUCION IVA INCLUIDO
DS7604 NI-5 720P/ACIF/DCIF/2CIF/CIF — 720P-30FP5.
HIKVISION NVR
§2.061.800

DVR 16CH-IP, MEGAPIKEL (2560X1920) RECORDING

RESOLUTION H.264 720P REAL TIME - 4CH ENTRADAS,

FULL RESOLUTION, 4CIF IP CAMERA/DOME RESOLUCION
059516 NI-5 8 SATA INTERFACE

HIEVISION NVR

VA INCLUIDO
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Referencia

D5-1100Ki
HIKVISION

D5-1003Ki
HIKVISION

iM16524004
e
—
Q@

BMNC —RI59

o™

o

04
UTP-CATSE-
COBRE

-

UTP-CATS

i —1Amp

MONITO ADC

ACCESORIOS CCTV Y ALARMAS

Descripcion

MONITOR AOC 22" RESOLUCION 1680x1050@60Hz
MONITOR LED

CONTROLADORA IP PARA NVR Y DOMOS PTZ — PANTALLA LCD
¥ AUDIO - PANTALLA 7% TOUCH PANEL B00x400 — BACKUP
LISB.

HIEVISION

CONTROLADORA PARA DOMOS PTZ EN 3D

FUENTE DE PODER 16V 40VAC PARA PANEL DE ALARMA
{AM16524004)

COMNECTOR REUTILIZABLE RJ-59/ SE WENDEN MINIMO
CANTIDADES DE 10 UNIDADES

CABLE UTP CATEGORIA 5E 100% COBRE CAJA DE 305MT

CABLE UTP VATEGORIA 5E CAJA 305MT / COBRE - ESTANO

TRANSFORMADOR 12V - 1 AMPERIO
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$377.200
IVA INCLLNDO

$1992.000
IVA INCLLNDO

$495.000
IVA INCLUIDO

517.000
VA INCLLNDO

51100
VA INCLLNDO

5275.000
VA INCLLNDO

$119.000
IVA INCLUIDO

$12.000
VA INCLUIDO



Wa301VP
AGOTADO

9
e

Wa1035R

TRANSFORMADOR 12V - 3 AMPERIOS

SIREMA, VOLTAIE DE OPERACION DC 6-12V, DUAL TONE,

SALIDA DE 30W/40W, COLOR BLANCO, TAMARNO:
278x252x166mm

SIRENA, VOLTAJEDE O PERACION DC 6-12V, DUAL TOME,
SALIDA DE 15W//20W, COLOR BLANCO, TAMARNO:
132x150x132mm

SIRENA COMICA 20W, VOLTAJE DE OPERACION 12V, DOS
TONOS

SIREMA CUADRADA 15W, VOLTAIE DE OPERACION 12V

BOTON DE PANICO FLUORECENTE NC/NO, 12V
5E VENDE EL PAQUETE DE 10 UNIDADES

BOTOMN DE PANICO CON LLAVE f 6x6x6 cm) REF: PB4S

BOTOMN DE PANICO COM LLAVE [ 8.5%8.5x8.5 / REF:PEGS

WIDED BALUM PASIVO RECEPTOR Y TRANSMISOR CON
CORRIENTE MAX Z00MT, VIDED MAX 400MT.
AGOTADOD

VIDEQ BALUM RECEFTOR ¥ TRANSMISOR, PASIVO, HASTA
400MT
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537.000
VA INCLUIDO

533.000
VA INCLUIDO

510.000
VA INCLUIDO

511.000
VA INCLUIDO

58.000
VA INCLUIDO

521.000
VA INCLUIDO

52,500
VA INCLUIDO

52,800
VA INCLUIDO

518.000
VA INCLUIDO

514.000
VA INCLUIDO



WL1dvT

P5712

MCS-3102W

MCINDG

WVIDED BALUN RACK, PASIVO DE 4 CANALES, HASTA 400MT

VIDEO BALUM RACK 16 CANALES INCLUYE CABLE DE
CONEXION, PASIVO, HASTA 400MT

SCANNER MOTOR ROTATORIO 360 HORIZONTAL Y 90
WERTICAL, 110V, USO EXTERNO.

SCANNER MOTOR ROTATORIO 360 HORIZONTAL, 110V, USO
INTERNO.

BATERIA 12 V7 AMP

CONTACTO MAGMNETICO SERVICIO LIVIANG

CONTACTO MAGMNETICO SERVICIO INDUSTRIAL

CONTACTO MAGMETICO METALICO SERVICIO PESADO
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585.000
VA INCLUIDO

5294.000
VA INCLUIDO

5150.000
VA INCLUIDO

569.000
VA INCLUID O

529.000
VA INCLUIDDO

53.000
VA INCLUIDDO

$8.000
VA INCLUIDO

523.000
VA INCLUIDO



Referencia

GL&05IR

GL610

GL619

GLE19IR2

- -

Descripcion

HOUSING INTEMPERIEPARA CAMARA, 37cm /
142x115x280mm

HOUSING INTEMPERIEPARA CAMARA, 28cm f115x80mm

HOUSING INTEMPERIEPARA CAMARA, 37om, 12 LEED DE
ALTA LUMINOCIDAD, CONSUMO 400mA, ESPACIO PARA
CAMARA 100xB0x300mm

HOUSING PAR EMPOTRAR EN TECHO

HOUSING PLASTICO PARA EXTERIORES

HOUSING PLASTICO COMN LEDS IR PARA EXTERIORES / 12
LEEDS DE ALTA LUMINOSIDAD
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534,000
VA INCLLIDO

528.000
VA INCLLIDO

478.000
IVA INCLUIDO

541000
VA INCLUIDD

445,000
IVA INCLUIDO

500,000
VA INCLLIDO



Referencia

o=

Descripcio

BASE PLASTICA PARA CAMARAS

G201

GL205M

f./:*._‘ a

GL210
alL212

(-

GL220

GL 255

BASE METALICA GRANDE PARA HOUSING

BASE METALICA PARA HOUSING

BASE PLASTICA PARA CAMARAS, BEIGE.

BASE METALICA PARA CAMARAS, BEIGE

BASE PLASTICA PARA MINI DOMOS
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$3.300
IVA INCLUIDO

$16.300
VA INCLLIDO

$13.000
IVA INCLUIDO

$3.500
IVA INCLUIDO

$3.500
IVA INCLUIDO

$8.000
IVA INCLUIDO



LENTES AUTOIRIS

Descripcion

$18.000
VA INCLUIDO

(B
3
e

LENTE MINIATURA IRIS FIJO DE 2.8mm
HFO2820FB

$60.000
VA INCLUIDO

-

LENTE VARIFOCAL DE 2.8 A 12mm AUTOIRIS
HFD2812A

-

$112.000

LENTE VARIFOCAL DE 2.8 A 12mm AUTOIRIS MEGAPIXEL. VA INCLUIDO
HFO2812AMP

571.000

LENTE VARIFOCAL DE & A &0 MM AUTOIRIS IVA INCLUIDO
HEDGGO0A

$32.000

LENTE VARIFOCAL DE 3.5 A 8mm AUTOIRIS IVA INCLLIDO

HFO358A
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Referencia

C3-200

C3-400
AGOTADO

F70251D

ICLOCK360

ICLOCKS80
AGOTADO

IDCARD

CONTROLES DE ACEESY T ASISTENGLA

Descripcion

CERRADURA ELECTROMAGMETICA

Panel control de acceso, tiempo v asistencia RFID 4 puertas, 2
entradas, utiliza lector KR100e (no incluido), 30,000 usuarios,
100,000 eventos, wiegand 26 bits, rs485, tcpfip, anti-
passback, web server, boton de desbloguen, relay, sensor.

Panel control de acceso, tiempo vy asistencia rfid 4 puertas,
dentradas salida con botan, utiliza lector kri00e (no incluido),
30,000 usuarios, 100,000 eventos, wiegand 26 bits, rs485,
tcp/ip, anti-passback, web server, boton de desbloguen, relay,
sensor. AGOTADO

Lectora biométrica con lector de tarjetas RFID, 2.200 huellas,
50.000 eventos, anti pass-back, wiegand, tcpfip, se puede
trabajar con srl00id, hardware en espanol, incluye software
muy completo en espaniol.

Terminal para control de tiempo y asistencia modelo
iclock360, 1.500 huellas, hasta 10 huellas por usuario, 30,000
eventos, rs-232/485, tcp/fip, display 3.5 color tft, 29 teclas,
verificacion <1 seg, hardware en espahol, software muy
completo en espanol.

Terminal para control de acceso, tiempo y asistencia Modelo,
1.500 huellas, hasta 10 huellas por usuvario, 50.000 eventos,
rs-232/485, tcp/fip, 16 teclas, display 3.5" Color tft, wiegand
infout, relé puerta v alarma, Verificacion <1 seg, sw/hw
espainol. AGOTADD

Tarjeta de proximidad rfid mifare para control de Acceso,
tiempos y asistencia, 16 Bits.
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$50.000
IVA INCLLIDO

5530.000
IVA INCLUIDO

$615.000
IVA INCLUIDO

S570.000
IVA INCLUIDO

$520.000
IVA INCLLIDO

$770.000
IVA INCLUIDO

$1.500
IVA INCLUIDO



IFACE302

i
K1-1

KR100E
AGOTADO

SCR100 AGOTADO

SR100ID

Sistema deteccion facial para control de acceso, Tiempo
y asistencia modelo, 5.000 huellas, 700 rostros, 100.000
eventos, camara infrarroja, rs-232/485, tcp/fip, Teclado
tactil, wiegand, relé, hardware espafiol, Software muy
completo en espafiol, 1 puerta

AGOTADOD

Boton de desblogqueo "no touch®, operacion sin togque,
Distancia de operacion 10 cm, proteccion ip5s5, acabado En
pldstico v acero inoxidable, tecnologia Optica/finframmoja, no
nc, luces azul y rojo, 12 wdc, 115x70x29 mm, 85 gramos

Lector rid secundario, distancia de lectura ~10 cm, tonos de
iluminacion rojo y verde, proteccion ipg5, lectura ~300 ms,
wiegand 26 bits, para trabajar con scrl00, c3-200, c3-400,
116x75x17.3 mm

AGOTADOD

Control de acceso, tiempo y asistencia rfid mifare, controla
una puerta, trabaja con krl00e (no incluida), 3.000 usuarios,
50.000 eventos, wiegand infout, rs- 232/485, tcpfip, anti-
passback, web server, entrada boton de desblogueo, relg,
software espafol AGOTADO

Lectora biométrica esclava con lectora de Proximidad rfid
mifare, para usar con f702sid.

Terminal biométrico para control  de  tiempo
asistencia, 1,500 huellas, 50,000 eventos, rs-232/485, topfip,
identificacion <=2seg, software en espanol para el manejo de
eventos, reportes, permite ver eventos en tiempo.
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51.042.000
IVA INCLUIDO

537.000
VA INCLUIDO

530,000
VA INCLUIDO

5224900
VA INCLUIDO

5204.100
VA INCLUIDO

5450.00:0
IVA INCLUIDO



ANEXO C: Lista de precios JANUS
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wiemes, 11 de da BILT

T S T AT T

3 ANOS DE GARANTIA EN MONITORES ¥
1 ARG EN CPU

TRk L

— i —

Jasus poeL CELERON DUAL CORE 1.5 GHI SEGUMDA GEMERACHIN (55400 AR SMAN CATHE 37h,
BOARD BROSTAR marsrey (A v 1 20T 10 1 PO 160 HOM) D00 DU S00GB SATA, MEW.DDRT 2GH , CvD-mw

LG, ALK SIS 108 WECISCH ATH FLIEMTE SN REALET RILT oemescms:, TECLADD, MOUSE GENIUS
MAOHNOE LED 1057 14 HUS HEGRD FAC) BELLAHTE DOH PARLANTES, SSTEMA CFERATTVD LMK |-1-420 0 1-1-34)

5 519.000

§ 533.000

Jasus poeL CELERGH DUAL CORE 15 GHI SEGUMDA GEMERACHIN (S:340] TR SAANT CATHE 3000,
BOARD GIGABYTE me ja B 311X 1 P16 DEoD Cuns SO0EE st sen Does DGE | OvD-ew LG, A
SARILS 105 FACED ATK MIERDE 300W REALES pLTLECToR pe aessomas, TECLADD, MOUSE GEMIUS, wornoe

LED) 1057 SARAES HEGRT) PLANID BELLAMIE COM FARLANTES, SETEMS OPERATVO LIMUK [1-1-354 o 1-1-384)

5 527.000

5 541.000

Jarus poeL CELEROM DUAL CORE 15 GHT EEGUMDA GEMERACHIMN (Sm40q 2048 Saem CaCHE 370,
BOARD GIGABYTE HAT ja v 3P0 10 1 PO 18] pascs DunD SDOGE Sata paeu ooe W58 | oo 1,
A LA JANPPS BT S A T PLEHTE 300w pERLrs, peamecoe o pesoes s, TECLADD, MOUSE GENIUS,
MAOHNONE LED) 105 SARIS NEGRT) PN BILLANTE CON FARLARTES, SETERAS OPERAITVD LR |1-0:057 o 1-1-405

5 537.000

5 551.000

Jasus poeL CELERGH DUAL CORE 15 GHI SEGUMDA GEMERACHIN (S:340] TR SAANT CATHE 3000,
BOARD BIOSTAR HATMHE-Y &y 3P0 16, 1 FC1 018, HOMI DSC0 DURs: SODGHE sars, sewooes SG8 | oo
B LG, A LA SARIS 108 RCTO ATK PUENTE 200w BEALET, palt Lt o of e, TECLADO, MOUSE
GEMDUS, sacr a1 LED 1897 LSHUS MEGEC) FIARC) BRILLARDE DO PARLANTES, SETRGLA CHPERAINC) LML [1-1-624]

5 £32.000

5 E46.000

Jasus poeL CELERGH DUAL CORE 16 GHI SEGUMDA GEMERACHIN (S50 TR SAANT CATHE 3008,
BOARD GIGARYTE HE1 i ve 2 rcx, 1m0 188 DECO Dumc SOOGE sars, e oo JG8 | cvoew LS,

Ak JAMUE 108 MICED AT FIERTE 300W REALES, et o pe sesoemes, TECLADS, MOUSE GENIUS,
MACHION LED) 185" L LS FISCRO) PUAHO) BILLAHTE DOH PARLARTES, SETERA OPERA WD LUK |1-1-442 5 1-1-30)

S 554.000

Jarus INTEL PERTIAW DAL COERE SEGUMDA GENERACIKON 2,7 GHI [G-430] con VIDED 7 SALART CACHE 38
BOWED BCETAR HAIMH-Y (8%, 20 1, 1P 14K, HOMI), D500 DURD SODGE SATA, MEscs Do 4G, DV
LGS, AL BB WMZE MICIHD) ARX FUERNE 00 EEALES, SMULTILECTOR DE MERCRIAS, TECLATC, MOUSE ¥ FAD
PACAISE SAKS K- 1004, RACRITON LED |84 AL MBS PSAMC) BRLLAKTE 08 FA FLA RDES, SISTERGA OFFERAT T LML
1-1-437]

5 5E74.000

5 58%9.000

Axrais INTEL PEHTIRM DIFAL COKE SEGUMDA GENERACKIH 2,7 GHT [G430) con vIDED 7 SM0ART TR CHE R
BOARD GIGABYTE HATM (5 v 2rcr 1 1 P01 145], pasoo Dues SDOGE sals, pisoms pons 458, ovi-
LT, AL NS WM IO AT FUERTE 00 PEALES, LU TLECTOR DE RERCRAS, [ECLADD, MOUSE ¥ FA0

FACHISE SAHAES - 1 C0u, RSORITCHT LETH [T LML MBI IARC) BIRLLARITE CO8 P& FLA RDES, SISTERGR DIFERAT TS0 LML

1-1-434]

5 582.000

S 597.000

Aahus INTEL PENTERM DAL CORE SEGUMDA GENERACIKOHN 2,9 GHI [G445) con vIDED ¥ SWUART TACHE 248
BOARD GIGABYTE HATM |4 v® 2 Pc 1 1 P01 145, DsCo Duws SDDGE 1418, mesoms pors 858, ovn-
W LG, AL ISP M SLAN AT IMUE RINE 0T B LE'S, MLLTILECTON D BRI 5. TECLADK, MOUSE ¥ IFAD SO
JAFALS K- 100H, REORITOR LED 1827 LSRUS MEGEC) PIARO BRLLA RIE SO0 PAFLANTES, SISEGL OFERATAC LUK [1-1-

i

5 592.000

5 606.000

sarars p4TEL FEHTIUM DUAL CORE SEGUNDA GEMERATION 2.9 GHI [GE45) con WIDED ¥ SHART CACHE 2L

BOAMS BCS HA1 |48, 70 1K, 1 PO 16X, BOAM|, DEC0 DU 1000GE SATA B, MEMORIA DO S50, OD-IW LG,

LS, JANUS WIMZ FLENTE 30W FESLES, Wil D MEMLOIAS, TECLADD), MOUSE ¥ P& LSE SIS Kl 1004,
SADSDOHELED 185 JAKLS HEGIED FLAND) BFLLARTE O PARLANTES, SETERA DFERATAD LKA |1-1-557)

5 609.000

S 625.000

JANUS PTEL FENTIUM DUAL ©OORE 2.7 GHE (G&30) com VIDED ¥ SMAET CACHE 3MB, B.MTEL DHEIH |8 F. 2
PCITE, PO &, iSC0 DURD SoDGE SATA, MEWDRA DDES 408, DVDREW LD, A ATE LANUS WH2s
MICRD ATA RIENTE 5w REALES, RAULTRECTOR [E MEMCEIAS TECLADS, MOUSE v PaD bMOLEE 14 HUS K-
00, MOMITOR LED 18,57 JAHUE MEGED PIAND BRILAMTE OON PARLANTES, SITTEMS OFERATIVG LML (1-1-

5 410.000

5 626.000

JANUS (HTEL PENTIUM DUAL CORE 2.7 GHI ($430) con VIDED ¥ SMART CACHE SMB. BINTEL DHa 1 Clie v E, T

PCITE, 1 PO T4 TREL DY), DECT DURD SO00E SATA, WMELCRA DOES 808, DVD-F LD, CALA AT JANUS

WSO MICES AT HIESTE 300W REALES, PAUTLECTOR 0F PASAORAS TECLADD, MOLES ¥ PAD MOUSE 1AMUE

ErA-1004. MORITOR LED 185 JANUS HEGRO FANG BELLANTE CON FARLANIES, SETBMA OFERATIVO LIMUX [1-
1303

5 655000

5 472.000

JANUS WTEL FENTIUM DUAL OORE 25 GHE (Gé48) com VIDED ¥ SMAET CACHE 3MB, EL DHEBH A VR 2
P11, 1 PCEHTEX) . DEOD DURD 1O00GE SATA B, MEMORLA DORA 458, DVDEW LD, CA LA AT AN #14
ELIA AT FUEWTE S200W BEALES. ANULTILECTOR DE MEMORIAL TECLADD, MOUSE ¥ PAD MDUEE JARUS -1 004,
MOREOR LED REE™ JANUS HEGED FIANO LRILLANTE CON PARLAMTES, SETERA ORFERATID LIMUK [1-1-240)

5 645.000

S 642.000

JANLE FTEL PEMTILA DUAL SORE 3.7 GHE (5430) con VIDED ¥ SMAKT CACHE 3MB, BINFEL DHeRCH (A VR
FCE AT P 14 TREL BT . DESD DUED 1oo0EE LATA il MEAOR A DOES 468, DVD-FN LD, Caja AT
LA 714 SLIM ATX FUENTE 300W REALES. PAULNLECTO® DE MEMACELAS, TECLADD, MOUZE ¥ PAD MOUEE

JERUE -0 000, MeOMITOE LED 18,57 LANSS MEGRD PLAND BRILLAMTE COON PARLANTES, ZETEMWE OPERATNVD
T )3 1.0 -4

S 690000

5 706000

JARUS INTEL OORE 3-2120 5 50hs, BEKOSIAR Hé LMEH-¥ (2. 5, | POk, | PO 20 HOMI , DECD DURD
S00GE tATA, MEWORE DORE 5B, DVDRW LD, CALS ATX JANUS WSO AT FIE 300W REALES, MULTLECTOR
OE MEAWORAS TECLADD, b OUEE ¥ PAD MOUSE JANUT FrA-1004. MONITOR LED 1857 JANUS REGRD MANG

BRILLAWTE CON FARLANEES, SETEMS OFERATRD Lisilx |1-1- 1=l & e 914 i |

5 719.000

5 73B.000

JAMUS IHTEL COME I3-3130 3.50hs, B.GIGARTTE H&T (AW E. 1 FCH 1 1 PO | DRS00 DURD: SO0 SATA,

MEMDREL DORS 438, DDA LG, Cals ATY JAMUS WSO FIE 300W REALES. WWOLTLECTOR DF MEWMORIAS,

TEC LA, RACUISE ¥ PAD ACHITE JAMUE - 1004, MONMTOR LED: 18,57 JAMUS NEGRO FIARD BESLLANTE COM
FARLANTES, SETEWAS OPERATRAG UMUK [1-1-400

S 727.000

S 746.000

JAHUS INTEL CORE [3-2000 5.30hs, BEIOSIAR HEANE-¥ (8.0 5, | PO 1A | PO L&, HbREL D300 DURS
PEOG3E SATA M. WMBACEA DDRS 408, DVDGEW LD, Cals AT WAHE WSO MICRO ATX FIE 200W BEALES.

MULTILECTOR DE MBAORIAS, TECLA| PACILSE Y PAD ASTHIZE JAMUS KM 1004, MOMITOR LED 185 JAHUS

R B s R AT P B BETERA & PSS TR | i 111
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S 750.000

S 770.000
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3 AHOS DE GARANTIA EN MONTORES ¥
1 ARG EN CPU

WA CIONAL
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JARUS HTEL CORE B 2100 530k, BOMSABYTE HET (AW 5 | PO I 1 PO LX) | DECD DUED Bnos a1,
MEMCRL DORS 43E, DWVDWEW LD, CAs AT IAMUS WHSO FIE 3000 REALES. WULTLECTOR DE MEAWDRIS
TECLADD, PMCIISE Y FAD ASOUTE JAMUE Fr-1004, MONTOR LED 145 JAMUS NEGRO FAHO BERLLANTE COM
FARLANTES, SETEM A OPERATRAD LML (1-1-40 )

5 75B8.000

S 77E.000

JAMUS PTEL CORE I3 Ivy Bridge TERCERA CERERACEOM (320 ZIMM , BCICARTTE Rl (A VR | FCIIX 1P
14 . S0 CURD: 1000GE TATA, MERACSIA DOKS 408, DVD-PW LD, CAL8 ATH JANLE WS FIE 200W
REALES, MAUITLECTOR [E MEACEIAS TEC LD, MOUEE ¥ PAD MOLEE 1AMUE EM- 1004, MONEOR LED 185
JARAG MEGRD PIAND BRILAMTE OOH PARLANTES, SISTELS CFERATIVO LMK [1-1-447)

S 773.000

5 793.000

AW [MTEL OORE 3-2120 53Ghe, BINTEL DESTH [&v.F 2P0 10 | PO 1a) , DISCD DURD SO0CE 1474,
MBAORLS DORS 5B, DWD-RW 10, Cals ATC JAMUS 714 SLIM FUERTE 300W BEALES. MWULTILECTOR DF
SAEANCIRAS, TECLADD, RACUSE ¥ PAD RBCRISE J&MUS F- 1004, MONTOR LED 1857 JAMUS NEGRO FIANG:
BRELANTE SO8 FPARLANTES, SITEWE OFERATIVG LI (1-1-413)

5 737.000

5 756.000

JANLE (MTEL COREB-2130 3 5Ghe, BINTEL DEHETCR [AV.E 2 PCITE 1 PCHIEL TRCL BVY). | DECO DUED
SOMGE SATA, MEMOSA DORS 458, DVDGAW LD, Cals AT MAHUE #14 ANK FUENTE 300 REALES MULTILECTOR
OE MEASDFIAS TECLAD, BACUEE  PAD BCIUISE LANUT FR-1004. MORNTOR LED 18.57 IAMUS HEGRD MANG
BRELANTE SO8 PARLANTES, SHTEWA OPERATIVG Likada (1-1-353

S 748.000

S 78B.000

21

JAHUE IWTEL SORE B vy Edd g TERS BLA SERERACIOH fﬂh‘ui‘b{u. BNTEL BHATH 2w B 2PCIIE 1 RC
1] . DEC0 DED BaahEE ST, s Dbk 404, Cobe L0 CAe ATH JAMUS WSS MaCRO ATK
IRIEMTE 300 REALES. LYLTLECTOR DE MEMORIAL T "IﬁI}., fr'l..-_l:.F ¥ PALH RACSLSE | AMUE FR- 1004, MONTOR
LED 1857 JAUS NEGRO MO BRELANTE COM PARLARTES, SISTERS, OPERATA D LIt (1- -]

S 7758.000

S 796.000

JAHUS IHTEL CORE 33130 5 3G BINTEL DHSTCR (& VR 2 PCITE | PO Jas TREL BWH, DiSC0 DURC:
BOBGEE SATA |1, PAERACELS DORA MG, DVD-FW LD, CAlA ATH LAHUE WNSD MICHD ATX FUEMTE S00W EEALES
SAULTILECTOR DE MEMORLAS. TECLADC, MICLISE ¥ FAD AWOUSE JAMUS KA 1004 MOMITOR LED 185" JAHUS
HEGED FIAMG BRILLANTE CON PARLAMEES, SETEMA COPERATRD LiUX [1-1-3380 0-1-357 an 812

5 797.000

S B16.000

JAHUS IWTEL SORE 5300 & |dhe, BINTEL DHATER (4 VR 2 PCITE | PO Dal TREL W D200 DURS:
REOGEE SATA |1, AERCRLS DERA 4GB, DVD-Pw LD, A ATE LA WSO MICEDS ATX FUEMIE 3060W EEALEL
MAULTILECTOR DF MBWORLAL TECLADD, MIGLSE ¥ FAD AOUZE JAMUS 61004, MONITOR LED 185" JAHUS
HEGRO FIAMC BELLANTE CON FPARLAMEES, SCTEMA OFERATID LMLE |1-1-305

5 797.000

5 B1B8.000

JAMUS PTEL mtuh,lﬂmmclummm [A2:20) 2308 BINTEL DHATCRES | &0 R, 2FCH 1K1
PO I, 1REE i 1 e bela), DASCC DURD HO00GE SAT I, MEWCHLA DORA 4GB, DVI-
P L, A LA ATE JAMLS WSS FUENTE 300W REALES. ML LTILECTOR DE MBMOS1AL, TECLADD, MOUSE ¥ PAD

AAOUEE JAMUS Frd-100 MOSNTOR LED 1::‘ J_IAH.r!- HECRD Imuc- BRSLLAMTE SOM PARLAWTES. SISTERA
OFERATI LIMUX [1-

5 B14.000

5 B35.000

JAMUS PITEL COME I3 vy Bridge TERCERA GEMERACION [X120) 2IMMA, EINTEL DHATCRES | AW R, TFCI 11
PO e, TREE € fanal, | poare bada) , DISCO DURD 1500GE TATA N, MBACHELA DORS 468, DVD-
P Lk, DA ATE LJANLS WSS FUENTE 300W REALES. MULTILECTOR DE MBWORIAS, TECLADD, MCOIUSE ¥ PAD

AHOUEE JAMUE Fp-1008 MOMITOR LED 18,57 JARUS NEGED FARD BEILLAMNTE COM FARLANTES, SITTERA
OFERATR LM -1

5 829.000

5 851.000

JANUS FIEL COREIS-2300 17 Ghe &M & CORES. B GIGABYTE Hal [A¥.E. | PCI 1 1| PCI &), DEO0 DUED
BOGOGE SATA D MBAMOELA DORS 4GB, [wDomw L0, Cala AT JARS WHSD MICEO ATE FUEMTE 300W REALES,
MAULTILECTOR DF MEMORLAS, TECLADC, MICLSE ¥ FAD AWOUSE JAMUS K- 1004 MONITOR LED 185" JAHUS
HEGRO FIANG BHLLANTE CON PARLAMEES, SETEMA OFERATID LUK |1-1-4000

5 B59.000

5 BAZ.000

27|

JAMUS PTEL CORE IS Ivy Bridge TERCERA CERBRACROM (3335 5.0 GHI 4 CORES 22MM. B. CECABYTE He1
AR T RCT IR 1 PO 18, DECD DUSD M0008 LaT4 il MEMORLS DDR3 4GE. DWD-EW L5, Cals AT
JARUS WHSD MICRO AT FUENTE 300W REALES, pMULTLECTOR DE MEROIRAS LAl MOUSE ¥ PAD MOILISE
JERUE -1 00, MOMTOR LED 16,57 LARUE MEGRD FIANO BRILLANTE COH PARLANTES. ZETEwme CPERATVD
LML {11437 & 1-1-434)

28

5 B75.000

5 B9E.000

JANUE (NTEL CORE B bey Bridige TERCERA GENERACION (5330} 3.0 GHE 4 CORES ZINM. B.INTEL DH&1CEE3
A R 2P0 I | PO A TIPS CONVENCIONAL) | DISC0: DURD 1000GE SATA I, MEMCEA DDES 4CG8, VD
P L, CALA AT JAMUS WHSS FUENTE 300W REALES, bALLTILECTOR DE MBMOS1AE, TECLADD, WOUZE ¥ PAD
SHOUEE JAMUE Fp-1008 MOMITOR LED 18,57 JARUS NEGED FARD BEILLAMNTE COM FABLANTES, SITTERA

CPERATID LINUX [1-1-435)

5 927.000

S 951.000

AR INTEL CORE [T vy Bidge TERCERA SENERACION [3T70) 5.4 Ghs 4 CORES CACHE AMA ZINM,
BAKRARTTE Hal (&5 2P0 0K, | PCH ) an) , DISCO DURD 100058 SATA L MEMOHELS DORS 408, DVD-EW
LG, CALs ATH JAHUS WHSD FUBNTE S00W REALES, PAULTLECTOR OE MEAMORAL TECLADD, MOLEE ¥ PAD
AHOUEE JAMUE Fp-1008 MOMITOR LED 18,57 JARUS NEGED FARD BEILLAMNTE COM FARLANTES, SITTERA
OFERATR Linil (-1 2585

$1.121.000

% 1.150.000

JANUL [MTEL COREM-2000 34 She BMS 4 CORES, LIKTEL DHAN |4V R 2 AT 1 1| PCI1ax 1RCL BV, DisC 0
DUED POOGGE LaTa 11 MEMORLS GORS 4GB, DvDomw LD, Cals Al IARUS WHESD MICEO ATX FUENTE S00W
REALES, MAUITLECTOR D MEMACRIAS, TECTLADD, MOUEE ¥ PAD MOUSE JAMUS EM-1004. MOMEOR LED 185"
JAHUE MEGRD PLANO BRILAMTE COH PARLAMNTES, SIITEMS DFERATIVG LMK [1-1-397)

51.131.000

% 1.140.000

3

JAMUS IWTEL OORE [T-hvy Bridge TERCERS SEMERACION (3FT0) 3.4 Ghe 4 COREL CACHE SME 228M. BINTEL
BEHTCREE (A B 2 BT 10 1 RS T4 TIPS, BT . DEDD DURD 10005E SaTa il MBACHL DOES 458 DD
B L, Cald ATY LAWER WNSD MICRS ATX RIEMTE 300W REALES. WWOLTILECTOR DE MEADRIE TECLADS,
SACHIEE ¥ PAD AWDUSE LanUS - 1000 MOMTOR LED 16,57 LAKNE MECRD PLANG BRILLANEE COH PARLANTES.
ETEME OPERATMO UMLK |1-1-433)

5 1.1460.000

% 1.190.000

JAMUS [NTEL COME [F-2600 3.4 Gl BME 4 COREL BINTEL DEHAT (HDMI, TALA EXTERKD, AN, 2 PC1II1X 1 PO
DX, TFCI NORBAAL . DV 4 SOCKETS DE MEMORIA)  DEC0 DURT 1500GE S8TA 1L MEsDRA DDES #08, DD
W L, CALs AT AN WNSD MICRO ATX FUENTE 300W REALES. WULTILECTOR DE MEMORIS, TECLADD,
SAOUEE v PAD SYDUSE LanlS -0 08 WeOMITOR LED 6.5 Lot MEGRD PLANG BRILLAMEE CON PARLANTEL.

SIETEMS DPERATRAD UMUK (1-1-4131

5 1.180.000

5$1.211.000
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1 ARC EN CFU
wharmias, 23 da noviembrs de 2003 HACKHAL
. e
JARUE MTEL OOEE IF vy Bidge TERCERA CENERACION [(3TH) 3.4 Ghe 4 CORES CACHE BME TINM_ B IMTEL
DHAT (HDMI, SATA EXTERNO, AW & 7 PO 1 PO LAY, IPCH MORBARL , OV, 4 SO:CRETS DE MEMORIA) . D200
DR I00GE SATA Il MERCHEA DDRS 4GB, DVD-EW L0, CALs ATH JAMUS WHSO FUENTE 300W REALES | § 1 215,000 | % 1.247_000 |ssema
MVULTILECTOR [F MEMORIAS, TECLADO, MOUSE ¥ PAD MOUSE LAHUS Ei- 1004, MONEOR LED 1857 JANUS
HEGRO FIARO BRILLANTE OON PARLANTES, SISTERS OPERATIVO LINUEG [1-1-43% & 1-1-432]
FOSIBLES CAMBIDS & LAS CONFIGURACIOMNES INTEL ¥ AMD
CAMBIO & WORTIOR LD 161G ETSTS| 5 10000 | 511000 | smmuny | SAMEESBETECARS ¥ MEAT 4 5.000 § 4.000
CABNO & MOHIOR LED BT SARSUNG MAs| 510000 | §11.000 | semun | ACecion ERABLEADOR 1008 W1 3 8,000 4 59,000
TAMBID A MCMTOF 1CD 18.5- 1ANIT FIRL O
e oo 8] 510000 | 320000 | semsmune ADICION MEMORLS DORT 458 § B,000 & 51,000
TAMEID & MORITOR LED ST JARUS HEGED FIANDY
PELIANTE COM EARLANTES sa| 524090 | 325000 | smmuna | asecion mamos uskes sanus 3§ 10,000 511,000
CAMEND A MOMITCE BED 2157 JARUS NEGRD FIAND) o 0y o0 | 5 41,000 | semun ADNCION DIADEMA L4 KUS 4 id.000 & 000
CAMEID A MCME O 8CD 21,57 | AN FURL O ]
RIGED FIARD BELLANTE O puames pas| 37080 | 377000 | smmun o
CAMEIC & MO £I0 315° LG Ws| § 75,080 | § 77,000 | wemu -
CAMEID & MORITOR LED I 1ARUS HEGED FIAMD) TEME0 1 CAMAES Wl LANI T
BELLARTE COM PARLARTES gy | §PIO00 | SROG00 | RIS ) o pasuasn AHES S8 ulasasad . f—
muAmmrg:}ﬁ"\;;ﬁ 4000 | 3 0 0| s | CEMEG 3 AMa W saste 2 P P —
2 (%)
[ s 7 shorter 11 ] 3 T8.000 3 Tro00 Se—
Windiea1 T bearra sl 1K DT |1 000 47800 i
ADICION Of WFIESORA MULTFUNCIOHAL CAROR Wincicomt T beaemia Frevian 1P DD 1¥3.000 FH.000 arniat
MP-150 CON CARLE USH SUM. (29-5-1) D [ | | e 7 Froduamiioral §3 M VD 248 000 12000 i
ADICION Of WFIESORA MULTFUNCIONAL CARGR Wiired oo 7 Frdsiioneal 4 B BV D 275 000 3000 i
MP-230 COM CAILE USH SUM. (2953 A A | 1 g | e—

ES PORTATILES

OOMPUTADDE PORTATIL ACER pIMI [F0-1408 ATOM DUAL CORE 184 OHE - S00CH - 308 DDES - PANTALLS
1 - WIHDWE 7 STARTER - HOMI -

5421.000 | 5432000

COMAPUTADOR PORTATIL LAMUE KTHEWE ALUMMUM 2502 [ LED 133" § Frocddockd inbel MS10 1,46 ghe/ 268 |
320 Gbs LATA | WIRFLESE | WEBC AR | LETEMA OPERATIVO LINUX UELNTY EIRARGOL [4-53)

510,000 | 5524000

5402000 | 5418.000

OOMPUATEEOR PORTATIL Ace Asping W3- 1-4482 Ir
1™ HD Sl O ariivg B Moo 58 DOEY Dics Duns SO0CHE B OVD-Supser bl doule-loren ciive
sivaaa WER Infill HD Ceapdie S0 1 Vg Winsdiria Pad 107100/ 1000 Baleria & eeldas Dus

HOMI, prosita USE 3.0 HUESD DREEHC Higrs M

S 800,000 | 5821.000

COMPUTADOR PORTATIL ACER ASTAY 154" WNGA {1364 x TaE)/ il Code 13- 23508 Procesior [230H, 3B
il Sencwt Cocha) [ 4GE [ S00GE [ indageaied Supsr-wolll DYVDEEW Dol Lawed Dviws 7 30 USE 2.0 Parbc Tx
Wi, Pt | o HEWAD Pt 1 B145 LAN Part: Tx Microphone-n: [n Hiadghoni-g el #4000 irutly e bon
Bty Windows T Hormw Piembom si-bE IRGLES [6-1-73)

5843000 | 5885000

COMPUTADO® PORTARL ASUS 445

IHTEL COEE 5 MEERERAC KON 321004 J MNEM $08 DDRS | DD 75008
ALLA 14700 BW- UM (&6-1-38)

£ 1.060.000 |5

1.088.000

e

WWW.JANUS.COM.CO

CRA 15 b 77-05 CENTRG COMERCIAL ALTA TEGHOLOGLA LOCAL 254 TELEFOMOS 54046723
CRA 15 Ho 78-33 CENIRG COMERCIAL UNILAGD LOCAL 3-257 § 258 TELEFOMOS 414646841
CRA 15 M 7533 CENTRG COMERCIAL LINILACE LOCAL 2232 TELEFOMOS 2185872
CALL CEMIER TOMA FRANCA, PBX 1 - 7424812

129

-64067 24

FAX §213%50

-6065021

FAX 6234917
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AN BN SR
s
sapus aan sz DAL CORE 1.4 cnz |, BOARKD SIEAETTE (&7, MR, 101 BOBMAL FARAILD, &
) |FSE 281, CHNOT DA BDOGR | MERADEA DIMI HGER. CTHEW L. CAJA JARUS 105 MBCRO) AT, RULTLECTOR O A95.000 511.000
wrwoens, TECLADD, MOUSE GEMIUS , mosiToR LED 15T JARLE HEGRT FIARD BRILLARMIE CO8 3 3
PARLAKTES, ZSTERS, DPERATVD LMY [1-3
LIAKU 220 DRIAL SORE A4-5300 2.5 GHT =or Rads o HD44130 Direcs 11, B D5 ASE [A,V.E]. D SO0GHE LATA I
DR AR, TWTRTA LG, A4 MARRIS 135 MICTRD) AT T S0W BEALES, RAULTILPCTON OF MEAATRLAS 5T,
2| reiano MOLEE Y RAT MCUSE JSALE E4-1 004, CRTICR LT TR SAKUES HECHD MARC) BELLARTE COH % 548.000 $ 543.000
PARLAKTIE, SETERAS, CPERATTVC LINLL [1-3-295)
SAKUE A0 DEAL CORT A4-3300 3.5 GHE o= Rodean MIS4100 Dine=ti 11, B GIGANFTE ASE (4, ¥, B, DD M00GH
SATA 1, DOE3 458, TWTHPW LG, CA LS JTANLE W05 MACTRC AT FTE BDOW REALES. MULTLECTOR DF MEMCHEAS 50
3| rnoiano, MOUSE T TAT MOUSE JSALE 41004 MOKTTOR LED TES™ SAHIES HOGD FARC BEELANTE COM 4 578.000 § 414,000
PARLANTES, SETERA CPERATTS ) LINLD (3-8
IAMES A0 TRPLE COR Ad- 3600 2.1 GHE —om Rockson HISS300: DinecDl 11, B BOSTAR ASS (A V%), DO 000G
SATA B, DIDRD 4G, CFT-PW LG, ALk LIS 714 S8 T 300 REALES, MULTLECTOR DF MEROTIAS 51 —
4| rECiano, MOUSE Y AT MCUSE JSMLE 41004, MOHIIOR LED TR SAKIES HEGHD FARC) BRELARTE COM $ £80.000 $ 478,000 ——
FARLAMIES, SETEMA OPFFRATR UMLK [1-3-357 0 1-3-257 sraac]
SARUES A GRIAD CORE Ad- 36700 2,7 GAZ con Rocecs NDESMD, B GAGABTTE ASSMH AV K] . D0 100068 SATA
1N, DD 4G, DT LG, CAL4 JARRIS WH-50 FEEHTT S0 RIALES, MLUTAECTIOR DF MERORIAS 50, TECLADG ——
5| samunt v raD MCRER 8K K 1004, MCKTFCR, LED 105" JARLZS MIGHC) FSANC) BAILLA KT COM FARLASAES, $743.000 3743000 e
SETTERAS, DPERATHD! LM [1-330M o 13370
SAKRUS A0 GALAD OO AS- 3070 3,3 GIT o Rodwos HO-S5530, 1L GAGANTTE ASE [A¥.F), B0 1DDOGH SATAT
1N, DS 4GE, AT LG, A4 LASRIS WH-53 FEEKTE S00W REALES, MLLTIECTOR OF MERADRIAS 50, TECLADD —
| amumr v rAD MCER AL KA 1004, BACRITCR LED 1AL LARIS MIGE! ARG BRILLA KTE CO PARLASREE, % 780.000 $800.000 f———
SETEMA DPERATRC) LML [1-2-381]
AARRIS AT G AD CORE AS-3736 3,0 GHE =on Bodias M- 45500, I ASIE FIATERL [A,W,8] , DD 1000GA SATAT
1N, DSRY 4GE, AT LG, CALA JASIS WH-52 FEEKTE 300W REALES, MLLTLECTOR OF MERADEIAS 50, TECLADG
BACHST ¥ PAD KT LAKLE Kbt 1004, BAOKTFOR LED 5™ JAKUS HOGED ARG BRELAKTE OO PARLASTES, $810.000 $831.000 |22
SETEMA DPERATIC) LML [1-2-3731
IAMES. SR0CHAD CORE AP SDGURDA GIMIRACKIN AR 5600 16 GHI oo Rodeon HD-PEM0, B GIGABTTE G-
FIATERL[A,V,8] , DD 1D00G SATAT M. DORS S58, TVD-PW L5, CALS, SA RIS Wi-53 R ENTE BOOW REALES
WALLTIACTCHN DF MEWACPLAS 50, TECLADKS:, BADUSE ¥ PAD MOUSE SANLS K- 1004, MOHIOH LD WLE” 1KHES $837.000 $857.000
HEGRD FAND BELUANTE COH FARLARITES, TTIRAR, DPERATIAD LU [1-3-294)
LARRIS AT GEAD COME AP SDGURDA GIMIRACICH A10 5300 38 GHE —on Rodeon HI-TRUD, I GIGANTTT
Gk FRATEM (A, V.E] . D TOMOGE SATAT I, DOS AGE, DVT-FW LT, T804 LASRIS WH- 50 FUEKTE M00W RLALEL
WALLTILACTCN DF MEWACPLAS 5T, TECLADKS:, BADUSE ¥ PAD MOUSE JANLS FW-1004, MOHROH LD WLE” 1KHES 4 880.000 $ 703.000
MIGED MARD BRELLAKTE OO FARLAMES, STTRAR, DPERATHG) LMK [1-3-797)
LAMES SR K6 1004 HECLIOS) 3,3 GHT , BOARD GHGABTTE GoA-TAUMT-FSE3. DO HOG0GE SATAT W, A3
G, DDA LG, CA LA LAARIS WHED COM RIDNTE 300 W REALDS, , MULTLECIOR DF MERADESKS 5, TRCL £ 910,000 $ 934000 | =t
BACHUGT 7 P WACVT LA Ki- |06, BACHTFCR LED 5™ JAKAES MOGED FSA RO BRELATE COM FARLAMTES, : —
SETEMLA CIPERATRVC) LML [1-3-791]
LAHES ARD R $100 Db HICRDOE) 3.3 GRZ, T, VIS00! CHGARTI RALMCS HE-WkT0 GY -Rki700 20 B, BOARD
GHRANTTE G- TELMT- U0, DD 000G SATAT M, DON3 4G, VTP LG, CAJs, SIS WIS CON FUDMTE 30 W
BEALES, , MULTLECTOR DF MEWICHEAS 53, TECLADD, MOUSE ¥ PAL MCASE JANUS Chi-1004, MCRITOR LI 185 $1.043.000 | % 1.070.000
JAHIS MIGED! FUAHC! BESLANTT COH FARLANTS, STIAA DPERATHD LN [1-3-281)
JAKES 520 T N6 B30 (8 KISCLOOS], . WD GRG-ABTTE RADDCH MO-6673 GV-2EiTo0 25E BOARD GIGABTTL
GoA-THILME- LB, DD HI00GE SATAT I, DORY S35, DWT-EW L5, AL A I WINS T FUINTE 300 RIALES.,
12| L RCTOA D Esmee S A0, TICLADD, MO * FAR SRR 1Astes e 1004, teoHPe tm e sanrs | & 1-170L000 | 5 1.221.000 | s
MIGED MARD BRELLAKTE OO FARLAMTES, STTRAS, OPERATIG) LMK [1-3-794)
FOSBLES CAMEICS & LAS COMPBCURACIONES IKTEL ¥ AMD
(ST TEC =TT ST T TR . 50D 5 4000
CRMEES A SONICE WD LT Shdsesc Mad §0uma | i | . 33000 S1oon
TR & MRTOE 1L LT Iais LY . pp— 30000 331000
i | Sakee | — ALt 5 VL000
Shlmm | ———— 510000 5 oo
prom [ — >>
SO | -
S | —— § i Flnme [R—
i | —— § e jrvam m————
S, & Bustw L SV TR0 LoD g
Wiemiows ¥ Fures b L 5V 43000 147300 —
o PTIAA MR LT IR AL LAROS M 3 %i Sl [ M Prarsie w11 S R L] —
i 50 AL R S GE-5-1) R | F IR — Fiomim 7 Frtwmn 5 W 77} IRE.L00 LA ——
TR CARCR T R et o e R Fa] =
TN O AL R8N S S5 TN | MR | m— —
A 15 Mo T7-08 CEMIND COMITIAL ALTA TEGHOLOSA, LOCAL 304 TELEFONOS S4087 230404724
(A 15 Mo X CESERD CORMBCIAL UMILAGO LOCAL 3257 7 258 TELEFOMOS £144841 FAX 4713750
{CHA 12 Mo T30 CESRRD COMRTIAL LMILAG) LOCAL 3 TELEFOMOS 2135472-8045021
(AL CERTER TO0H FRANCA FBX 1 - 7424812 FAX £234717
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Security System E. U.

LISTA DE PRECIOS

TODO EN SISTEMAS DE SEGURIDAD =N FESOS

Panasonic

Lista de Distribuidor

SOFTWARE DE GRABACION PANASONIC ANALOGO E IP

BE-HMFTTA

BOFTWARE DE GRABACION PARS B4 CAMARSS,
|HDSMPECLJIPEG] GRABACHM POR DETECCKIN CE
EOVIMIERTD, PARTILT, CONTROL PTZ, PARA CAMARAS
PAMABOMNIC,

Wh-ABEDHF

BOFTVARE RUADOR PARS CA DE LA
SERME |Pre du PAMASORIC, CONTROLA FUNCIOMES DE
HASTA 158 CAMARAS |DE ACUERDD & LA REFERERCIA]
DE PANTILT ¢ 200N | FOCUS | PRESETS, CORTROLA
FURGIGMES DE HASTA &4 GRABADCRES |DE ACUBRDO A
LA REPEREMCIA] OF REC { PLAY | Rav PLAY | PAUSE ¢
STOP {FF | PREY |, REALCH BOSGUEDA DE EVENTOS
POR FUMCIOR MAP, SALIDA MULTIPLE & 3 MOKITCRER,
PERMITE RECISTRAR 32 USUARMDS CON MNELES OF
PRIVACIDAD, MAS US ADMIRSTRADOR, MERD EN
ESFAROL, COMPATIELE CON WINDOWS, VISUALIZACION
POR EDPLOEEE, MARCA PANASONIC

LETE |

§ 1313983

[ RE- R T

A -ADM IDODP

SOFTWARE ADMIMISTRADOR FARS CAMARAS DE LA
SERE |-Fro da PAMABONKIC, CONTROLA FUNCIOKES DE
HASTA 288 CAMARAS [DE ACUERDD A LA REFERENGIA)
DE PANTILT | ZOOM | FOCUS | PRESETS, CORTROLA
FURGIONES DE HASTA 64 GRABADORER [DE ACUBRDO A
LA REFERENCIA) DE REC { PLAY | Raw PLAY | PAUSE |
STOP / FF | PREY |, REALCA BUSGUEDA DE EVENTOS,
PERMTE REGIETRAR 12 USUARIOS CON NIVELES OE
PRIVAGIDAD, MAS UN ADMIMATRADOR, MERD BN
BEaFaROL, COMPATIBLE CON WINDOVWS, WIBUALITAGKS
POR EXPLORER, MARCA PARABOMIC

& LITET|

LR ELEE -]

[ RE- 5 T

WMATEX , BOFTARE ADMIMISTADOR HIBRIDO, BOPORTA
CANARAS AMALOGAS ¥ CANARAS DE L& LINEA i-Pm DE
PAMABORIC, N R DE 64 - NH
MORITORES, INTEGRA HASTA 1048 CAMARAR
WETALADAE EN CASCADA EW DECODIFICADOR, Y024
ENTRADAS ¥ B4 BALIDAS DE ALARMA, DE LOS 812
USUARIDS REGISTRADDS, 64 PUEDEN INGREZAR EN
BMULTANED, MARCA PAMABONIC

A E1T0E|

§aTm.ea

WASMETIR

HMATRX, SBOFTWARE ADMIMETRADOR HBRIDD,
CONTROLA FUNCIOKES DE HASTA 2,048 CAMARAS [5I 82
ERCUENTRAN EN CASCADA BN CODIFICADOR Y DE
ACUERDD & LA REFERENGIA} DE PANTILT | Z00M |
FOCUS | PRESETSE, REALCA FUMCIN HASTA EN 84
GRABADORES D FLAYBACK , FUNCION REC EN RVR,
PUEDE INTEGRAR HASTA 512 NONITORES, PERMITE
RECISTRAR E12 USUARIOS COM, NEND BN MGLES,
COMPATIELE COM WINDOWS, VIBLALIZACKN POR
ERFLOBER, MARCA PANABOKIC

§ 10,458 839

5 10.78eaE

% 11.072.220|
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Security System E. U. LISTA DE PRECIOS Lista de Distribuidor
GURIDAD EN PESOS

GRABADORES IP PANASONIC

HVIL 18 CH, W34 MPEC-L IPEG, RESOLUCKOM HABTA
TIANNSE, J0FPE, PANTILT, PTZ, PRESETS HASTA 284,
BOSCUBOA O EVENTOS POR TIEMPO, POR CAMARA,
POR TIPD DE EVENTO, RARLURA PARA SO [PUEDE
V-HVZDOHP TRANSPERIR DATOS DESOE CAMARAS DE LA UREA HPio FEELIRLE § 4080067 § 415500
DE PAMASONIC), ALARMA, MERD EN ESPARCL,
COMPATISLE OOM WINDOWS, YIBUALIZACKN POR
WTERRET EXPLORER, SAPACIDAD PARA 2 DIBCOS
DURDS DE STE, MARCA PARADDMNIC..

HVR 18 CH, WL 204 MPEG-4, JPEG, REBOLUCIDN HABTA
TIANNSE, J0FPE, PANTILT, PTZ, PRESETS HASTA 284,

BOBCUEDA DF EVENTOS POR TIEMPD, POR CAMARS,
POR TP DE EVENTO, BARURA PARA SO [PUECE
VEI-VIOOVHF | TRANSFERIR DATOS DESOE CAMARLS DE LA LiNES 1P § 4007880 § S.4T.T88 § B2T.TR

DE PANASOMIC], ALARMA, MEND EN ESPaRoL,
COMPATIBLE COH WINDOWS, VIBUALIZAGIM POR
WTERNET EXPLORER, CAPACIDAD PARA 3 DIBCOS
DURCA O ITH, UNIDAD DE OVD, MARCA PARABONIC..

HVIL BSCH, PO MPEC-LJPEG, BESDLISCION HASTA
NI, JOFPE, PANTILT, PTZ, PRESETS HASTA 281,
BOBOUBOA D EVENTOS POR TEMPO, POR CABARS, ROR
TIPG DE EVENTO, BAHURA PARS S0 [PUEDE TRANSFERRA
DATOS DESOE CAMARAS DE LA LINES |-Pro OE
W-HOHOORP PAMASORIC), ALARMA, MEND EN ERFaROL, COMPATIBLE § 14,880 621 § 18028 98T [RLY TET]
COM WINDOWS, VIBLALIZACKON POR INTERMET
EXPLORER, CAPACIOAD PARS B DISGO8 DUROS OF 378,
SE PUEDE INTEGRAR COR DIEPOBITIVGS VE-HOBS0P
[UNIDAD OF EXTEMEION HASTA 84 CISCOS), MARTA
PAMASORIC.

UNIDAD DE EXPANSION PANASONIC

TARJETA FARA RAUDKE [Fedundan! Armeys foo
Indepescest Dlak) PARA REALIZAR UN RESFALDD
REDUNDAMTE O EN ESPEID ENM HASTA & DNSCOE| EN NVR
PARNADORIC W , MARCA L

DECODER PANASONIC

CECOMIFOADOR HD, MUTI CAMARS (HASTA 258

CAMARAS) , MONTASE EN RACK, (H20K1080), 30FPS EM
HTEC, PERMITE INTEGRAR (HASTA 296) CAMARAS O LA

. W-GKDROP  |GAMA HPro DE PANASOME, FUERTO HOML CORVIERTE § £.260.374 § S.841.788 § B7O2. 08
WAGENES MPEGUPEG Y ALUDIC DE LA GAMA Hfro DE

PAMASORIC EM ALTA DEFINICION, EMITE BERIALES
ALARMA, 12V DO 1.4 &, NARGA PARASOMIC.

CAMARAS IP PANASONIC

§ Lend 00 § LTI AIT 5 1.7BE a8

CAMARA P, 012 MEGAPIXELES, HI8, LERTE 2708,
- AHGULD 837, PROCESADOR CMOS, DETECCISN O
BLAPIGR ROATON, DIANOCHE (06 LUX SOLOR, BE LUE BN, 20- + om0 [T ) R
B, 2006 DISITAL 4X POR BREOWSER, MOKITORED POR
BMARTFHORE, £8 W OO, MARCE PAMABONIC

wsan (CAMARS IF, MEGA FAEL, 1280 X 720, WS4, LENTE DE
1,8MM, ANGULD DE 57", PROCESADOR CHOE, DIAMOOHE
- 108 LUZ COLOR, 08 LUE BiN), T20F HO HASTA 20 FPS, 304
DL DHE, Z00M DIGITAL DE 4% POR DROWEER, AMPUACION j § 35840 | BT
1,4% Z00W EXTRA EH VGA, REDUCCION DE RUIDO
DNGITAL, ALARMS, MOMTORED POR BEARTPHONE,
MARCA PAMASONI.

CAMAFS IF, WEGRA FIAEL, 1280 X 700, WS4, LENTE OE

i 1,8MM, ANGULD DE §7°, PROCEBADOR CMOS, DIAROCHD
ME LI COLOE, 08 LUK BNy, T2F HD HASTA 30 FPS, 30
DHE, Z00M DIGITAL GF 4X POR BEOWEER, AMPLIACION
1,4% Z00M EXTRA EH VGA, REDUCCION DE RUIDO
DNGITAL, ALARMS, MOMTORED POR BEARTPHONE
WIRELESS LAN EEESOZ, 11 nfbigl 0.8V DC, MARCA
PARBBCMIC.

§ 489 200 § 4To.8T § 34203
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wiwnw. comcoleu.com
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ANEXO E: Cotizacion IPcommtronix
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COTIZACION EQUIFOS DE VIDEOD GRABACION

PROVISIONA3 INTERNATIONAL
IP COMMTRONIX LTDA.

3- Pago: Contado

MOTA : FRECIOE DADCE EM PERDE COLOMELARDS

CLIENTE
= ING. BOLUTION 545, Feoha 050202
Condacto |ANDRES RODSIGUET AREVALD Responcable | MIGUEL RAMREZ
Proyeote  |LICITACION Col 311485 219
Diresaion Cludad : BOGOTA Cotiz. Mo LAN-COL-180
Telfonn |22042 52 Mal : grocrousmih susleresing som Erreg PAEDATA
Cant. Rt m ior V. Unitaric TOTAL
[ de 16 Canales con 18 entadas de audio £80 773 D1
DE ALTA RECULCION TO4X480 /NTSC FORMATC DE
GRASACION H.I52, Sakda de video SO, Saloa de Vides
GA, dos salldas BN, Stand Alons, Fentater, grabaciin
1 ma-1sa00-002y) || [Por cvencaric. por manimients, grbacier condnus, mansio 5 13800003 1.380.000
FTZ muftiproaoooio, conexiin & imbemet, bk up remois,
mulbesuarios, Inchuye control emoio, Mouse, salda USE
pusrio RS 232 Capacidsd Discos Duncs £ SATA Mo incluye
Ditsro Duro:
Camars Infamoi de 35 LEDs (30M). 13 Sany SuperHad
i BOOTVL CCO. O (IR OB WIDR con leme de 2,5-12mm var-
14 13- 3500345 " 2 Focal. Menu D50, Zonas de privacidad, control de ooior, 5 23E000|% 3,304.000
B [furscion Eclipss y Ao Fooo (Carcass metaloa) Mo incuys i
[rusrts
. Clberdoma & Color con 35 X de zoom pars exierior wih Somy
FLE-EX4802F 35712 coonSlack-wnits, SS0TVL, 0050, .
: 363 = & 122 presem, FLATINUM, com Mary DD, 8 29nas de ¥ 2240000 (¥ e
- il
2 Conrier m Consola Mutiprodooolo pantalla LCD mansio FTZ, DWVR 3 BET.000 | & 557000
—=
. I Fuente de Foder 120 124 16 Canales oon fusibies, vokaje i _
PRAZAIESH | o |mumtasie. ncenciic e, inciuye gatine 5 1450003 145 000
Mini Comao Inframojo & color. 173 Sony S00TVL Super Had
-
CCD, Dux (R Onl. WOR Con lents warmiocal £-Smm, menu
14 DI-380054A5 - g 235000 | 5 2,304 000
CED, zonas de privacidad, conrol de colorn, funcion Edipse ¥
. ¥ Ao forD. Carmasa Metaiica. Mo incluye [ fusnte
Hota:
Condcionss comeniaies SUBTOTAL:| 5 13.300.000
1. Tlampo oe snirega: £ Semanas LA 5% |5 2.125.000
3. ailder de by ofert: 15 dias TOTAL: |3 15.£25.000

Lida

Fara usa imiemo de F Commironix |

Garsnds:  Un [1) o contrs

da

e lon squipos. En e canc b unided Ser rsemplazads por ona noeve, Cicha

paTaefia no opers an casos de uss nadec e Sel squl po, descarges o cusly e I G
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ANEXO F: Tarifas de los servicios de registro publicos.
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ANEXO G: Minuta de Constitucién
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ARTICULO PRIMERO CONSTITUYENTE(S) En la ciudad de BOGOTA,
Departamento de Cundinamarca, Republica de Colombia, el 30 de noviembre del afio 2012,
Javier Ricardo Rocha Hernandez, mayor de edad, vecino de esta ciudad, identificado con
Cédula de Ciudadania nimero 1.032.425.203 expedida en BOGOTA, de estado civil
Soltero domiciliado en la ciudad de BOGOTA en la direccion Calle 90 Nro. 12 - 28; y
Ecson Andrés Rodriguez Arévalo, mayor de edad, vecino de esta ciudad, identificado con
Cédula de Ciudadania nimero 1.136.881.909 expedida en BOGOTA, de estado civil
Soltero domiciliado en la ciudad de BOGOTA en la direccién Calle 90 Nro. 12 — 28; quien
para todos los efectos se denominaran los constituyentes, mediante el presente escrito
manifestamos nuestra voluntad de constituir una Sociedad por Acciones Simplificada, que
se regulara conforme lo establecido en la ley y en los siguientes estatutos: ARTICULO
SEGUNDO TIPO O ESPECIE DE SOCIEDAD QUE SE CONSTITUYE La sociedad
que se constituye por medio de este documento es por acciones, del tipo Sociedad por
Acciones Simplificada, esta se regird por las disposiciones contenidas en los presentes
estatutos, por las normas que de manera especial regulan esta especie de compafiia en
Codigo de Comercio y por las generales que en la anterior normativa rigen para las
sociedades, teniendo en cuenta que tanto las especiales como las generales sean
compatibles con su calidad de una Sociedad por Acciones Simplificada. ARTICULO
TERCERO DOMICILIO SOCIAL La compaiia tendra como domicilio principal la
ciudad de BOGOTA, pero podra abrir sucursales o agencias en cualquier parte del territorio
nacional, para lo cual se procederd como aparece previsto en las normas legales.
ARTICULO CUARTO NOMBRE DE LA SOCIEDAD La sociedad actuara bajo la
denominacion social OSMIC GROUPS.A.S.; con Sigla OSMIC. ARTICULO QUINTO
TERMINO DE DURACION La sociedad tendra un término de duracién de 10 Afios,
pero podra disolverse anticipadamente cuando los socios asi lo decidan. ARTICULO
SEXTO OBJETO SOCIAL La sociedad tendra por objeto, el desarrollo de las siguientes
actividades: a. Actividades de ingenieria eléctrica y electronica. b. Comercio al por mayor
de computadores, equipo periférico y de programas de informética. c. Comercio al por
mayor de equipos de informatica, programas de computador, impresoras y Sus accesorios.
d. Consultores en equipos de informatica. e. Informatica y actividades conexas. f. Servicios
de programas de computo especializados. f. Mantenimiento de computadoras. g. Alquiler
de maquinaria y equipo de oficina (incluso computadoras). h. Otras actividades de
informética. i. Otros servicios de telecomunicaciones. j. Servicios de mantenimiento de
redes de telecomunicaciones. k. Comercio al por mayor de equipos y repuestos para
telecomunicaciones. I. Instalaciones telefonicas. m. Comercio al por mayor jugueteria
electronica n. Comercio al por mayor de articulos de iluminacion. o. Comercio al por
menor de aparatos de iluminacién. p. Servicios auxiliares para actividades del espectaculo
(manejo de escenografia, iluminacion). g. Servicios de transmision de sonidos, imagenes,
datos y otros tipos de informacién por cable. r. Comercio al por mayor de equipos de radio
y television. s. Servicios de transmision de programas de radio y television. t. Disefio e
instalacién de sistemas de automatizacion de espacios (Domética e Inmoética). u. Comercio
al por menor y al por mayor de equipos de seguridad electronica y CCTV. v. Actividades
relacionadas con base de datos y distribucion en linea de contenidos electrénicos. w.

139



Investigacion y desarrollo. x. Disefio de paginas web, y. Capacitacion en las areas
relacionadas al objeto social de la compafiia, todas las deméas inherentes al desarrollo del
objeto social. ARTICULO SEPTIMO CAPITAL AUTORIZADO, SUSCRITO Y
PAGADO EI capital autorizado de la sociedad esta4 expresado en PESOS y es de DIEZ
MILLONES ( 10,000,000.00 ) DE PESOS, divididos en CIEN (100.00) acciones con un
valor nominal, a razén de CIEN MIL PESOS ( 100,000.00 ) cada una. Los accionistas
constituyentes han suscrito CIEN (100) acciones por un valor nominal total de DIEZ
MILLONES ( 10,000,000.00 ), capital que se encuentra suscrito y pagado en dinero en su
totalidad, La clase de acciones aqui suscrita son de clase ordinarias. Paragrafo.- El capital
suscrito podra aumentarse por cualquiera de los medios que admite la Ley, igualmente,
podra disminuirse con sujecion a los requisitos que la Ley sefala, en virtud de la
correspondiente reforma estatutaria, aprobada por los accionistas e inscrita en el registro
mercantil:

ACCIONISTA ACCIONES Valor Nominal CAPITAL %
Jawer Ricardo Rocha 50 $100.000.00 5.000.000.00 50.00%
Hernandez

Ecs,on Andrés Rodriguez 50 $100.000.00 5.000.000.00 50.00%
Arévalo

TOTAL 100 100,000.00 10.000.000.00 100.00 %

ARTICULO OCTAVO CARACTERISTICAS DE LAS ACCIONES Las acciones de
la sociedad en que se halla dividido su capital son de clase:

OTORGANTE TIPO ACCION CANTIDAD
Javier Ricardo Rocha Hernandez Accion Ordinaria 50
Ecson Andrés Rodriguez Arévalo Accion Ordinaria 50

ARTICULO NOVENO TITULOS DE LAS ACCIONES A los accionistas se les
expedira un solo titulo representativo de sus acciones. El contenido y las caracteristicas de
los titulos se sujetaran a lo preceptuado en las normas legales correspondientes. Mientras el
valor de las acciones no hubiere sido pagado totalmente, la sociedad sélo podra expedir
certificados provisionales. Para hacer una nueva inscripcion y expedir el titulo al
adquirente, sera menester la previa cancelacion de los titulos del tridente. ARTICULO
DECIMO LIBRO DE REGISTRO DE ACCIONES La sociedad llevara un libro de
registro de acciones, previamente registrado en la camara de comercio correspondiente al
domicilio principal de la sociedad, en el cual se anotara el nombre de los accionistas, la
cantidad de acciones de su propiedad, el titulo o titulos con sus respectivos nimeros y
fechas de inscripcion, las enajenaciones y traspasos, las prendas, usufructos, embargos y
demandas judiciales, asi como cualquier otro acto sujeto a inscripcion segin aparezca
ordenado en la Ley. ARTICULO DECIMO PRIMERO EMISION DE ACCIONES
Corresponde a los accionistas decidir sobre la emision de acciones de que disponga la
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sociedad y que se encuentren en la reserva. ARTICULO DECIMO SEGUNDO
REGLAMENTO DE EMISION DE ACCIONES Corresponde los CONSTITUYENTES
expedir el reglamento aplicable a la suscripcidn de las acciones y de capital emitidas por la
sociedad ARTICULO DECIMO TERCERO GERENCIA La representacion legal de la
sociedad y la gestion de los negocios sociales estaran a cargo del gerente, puesto que sera
ocupado por, Ecson Andrés Rodriguez Arévalo, identificado con Cédula de Ciudadania
nimero 1.136.881.909 de BOGOTA. Tendra como suplente a Javier Ricardo Rocha
Hernandez, identificado con Cédula de Ciudadania nimero 1.032.425.203 expedida en
BOGOTA. El suplente del gerente lo reemplazara en sus ausencias temporales y absolutas.
El suplente tendrd las mismas atribuciones que la gerente cuando entre a reemplazarlo.
ARTICULO DECIMO CUARTO FACULTADES DEL GERENTE El gerente esta
facultado para ejecutar, a nombre de la sociedad, todos los actos y contratos relacionados
directamente con el objeto de la sociedad, sin limite de cuantia. Seran funciones especificas
del cargo, las siguientes: a) Constituir, para propositos concretos, los apoderados especiales
que considere necesarios para representar judicial o extrajudicialmente a la sociedad. b)
Cuidar de la recaudacion e inversion de los fondos sociales. ¢) Organizar adecuadamente
los sistemas requeridos para la contabilizacion, pagos y demés operaciones de la sociedad.
d) Velar por el cumplimiento oportuno de todas las obligaciones de la sociedad en materia
impositiva. e) Certificar conjuntamente con el contador de la compafiia los estados
financieros en el caso de ser dicha certificacion exigida por las normas legales. f) Designar
las personas que van a prestar servicios a la sociedad y para el efecto celebrar los contratos
que de acuerdo a las circunstancias sean convenientes; ademas, fijara las remuneraciones
correspondientes, dentro de los limites establecidos en el presupuesto anual de ingresos y
egresos. g) Celebrar los actos y contratos comprendidos en el objeto social de la compafiia
y necesarios para que esta desarrolle plenamente los fines para los cuales ha sido
constituida. h) Cumplir las demas funciones que le correspondan segun lo previsto en las
normas legales y en estos estatutos. Paragrafo.- El gerente queda facultado para celebrar
actos y contratos, en desarrollo del objeto de la sociedad, con entidades publicas, privadas y
mixtas. ARTICULO DECIMO QUINTO RESERVAS La sociedad constituird una
reserva legal que ascendera por lo menos al cincuenta por ciento (50%) del capital suscrito
y se formara con el diez por ciento (10%) de las utilidades liquidas de cada ejercicio. Los
socios podran decidir, ademas, la constitucion de reservas voluntarias, siempre que las
mismas sean necesarias y convenientes para la compafiia, tengan una destinacion especifica
y cumplan las demas exigencias legales. ARTICULO DECIMO SEXTO UTILIDADES
No habra lugar a la distribucion de utilidades sino con base en los estados financieros de fin
de ejercicio, aprobados por los socios; aprobacion que se presume por el hecho de la
certificacion mientras ocupe el cargo de gerente. Tampoco podran distribuirse utilidades
mientras no se hayan enjugado las pérdidas de ejercicios anteriores que afecten el capital,
entendiéndose que las pérdidas afectan el capital cuando a consecuencia de las mismas se
reduzca el patrimonio neto por debajo del monto del capital suscrito. Las utilidades de
cada ejercicio social, establecidas conforme a los estados financieros aprobados con los que
esté de acuerdo los socios, se distribuiran con arreglo a las disposiciones siguientes y a lo
que prescriban las normas legales. 1.- El diez por ciento (10%) de las utilidades liquidas
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después de impuestos se llevara a la reserva legal, hasta concurrencia del cincuenta por
ciento (50%), por lo menos, del capital suscrito. Una vez se haya alcanzado este limite
quedara a decision de los socios continuar con el incremento de la reserva, pero Si
disminuyere sera obligatorio apropiar el diez por ciento (10%) de las utilidades liquidas
hasta cuando dicha reserva llegue nuevamente al limite fijado. 2.- Efectuada la apropiacion
para la reserva legal se haran las apropiaciones para las demds reservas que, con los
requisitos exigidos en la Ley, decidan los socios. Estas reservas tendran destinacion
especifica y clara, serdn obligatorias para el ejercicio en el cual se hagan, y el cambio de
destinacion o su distribucion posterior sélo podran autorizarse por los socios. 3.- Si hubiere
pérdidas de ejercicios anteriores, no enjuagadas que afecten el capital, las utilidades se
aplicaran a la cancelacion de tales pérdidas antes de cualquier apropiacion para reservas
legal, voluntarias u ocasionales. 4.- Las apropiaciones para la creacion o incremento de
reservas voluntarias u ocasionales, deberan ser aprobadas los socios. 5.- ElI remanente de
las utilidades, después de efectuadas las apropiaciones para reserva legal y para reservas
voluntarias u ocasionales, se destinara al pago de los dividendos a los accionistas.
ARTICULO DECIMO SEPTIMO DISOLUCION DE LA SOCIEDAD La sociedad se
disolvera por decision de los socios o cuando se presente alguna de las causales previstas en
la Ley y compatibles con la Sociedad por Acciones Simplificada constituida por medio de
este documento. La disolucion, de acuerdo a causal presentada, podra evitarse con
sometimiento a lo prescrito en la normativa comercial para el efecto. ARTICULO
DECIMO OCTAVO LIQUIDADOR El liguidador y su suplente seran designados por los
socios. Una vez ellos manifiesten la aceptacion, se llevard a cabo su inscripcion en el
registro mercantil. ARTICULO DECIMO NOVENO PROCESO DE LIQUIDACION
Cuando se trate del denominado proceso de liquidacién privada o voluntaria, se seguiran las
normas que aparecen en los articulos 218 y siguientes del Cédigo de Comercio, habida
cuenta de su compatibilidad con la sociedad andnima unipersonal. ARTICULO
VIGESIMO DECLARACION DE LOS SOCIOS CONSTITUYENTES Los
constituyentes de la sociedad OSMIC GROUPS.A.S., identificado(s) asi: Javier Ricardo
Rocha Hernandez, identificado con Cédula de Ciudadania nimero 1.032.425.203; y Ecson
Andrés Rodriguez Arévalo, identificado con Cédula de Ciudadania numero 1.136.881.909;
declaran que la sociedad constituida por medio de este documento privado, reldne los
requisitos exigidos por la Ley.

En constancia de lo anterior firman a los 30 dias del mes de noviembre de 2012, en Bogota:

EcsonAndresRodriguez A. Javier Ricrado Rocha H.
C.C. 1.136.881.909 C.C. 1.032.425.203
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‘ Formulario del Registro Unlco Tributri N

2 Concepto Tnscripoion
st oo 4. Nomero de formulario 14184267502
U |
(415)7707. ““IMIIIH MUJI “ 7“

5. Nomero de Identificacin Tributaria (NIT): 6. DV | 12. Direccidn seccional : 14. Buzén electrdnico

oy, 9,0,0.5,8.6.2.2 0] 9|=escedenmns 3

= IDENTIFICACION //

24. Tipo de conlribuyente: r_izs.npoadmnm: Ize Nomero de Identificacién: ]n Fecha expedicion:
Persona juridica 1 I l | I I ] [ V/T l N I l ] l I

Lugar de expedicion 28. Pais: 29. Departamento:

(A

31. Primer apelido

35. Razon sociak:
OSMIC GROUP SAS

ido 33. Primer nombr ) 34. Qtfos nombres
=

-
G _ AR

‘UBL.MbN \

41, Diceccion
CR16 135 81

38. Pals: 39, Deparamento: 40. CiudadMunicipio:
COLOMBIA 1|6|9| BogotaD.C. 1| Bogota, D.C. olo|1

42. Correo electrdnico: 43. Apartado aéreo

W/
818,09 @lsse0rg |EEIEIE l/bl IM/KH‘H’I [[] |7[01410IOI4|4I I I I | [ I3I210I4|2|515|2|0l1
(S 57 Y CLASKFICACION

Acllyﬂh”}o@mla 5\ E Ocupaclén

Aclividad principal Olras actividades
52, Namero
[ 46. coago: | [ 47. Fochainicio sctividas: | [ 48. : ad: | | 50. Codigo: [ 1 | 2 | 51. Codigo eslablecimientos

[7,1,1,0|[2 0 1 2[1 2]o 4| [[4,6 6 04 16,2,0,2[9,5,1,1] [T R N
\\\" z

SN
2 [ 3 [?\‘]\3 elr-lo|s|1o|ﬂ[|z|:u]u||s](e—]|1|1!|
5’“‘“’“|5.|7.|9A‘R\1[})4.|.|.|.|.[.|.l.|.|.|.|.|l|

05- Impto. renta y compl. régimen ordinario J
07- Retenci6n en la fuente a litulo de ren;
09- Retencion en la fuente en el impues bre Jas v

11- Venlas régimen comin
14- de exogena (\

Ustbrioszduaneros : - Exportadores

B e R S EEEEEEEEEEED 55.Forma | 56. Tipo Servicio 1 2 3
$1:Co%c: 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 Stchos [—-I I—, I—l
O[O Jfeee [TTITTTIIT]

~Para uso exclusivo de fa DIAN

59.Aexos: 81 [x] no [ ] E : _ 60.No.doFalos: | | |9] S 61. Focha: 12 013[01]3 1]

S
La informacién contenida en el formulanio, serd fesponsablidad de quien lo suscibe y en | Sin perjuicio de las verificaciones que la DIAN realice.

consecuencia corresponden exaclamente a la realidad; por lo anterior, cualquier falsedad en que Firma autorizada:
incurja podrd ser sanclonada.
A ‘de Agosto de 2004.
g s 'S RODRIC—
985. Cargo: 1l
Fech POF: 31-01
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