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Justificacion

Tecnologia

Nuevas tecnologias de
transporte de carga seca para el
mercado Colombiano

Tercerizacion

Acompanamiento
tercerizado a nuestros
clientes aliados.




Problema

Bajos precios en el mercado logistico,
genera alta competitividad

Flota electrica

Implementacion de flota eléctrica,
para reducir costos en el mercado.

Fletes

Fletes mas baratos debido a un
menor desgaste de la flota
electrica.

Costos de
mantenimiento

| os costos de mantener una flota
eléctrica es menor que una flota
tradicional.



c11Queé
ofrecemosl!!”

Se entregara un servicio de

T ———— e ————

transporte espeaaluzado en

carga seca a \nl\l{el nacional,

poniendo al cio de nuestros
clientes una flo a e_-_,ctrlca
confiable y con todas las
garantlas que exuge el mercad;b;-.
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Caracteristicas Flota Eléctrica

e Impuestos sobre el 1% del

N\ valor comercial del vehiculo

segun la ley 1964 del 2019.
‘ e Reduccidon del costo de

mantenimiento en un 41%
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e Baterias reutilizables y

Uiy

reciclables



Comparativo Combustion - Eléctricos

FLOTA
TRADICIOMNAL

FLOTA ELECTRICA

Emision de gases
AACIVOS

0% de emusion de
gases

70% de energia
dezsperdiciada en
un motor de
combustion

Explotacion de
petrolea - 4300W
de energia

4% mejor
desempefio en
carretera

Las baterias se
pueden reutilizar

Consume 1.200
Galones de
combustinle - 120

Praduce 11.300 Kw

al ano - costo de
Sk
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Futuro de la empresa
en el mercado

Preservacién Alta
del medio ccmpeti

ambiente tividad




Variacion en el
transportede -
carga seca
terrestre

la afect
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50CI05 claves

Actividades claves

Fropuesta de valor

Relaciones con los clientes

Segmento de clientes

Empresas logisticas con una excelente
gestion en su sostenibilidad para la
conservacion del medio ambiente

MNuestra actividad clave es entregar
mercancia en el menor tiempo posible
para aumentar fidelidad y expansion a
nivel de clientes.

Fecursos claves

El modelo requiere de una flota
electrica con puntos claves distribuidos
en diferentes partes del pais para
cargar los vehiculos

El valor agregado de nuestro producto
es la implementacion de flotas
electricas en el mercado logistico

Los clientes se atraeran de dos
maneras con nuestro modelo de
precios bajos gracias al ahorro que
causa la flota electrica y las empresas
gue quieren mantener su transporte de
carga sostenible y amigable con el
medio ambiente

Canales

Se implementara una estrategia de e-
commerce con plataforma digitales,
redes sociales, publicido en paginas
web

El publico objetivo son las empresas
gue deseen transportar su mercancia a
nivel nacional con una solucion
ecoamigable para el planeta gracias a
nuestra flota electrica

Estructura de costos

Fuentes de ingresos

Se utilizara un modelo de negocios low cost gracias a la flota de transporte de carga seca electrica
la cual reduce los costos en un 41 % vy nos permite dar un precio mas bajo de lo comun a las

empresas de logistica cotidianas que utilizan camiones tradicionales

Inversores, pagos de clientes, socios fundadores




Plan de

mercadeo

Estrategia de e-commerce,
potencializaremos las redes
sociales. Tanto con publicidad
como con constante testeo del

mercado.

Mercado total o

direccionable (TAM)

Mercado que
podemos

conseguir

(SOM)

Mercado que
podemos
servir

(SAM)



Estructura Organizacional
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Estudio de operaciones

ORIGEN/DESTINO MI LOGISTICA SAS
VALOR OPERACION VALOR OPERACION

BOGOTA DEPAHTAM ENTO KM DEDICADA EN FLOTAELECTRICA  VARIACION
DEDICADA EN NP
SENCILLO |3

ARMENIA DI JINDIO $1.091.400 $1540800 | 643.926,00 41%
ARRANQUILLA ATLANTICO $2.439.600 $3.6592 400 5 1.439.364,00 41%
(]

BUCARAMANGA SANTANDER 398 $1.540.800 $2.311.200 B 909.072,00 41%
CALI VALLE DEL CAUCA $1.540 800 52311200 | $ 909.072,00 41%

CUCUTA NORTE DE SANTANDER 580 $1.926.000 $3.402 600 ! 1.1306.340,00 41%

DOS QUEBRADAS RISARALDA ‘II 155600 $1.733.400 D 681.804,00 41%

IBAGUE TOLIMA _ 398,800 $1.444.500 3 530.202,00 1%

MANIZALES CALDAS ‘I 1.258.320 $1.887. ! 74240800 41%

MEDELLIN ANTIOQUIA _ $1.412 400 $2.118.600 $ 333316, 41%

FEREIRA RISARALDA $1.155.600 $1.733.400 D 880. 304, 41%

PASTO NARINO $2 375400 $3.563.100 3 1401486, 419%

TOTAL ! 10.112.434,00
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Estudio financiero



Conclusion

Con base al estudio de mercados, y el resultado
final de la investigacion. Se encuentra la necesidad
de implementar la idea en el mercado en el
siguiente ano. La prospeccidon que se realizé en el
estudio financiero, da pie a evidenciar y planear un
futuro donde se le de otro punto de vista al negocio
de transporte de carga seca a nivel nacional.




