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1. INTRODUCCION

En este trabajo se estima el grado de sensibilidad (elasticidad) de las exportaciones totales
de mercancias ante diversos valores del indice de facilidad para hacer negocios, esto con
base en la hipdtesis que indica que los paises con reglamentaciones que facilitan los negocios
impulsan mas su comercio internacional via exportaciones. Los apartados que componen el
trabajo son Metodologia, Resultados y conclusiones.

Objetivo: Demostrar que los paises con mejores condiciones para los negocios crecen
econdémicamente mas que los que no tienen estas condiciones, esto de acuerdo a la Teoria de

la Base econdmica.

Marco Tebrico

La importancia de las exportaciones en un pais es fundamental, tal como lo explican las
teorias de la Base EconOmica, al indicar que el crecimiento econémico en un territorio es
determinado por las actividades de produccidn de bienes y servicios para exportacion, esta
teoria se desarrolla con los aportes de tedricos como Homer Hoyt y el modelo Export-Led
de Charles Tiebout y Douglas North. (Gaviria, 2010)

En el apartado metodologia se realiza un anélisis exploratorio de datos espaciales (AEDE)
presentado mapas que permiten identificar la presencia de vecindad espacial en la variables
indice de facilidad para hacer negocios (IFN) afio 2019 y Exportaciones totales de
mercancias afio 2019 en 251 paises que conforman en el estudio, igualmente se estima el
estadistico 1 de Moran como medida de autocorrelacion espacial; como paso final de la
metodologia se realiza la estimacion de la elasticidad de acuerdo a las formas funcionales
significativas de del modelo de regresion definido como EXP; = 3, + f1IFN; + ¢; donde
EXP; representa el valor estimado del IFN, S, B, los coeficientes estimados de la relacion
lineal, X el valor total en millones de dolares del total de exportaciones, el subindice i
representa cada i — ésimo pais del estudio (i = 251) y ¢; el error del modelo del cual se
espera tome un valor de cero E(e) = 0. Los resultados obtenidos se presentan en forma de

tablas y de mapas (figuras) y se realiza un breve andlisis de cada uno de los resultados.



Finalmente, en el apartado conclusiones se develan los principales hallazgos obtenidos y se

plantea una breve discusion sobre estos.

Lo presentado en este trabajo se justifica al entender “que para que la economia prospere
se necesitan reglas claras que fomenten la puesta en marcha de las empresas y su
crecimiento, y que eviten la creacion de distorsiones en el mercado” (Chacon, 2016, pag. 4).
Esta premisa implica que en un entorno que favorezca al mercado las empresas seran méas
productivas y por consiguiente competitivas en el mercado internacional, siendo esto, la base
del crecimiento exportador de una nacion. En este orden de ideas, se espera que los paises
que fortalecen los entornos para realizar negocios tengan mayor participacion exportadora
en el mercado mundial. La importancia de las exportaciones en un pais es fundamental, tal
como lo explican las teorias de la Base Econdmica, al indicar que el crecimiento econémico
en un territorio es determinado por las actividades de produccion de bienes y servicios para
exportacion, esta teoria se desarrolla con los aportes de tedricos como Homer Hoyt vy el
modelo Export-Led de Charles Tiebout y Douglas North. (Gaviria, 2010)

2. METODO
Este estudio se realizo con base en los siguientes procedimientos:

1. Anélisis exploratorio de datos espaciales de los datos de las variables 1. indice de
facilidad de hacer negocios (Doing Business) y el valor total de las exportaciones de
mercancias en el mundo. Este procedimiento tenia el proposito de establecer la presencia de

autocorrelacion espacial.

2. Estimacion del modelo econométrico EXP; = B, + B1IFN; + €; y sus respectivas
formas funcionales lineal-lineal, lineal-logaritmico, logaritmico-lineal, logaritmico-
logaritmico, reciproca y log reciproca; la estimacion de estos modelos se justifica porque se
fortalecen las estimaciones realizadas el tipo de variables utilizadas (Wooldridge, 2010).

Posteriormente, se calculo la elasticidad para cada modelo que resulto significativo.



ANALISIS ESPACIAL

En el anélisis espacial se aplicaron técnicas AEDE que pertenecen a lo que se conoce
como Econometria Espacial, la cual que estudia de la interaccion espacial (autocorrelacion
espacial) y la estructura espacial (heterogeneidad espacial) en modelos de regresion de corte
transversal (Anselin, Spatial Econometrics, 2003). De acuerdo a esto, es calculé el valor del
estadistico | de Moran como medida de autocorrelacion para las variables en estudio,
Igualmente se realizaron mapas de cuantiles y mapas condicionales para, con ellos, establecer

el comportamiento territorial de las variables trabajadas.

Continda la metodologia
Estadistico | de Moran

El estadistico global | de Moran permite validar presencia de autocorrelacion en datos

georreferenciados, Su expresion analitica es:
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donde Sy = X;—1 X ;=1 1'W1, con 1 como vector (n X 1), ¥ representa la media aritmética
de la muestra de datos e y los valores de la variable en estudio . Valores positivos del | de
moran implican autocorrelacion espacial positiva y valores negativos revelan autocorrelacion

espacial negativa (Herrera, 2015).



FORMAS FUNCIONALES DEL MODELO ECONOMETRICO Y CALCULO DE LA ELASTICIDAD
Y X

Y=EXP

X=1FN

LIN-LIN
LIN_LOG

LOG_LIN
LOG_LOG
INVERSO (LIN_1/X)

EXPONECIAL INVERSO (LOG_1/X)

De acuerdo al modelo econométrico base se, se estimaron las formas funcionales

siguientes:

a. Modelo lineal-lineal: su estructura se expresa por EXP; = B, + BLIFN; + ¢;, la
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elasticidad se estima mediante: n =

b. Modelo lineal-logaritmico: su estructura se expresa por EXP; =B, +

=)
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Bilog (IFN;) +¢;, laelasticidad se estima mediante: =
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c. Modelo Logaritmico-lineal: su estructura se expresa por

log (EXP;) = log (B,) + log (B1)IFN; +¢;, la elasticidad se estima mediante:
n= ,[?1)?-



d. Modelo  Logaritmico-logaritmico: ~ su  estructura  se  expresa  por
log (EXP;) = log (B,) + Bilog (IFN;) +¢;, la elasticidad se estima mediante:
n= 31

e. Modelo Reciproco: su estructura se expresa por EXP; =Z§E+E’Iﬁi+ei, la

elasticidad se estima mediante: n = ;_—ﬁ;

f.  Modelo Log Reciproco: su estructura se expresa por EXP; = exp (B, + Eﬁ + &),
L

)

1

la elasticidad se estima mediante: n =

><||

B, Y P representan el intercepto y la pendiente de cada modelo estimado; «;: indica el
error de estimacion del modelo, el cual se asume como ruido blanco; n: representa la
elasticidad, y X e Y indican (respectivamente) el promedio aritmético de los valores las

variables en estudio (Pérez & Fernandez, 2009).
VARIABLES Y DATOS

La variable Indice de facilidad de hacer negocios corresponde a un ejercicio del Banco
Mundial (BM) que mide anualmente y a nivel global la forma como las regulaciones
nacionales favorecen o restringen la actividad empresarial y el ejercicio de derechos de
propiedad (Departamento Nacional de Planeacion, 2018, pag. 5), siendo 1 el mejor valor

posible. Las areas que estudia el indice son:

“1. Apertura de un negocio 2. Manejo de permisos de construccién 3. Obtencion
de electricidad 4. Registro de la propiedad 5. Obtencién de crédito 6. Proteccidn
de los inversionistas minoritarios 7. Pago de impuestos 8. Comercio
transfronterizo 9. Cumplimiento de contratos 10. Resolucion de la insolvencia 11.

Regulacion en el mercado laboral” (Chacén, 2016, pag. 5).

Los datos de la variable exportaciones totales de mercancia son en valores corrientes y se
encuentran millones de ddlares americanos. Para esta variable los datos son tomados del
Banco Mundial y corresponden al afio 2019, para 251 paises y/o territorios del mundo.

RESUMIR VARIABLES



. 3. RESULTADOS
ANALISIS ESPACIAL

La figura 1 indica, una vez ordenados en 10 intervalos los datos de menor a mayor, los
valores méas grandes o mas pequefios de las variables en estudio. En el panel de la superior,
los colores claros representan menores valores de IFN, y analogamente en el panel inferior
los colores claros representan menor valor de exportacion total de mercancias. Visualmente,
es notorio que los mejores IDF se encuentran en Asia, Oceania y Canada. Por otra parte, los
paises con mayor volumen exportador son Estados Unidos, China y los paises miembros de

la Union Europea
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Figura 1. Mapa de cuantiles Indice facilidad de hacer negocios y Exportaciones totales
de mercancias.



Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial

En la figura 2 cada mapa responde a una relacion de nivel entre las Nivel de exportaciones
y Indice de facilidad de hacer negocios, en la esquina superior izquierda se encuentran
resaltados los paises con bajo valor de IFN y alto valor de exportaciones de mercancias. Es

notorio, que estos paises son, en su mayoria, paises desarrollados.
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Figura 2. Mapa condicional Indice facilidad de hacer negocios y Exportaciones totales
de mercancias.
Fuente: Elaboracion propia con base en datos del Banco Mundial

El I de Moran para la variable IFN es de 0.30 y para la variable exportaciones totales de
mercancias de 0.03; es decir una correlacion positiva y alta para IFN y positiva y pequefia
para la variable de Exportaciones. Para relacion de variables el 1 de Motran arrojé un valor

de -0.12, es decir una correlacion negativa entre las variables
Cuando los valores de IFN disminuyen los valores de exportaciones aumentan 12%

Nos permite pensar que se cumple la hipétesis.



. Lainformacién del | de Moran no permite descartar que exista una distribucion espacial

correlacionada entre las variables.
MODELOS ECONOMETRICOS Y ESTIMACION DE LA ELASTICIDAD

La tabla 1 muestra los resultados de todos los modelos obtenidos. en la primera columna
se sefialan las formas funcionales de los modelos estimados, en las columnas dos y tres se
muestran los resultados de los coeficientes estimados (pendiente e intercepto), en la columna
cuatro se registra la significancia o no del modelo y , finalmente, en las Gltima columna se
encuentran los valores de la elasticidad en valor absoluto (Gnicamente para los modelos
significativos). TABLA

Modelo  Intercepto  Pendiente  Sign 95% n

Lineal 235.249 -269 No -
Lin-log 182.817 8520 No -
Log-lin 9,9 -0,008 Si 0.62
Log-log 7,45 0,49 Si 049
Reciproco 214868 -10789 No -
Log-Reciproco 9,02 5,39 Si 0.07

Tabla 1: Estimaciones diversos modelos. Fuente: Elaboracion propia con datos del BM

4. CONCLUSIONES Y DISCUSION

De acuerdo a los resultados obtenidos se puede afirmar que:

1. Segun el anélisis espacial, es claro que el tener un IFN bajo se correlaciona
negativamente con el valor de las exportaciones

2. Las elasticidades de los modelos significativos son todos modelos con logaritmos
natural dela variable exportacién de mercancias y en todos los casos existe
inelasticidad, es decir, baja sensibilidad de las exportaciones de mercancias ante
IFN

Estas conclusiones permiten indicar que es necesario establecer modelos espaciales
de relacién entre las variables, lo cual constituira el siguiente paso en la investigacion a la

que pertenece este trabajo.



Finalmente, los resultados obtenidos se pueden ampliar estableciendo elasticidades
por grupos regionales, esto debido a la variabilidad de los datos entre loa diversos

continentes del mundo.
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