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	8. SOCIOS CLAVE 

· Proveedores a nivel nacional e internacional.
·  académicos y especialistas de la energía solar.
· Inversionistas, fondos de inversión y de capital de riesgo.







	6. ACTIVIDADES CLAVE 

· Comercialización y distribución de paneles solares 
· Montaje de sistemas fotovoltaicos vinculados a la red “On grid “
· Asesoría y mantenimiento de sistemas solares fotovoltaicos.

	2. PROPUESTA DE VALOR
 
· A partir de la instalacion del kit solar fotovoltaico de solar up Colombia S.A.S se le garantiza al cliente una producción mínima diaria de 8 KW que soportaran todo el consumo diario de energia eléctrica de la vivienda. 
· Al cliente por la compra del sistema solar fotovoltaico se le proporcionara totalmente gratis una capacitación de 4 horas de todos los conceptos básicos de una instalacion solar fotovoltaica on grid.
· El mejor precio del mercado 
· Calidad de los productos kit solar fotovoltaico

	4.RELACIÓN CON CLIENTES 

· servicio al cliente a través de:
asesoramiento, venta (incluye instalación), mantenimiento, y servicios posventa.
· Atención por plataformas virtuales, vía telefónica y presencial (punto físico)


	1. SEGMENTACIÓN DE CLIENTES 

· El segmento de clientes son todas aquellas viviendas tipo casa de estratos 4, 5, 6 que se encuentren ubicadas en la ciudad de Bogotá específicamente en la localidad de suba, barrios San José de Bavaria, la academia y Guaymaral.
 

	
	7. RECURSOS CLAVE 

· Infraestructura “local y bodega” para el funcionamiento de la empresa.

	
	3.CANALES DE DISTRIBUCIÓN 
· Redes sociales
· Voz a voz
· Ferias empresariales
· Redes de contactos 
	

	9.ESTRUCTURA DE COSTOS 
· Compra de mercancía y complementos necesarios de un sistema solar fotovoltaico.
· Pago de transporte y nacionalización de mercancía.
· Salarios empleados (pago por contratos a término fijo, a término indefinido y por prestación de servicios según horas laboradas)
· Arriendo de local y bodega.
· Servicios públicos 
· Costos de instalacion y mantenimiento.
· Inversiones en publicidad y eventos
· Transporte de los sistemas desde el CEDI al lugar de instalación.
	5. ESTRUCTURA DE INGRESOS 

· cobro por los productos e instalacion del sistema solar fotovoltaico 
· ingresos por mantenimientos, asesorías y servicios pos venta.








